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Eiropas Sociala fonda projekts "Nozaru kvalifikacijas sist€mas izveide un profesionalas
izglitibas efektivitates un kvalitates paaugstinasana"
(vienosanas Nr.2010/0274/1DP/1.2.1.1.1/10/TPIA/VIAA/001)

Profesionala kvalifikacija
""Mazumtirdzniecibas komercdarbinieks"
3. profesionalas kvalifikacijas ItTmenis

EKSAMENA PROGRAMMA

Eksamena mérkis

Parbaudit un novértét eksamin§jama profesionalas kompetences profesionalaja
kvalifikacija "Mazumtirdzniecibas komercdarbinieks" atbilstosi profesionalas kvalifikacijas
pamatprasibam.

Eksamena adresats
Izglitojamais profesionalas izglitibas programmas nosléguma vai persona, kura vélas,
lai noverte tas arpus formalas izglitibas sist€mas apgtto profesionalo kompetenci.

Eksamena darba uzbuve
Eksamenam ir divas dalas — teor&tiska dala un praktiska dala.

Teorétiska dala
Teorétiskaja dala parbauda eksamingjama zinasanas ar rakstisku parbaudes darbu.

Teoretiskas dalas Teoretiskas Paaugstinatas griutibas Maksimali
izpildes laiks (min) | dalas uzdevumu | pakapes uzdevumu skaits iegiistamais
skaits (kopa) (no kopégja) punktu skaits
100 80 10 100

Profesionalas kvalifikacijas eksamena teoretiskas dalas parbaudes darba saturu veido
atbilstosi eksamena teorétiskas dalas parbaudes darba matricai.

Nr.p.k. Parbaudamas zinasanas vai zinaSanu grupas Uzdevumu skaits

Tirdzniecibas organizacija (iesp&jamie materialo vértibu
saglabasanas riski, pardoSanas veidi, prec¢u piegades veidi un
izmaksu veidoSanas, precu droSums, datubazu veidosana,
darba planos$ana, tehnologisko iekartu iesp€jas un
ekspluatacijas noteikumi, partikas aprites noteikumi, pre¢u
droSuma un uzglabasanas prasibas).

20/ 3

Pre¢zinibas (precu piegades veidi, precu droSums,
2. preczinibas pamati, precu kategorijas un sortiments, pre¢u 13/ 2
kategoriju vadiba, precu saderiba).

Tirgzinibas (tirgus dalas noteikSana, segmentéSana,
3. meérktirgus noteikSana, tirgzinibas komunikacijas 10/ 2
komplekss, zimolvediba, cenu veidosana).




Komercdarbibas organizacija (tiesibsargajosas iestades,
teritoriala attistiba, personalvadiba, konkurétspgjas faktori,
meérktirgus noteikSana, kases aparati un kases sist€mas,
darba samaksas sistéma uznémuma).

711

Finanses (finansu vadiba un ekonomika, lietiSkie aprékini,
5. naudas sanemsanas un izsniegSanas kartiba, bezskaidras 771
naudas norékini, gramatvedibas pamati, nodok]u sistéma).

Darbs ar klientu (saskarsmes psihologija, prezentacijas
6. maksla, valsts valoda, vismaz 1 sveSvaloda sazinas [Tmeni, 7/1
profesionala terminologija).

Tirgus pétijumi (statistika, kvalitativas un kvantitativas

7. informacijas ieguves un apstrades metodes, analizes 4/ 0
metodes, tirgus dalas noteik$ana).
8. Darba drosiba, higiéna, vide. 2/0
Kopa: 70/ 10
Praktiska dala

Praktiskaja dala parbauda eksamingjama profesionalas kompetences ar praktiskiem
uzdevumiem, kas atbilst profesionalas kvalifikacijas pamatprasibam.

Praktiskaja dala maksimali iegiistamais punktu skaits — 200.

Profesionalas kvalifikacijas eksamena praktiskas dalas parbaudes darba saturu veido
atbilsto$i eksamena praktiskas dalas parbaudes darba matricai.

Nr Maksimali
k- Parbaudamas prasmes un profesionalas kompetences iegiistamais
p-K. punktu skaits
1. Prasme organizg&t precu apriti un virzibu tirga. 100
2 Spéja dokument€t un analizé€t uznémuma saimniecisko 40
' darbibu.
3. Spéja pardot sava uznémuma preci. 30
Spé&ja veikt kvalifikacijai atbilstoSu darba uzdevumu,
4. izmantojot lietojumprogrammu funkcijas (kvalifikacijai 20
atbilsto$s darba uzdevums tiks izstradats projekta 3.posma).
5 Prasme peétit tirgu (veikt tirgus analizi un noteikt uzn€muma 10
' tirgus dalu).
Kopa: 200

Praktiskas dalas parbaudes darba izpildes laiks ir 240 mintes.

Eksamena norisei nepiecieSamais aprikojums, paliglidzekli un telpas

Eksamena teor€tisko dalu veic ar zilu vai melnu pildspalvu. Labojumiem nedrikst
lietot korektoru. Zimuli drikst lietot tikai ZTm&jumos.

Eksamena praktiskas dalas norisei nepiecieSamas: atbilstoS§i uzdevuma specifikai
aprikotas telpas, projektors ar ekranu, printeris, katram eksamingjamajam — darba vieta ar
datoru, interneta pieslégumu un uzdevuma veiksanai nepiecieSsamajam lietojumprogrammam,
papirs (A4 formats), kalkulatori, katalogi, mazumtirdznieciba lietojamas veidlapas, EKA
(elektroniskais kases aparats), EKA lentas, EKA zurnals, uzskaites un atskaites dokumentu
registracijas veidlapas un kvitis, cenu zimes, lineali, dokumentu uzglabaSanas un/ vai




arhivésanas riki (kabatinas, mapes, atrSuvéji, u.tml.), citi paliglidzekli eksamena praktiskas
dalas veikSanai atbilstosi uzdevumu specifikai.

Telpas un to aprikojums atbilst darba droSibas prasibam, tehnologiskas iekartas ir
darba kartiba.

Eksamena vértéSanas kartiba
Eksamena darbus veérté eksaminacijas komisija. Eksamena teorétiskaja dala pareizu
atbilzu izvéles uzdevuma atbildi vérté ar 1 punktu. Eksamena teorétiskas dalas paaugstinatas

griitibas pakapes uzdevuma atbildi verte ar 0 [idz 3 punktiem.

Eksamena teorétiskas dalas uzdevumu atbildes un praktiskas dalas darbus veérte
atbilstos$i eksaminacijas institiicijas izstradatajiem vertéSanas kriterijiem.

Eksamena teor&tiskaja un praktiskaja dala iegiitais kopgjais punktu skaits nosaka
vert€§jumu ball€s p&c Sadas skalas:

Vertgjums |, |, 3 4 5 6 7 8 9 10
balles
Iﬁ%‘l‘(tt‘; 1— | 54— | 106— | 158— | 210— | 226— | 241— | 256— | 271— | 286-
pskai " 53 | 105 | 157 | 209 | 225 | 240 | 255 | 270 | 285 | 300

Eksamens ir nokartots, ja vertgjums ir ne zemaks par 5 ballem (viduvgji).
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efektivitates un kvalitates paaugstinasana"

(vienoSanas Nr.2010/0274/1DP/1.2.1.1.1/10/IPIA/VIAA/001)

PKE teorétiskas dalas matrica
Profesionala kvalifikacija '""Mazumtirdzniecibas komercdarbinieks"

AtbilZzu | Paaugstinatas| Atbilzu Paaugstinatas
Zinasanu izveles griitibas izveles griitibas
N.p. | Parbaudamas zinasanas vai grupas uzdevumu | uzdevumu uzdevumu uzdevumu
k. zinasanu grupas Ipatsvars skaits skaits skaits skaits
(%) parbaudes | parbaudes | uzdevumu uzdevumu
darba darba banka banka
. 10.0% 7 1 70 10
1. |Komercdarbibas organizésana
2. |Finanses 10.0% 7 1 70 10
3. |Tirgzinibas 15.0% 10 2 100 20
4. |[Tirgus pétijumi 5.0% 4 0 40 0
5. |Darbs ar klientu 10.0% 7 1 70 10
6. |Tirdzniecibas organizacija 28.8% 20 3 200 30
7. |Darba drosiba 2.5% 2 0 20 0
8. |Preczinibas 18.8% 13 2 130 20
Kopa: 100.0% 70 10 700 100




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

11

Ka izpauzas transporta veida mobilitate?

. Sp&ja nogadat kravu jebkura paterétaja atrasanas vieta

. Sp¢ja parvadat dazadas kravas

. Spgja parvadat bistamo kravu

. Sp&ja nogadat kravu "no durvim lidz durvim"

1.2

Kuram transporta veidam ir lieli kravu stittjumu
intervali?

. Juras transportam

. Dzelzcela transportam

. Gaisa transportam

1.3

Kas ir konsolidéta krava?

. Atri bojajosas kravas

. Bistamas kravas

. Krava, kura jaglaba ledusskap1

. Krava, kura paredzgéta vairakiem sanéméjiem

1.4

Kas ir logistikas galvenais
uzdevums?

1
2
3
4
1
2
3. Automobilu transportam
4
1
2
3
4
1

. Lai vajadzigas preces un pakalpojumi tiktu nogadati
vajadzigaja vieta, laika, daudzuma un kvalitaté

2. Lai preces tiktu nogadatas vajadzigaja laika, daudzuma un
kvalitate

3. Lai nepiecieSamas preces tiktu piegadatas tiesi laika

4. Lai vajadzigas preces un pakalpojumi tiktu nogadati vieta,
laika un daudzuma

15

Kada ir logistikas stratégija plasa
patérina precém?

1. Preces tiek izplatitas dazas tirdzniecibas vietas, un to piegades
ir retas

2. Preces ir pieejamas daudzas tirdzniecibas vietas, un to
piegades ir retas

3. Preces ir pieejamas daudzas tirdzniecibas vietas, un to
piegades ir biezas

4. Preces ir pieejamas tikai dazas tirdzniecibas vietas, un to
piegades ir biezas

1.6

Kas ir kravu konsolidacija logistika?

1. Naudas Iidzeklu samazinasana

2. Vairaku pasiitijumu apvienosana viena

3. Lielu pasutijumu sadaliSana mazakos

4. Naudas Iidzeklu palielinasana

1.7

Kas ir materialu plasma logistika?

1. Logistikas sistema cirkul&joso finansu resursu kopums

2. Dokumentos vai cita veida nodotas zinas, kas paredzg&tas
vadiSanas funkciju TstenoSanai

3. Izejvielu, pusfabrikatu un gatavas produkcijas kustiba no
razotaja lidz paterétajam

4. Sniegto pakalpojumu daudzums noteikta laika intervala

1.8

Kas ir reklamacija?

1. Precu uzglabasanas noteikumi

2. Iebildumi pret kvalitati un prasiba atlidzinat zaud&jumus

3. Informacija par jaunumiem precu piegades nosacijumos

4. Reklama par firmas sniegtajiem pakalpojumiem




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. Amatpersona, kas dublikata izsniegSanas diena ir tiesiga
parakstit dokumenta originalam atbilstosus dokumentus
2. Paraksta vieta iekavas raksta vardus personiskais un paraksta
atSifr€juma raksta tas amatpersonas iniciali un uzvardu, kas
o arakstijusi originalu
1.9 |Kas paraksta dokumenta dublikatu? D ) &

3. Dokumenta dublikatu paraksta uzneémuma sekretare, kas
rakstija dublikatu un noteikti uzliek zZimoga nospiedumu

4. Dublikata parrakstitajam p&c iesp&jas precizak jaatveido
originala redzamais amatpersonas paraksts un tas jaapstiprina ar
uzp€muma zimoga nospiedumu

1.10

Cik lielu izm@ru malas ir jaatstaj dokumenta, lai
aizsargatu tekstu un rekvizitus?

1. Kreiso — ne mazaku par 40 mm, labo — ne mazaku par 20 mm,
augsgjo un apaksgjo — ne mazaku par 10 mm

2. Kreiso — ne mazaku par 30 mm, labo — ne mazaku par 10 mm,
augs&jo un apaksgjo — ne mazaku par 20 mm

3. Kreiso un labo — ne mazaku par 30, augsgjo un apaks€jo — ne
mazaku par 20 mm

3. Kreiso un labo — ne mazaku par 20, augs€jo un apaksgjo —ne
mazaku par 10 mm

1.11

Kads dokuments fiks€ jautajumu apsprie$anas un
lémumu pienemsanas gaitu sapulc€s, apspried¢s,
konferencés?

. [zzina

. Rikojums

. Protokols

. Akts

1.12

Kas tiek izstradats no jauna, parrakstot dokumenta
originala teksta dalu ar nepiecie$Samo informaciju?

. Dokumenta izraksts

. Dokumenta noraksts, izraksts un dublikats

. Dokumenta dublikats

. Dokumenta kopija

1.13

Kur$ no minétajiem dokumentiem pieder pie
rikojuma dokumentiem?

. Zinojums

. Paskaidrojums

. Rikojums

. Pilnvara

1.14

Kads ir STA noteiktais minimalais pamatkapitals?

. EUR 100

. EUR 28000

. EUR 35000

. EUR 2800

1.15

Ar ko atbild SIA dalibnieks SIA saistibu neizpildes
gadijuma?

. Visu savu Tpasumu

. Sabiedriba ieguldito TpaSumu

. Saviem ienakumiem

. Pelnas dalu

1.16

SIA ir juridiska persona. Tas nozimég, ka SIA ...

. Spgj piesaistit tikai ierobezotu kapitalu

. Var stidzet vai tikt stidz&ta tiesa

. Var emitét akcijas

. Tai ir neierobezota atbildiba

1.17

Kas raksturo individualo komersantu?

. Tie ir griiti un dargi organizgjami

. Tiem nav ar likumu noteikts pamatkapitals

. Tiem ir ierobezota atbildiba

IR~ |WIND]~]R|WIND]=]PROIN]IRP]IR]IWIN]|~]PDIWRIND]IRP]PPIOIND]|—

. Tiem ir viegli sanemt kreditus banka




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

1.18

Kas ir uzpeémums?

1. Firma, kas veic komercdarbibu

2. Komersantam piederosas kermeniskas un bezkermeniskas
lietas, ko tas izmanto komercdarbibas veikSanai

3. Komercsabiedriba

4. Cilveki, kuri strada kopa vienota mérka sasnieg$anai un razo
produkciju ar vienotu precu zimi

1.19

Kas ir firma?

1. Informacijas kopums par komersantu un viga veikto
komercdarbibu

. Komercregistra ierakstits komersanta nosaukums

. Sabiedriba, kura veic komercdarbibu

. Uzn€mums, kur$ veic saimniecisko darbibu

1.20

Kas ir sabiedriba ar ierobezotu atbildibu?

. Personalsabiedriba

. Pilnsabiedriba

. Kapitalsabiedriba

. Ligumsabiedriba

1.21

Ar ko atbild individuala uznémuma ipasnieks
saistibu neizpildes gadijuma?

. Ar visu savu Ipasumu

. Ar uznémuma ieguldito Tpasumu

. Ar pamatkapitalu

. Ar savu pelnu

1.22

Ka sauc maksatnespgjas stavokla risinajumu, kas
izpauzas ka vienoSanas par paradu saistibu izpildi?

. Sanacija

. Mierizligums

. AtveseloSanas plans

. Prasibas pieteikuma izpilde

1.23

Ka sauc ar tiesas spriedumu konstatétu paradnieka
stavokli, kur§ nesp&j nokartot savas paradu
saistibas?

. Reorganizacija

. Maksatnespgja

. Sanacija

. Likvidacija

1.24

Kura no min&tiem likumiem ir atspoguloti
komercdarbibas organiz€Sanas vispargjie
noteikumi?

. Likums "Par uznémeéjdarbibu"

. Likums "Par gramatvedibu"

. Komerclikums

. Likums "Par sabiedriskajam organizacijam"

1.25

Ko ir atlauts lietot, veidojot komersanta firmu?

. Ietvert vardus "Latvijas Republika"

. Lietot necenzetus vardus

. Lietot tikai latvieSu un latiu alfab&ta burtus

. Izmantot jau eso$a komersanta nosaukumu

1.26

Kura no nosauktajam darbibam nav obligata,
registréjot komersantu?

. Registracijas pieteikuma noformésana

. Izglitibas dokumenta iesniegSana

. Paraksta parauga apstiprinaSana

. Uzpémuma registracijas valsts nodevas samaksasana

1.27

Kas ir komercdarbiba?

=AW~ AW IN]=]RARlOIN=]R]WR|N|R,]AR]|WRIN]~]RA]|WIN]=]R|lLIN =]V

. Saimnieciska darbibas, kuru sava varda pelnas noltka veic
komersants

2. Saimnieciska darbibas, kuru sava varda veic kads darbinieks

3. Fiziska vai juridiska persona, kura noformé dokumentus

4. Komercregistra ierakstita fiziska vai juridiska persona




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

1.28

SIA dibinasanas pamatdokumenti ir...

. Stattiti un dibinasanas sapulces protokols

. Ligums un dibinasanas pieteikums

. Registracijas aplieciba un statiti

. Stathiti un dibinasanas Iigums

1.29

Dibinot SIA, vienas kapitala dalas vértibu nosaka...

. Sabiedribas dibinataji

. Komerclikums

. Komercregistra eksperts

. Uznémuma kreditori

1.30

Fiziska persona, kura ka komersants ir ierakstita
komercregistra, ir...

. Uznemgejs

. Komersants

. Individualais komersants

. Individuala darba veicgjs

131

Kura ir mazajiem uzpémumiem raksturiga pazime?

. Tos vada profesionali, algoti vaditaji

. To pasnieki parasti ir ari to vaditaji

. Tiem ir liels Tpasnieku skaits

. Tie darbojas pamata precu razoSanas sfera

1.32

Ar ko sakas komercdarbibas planoSanas process?

. Ar taktikas izstradasanu

. Ar mérka noteikSanu

. Ar uzdevuma izpildes kartibas noteikSanu

. Ar 1émumu pienemsanu

1.33

Uznémuma ilgtermina plans, kura ir noteikti
uznémuma galvenie mérki un to sasniegs$anas celi,
ir...

. Operativais plans

. Taktiskais plans

. Teritorialais plans

. Stratégiskais plans

1.34

PlanoSana un organizgSana ir...

. VadiSanas funkcijas

. Vadisanas principi

. VadiSanas metodes

. VadiSanas prioritates

1.35

Kadas prasmes pirmkart nepiecieSamas augstaka
ITmena vaditajiem?

. Konceptualas un analitiskas prasmes

. Savstarpgjo attiecibu prasmes

. Tehnologiskas prasmes

. Lietvedibas prasmes

1.36

Kadas prasmes pirmkart nepiecieSamas zemaka
ITmena vaditajiem?

. Konceptualas un analitiskas prasmes

. Savstarpgjo attiecibu prasmes

. Tehnologiskas prasmes

. Lietvedibas prasmes

1.37

Pilnvaru delegéSana ir...

. Konkrétu darbu noteikSana pak]autiba esoSiem darbiniekiem

. Vaditajam paklauto darbinieku skaita noteikSana

. Darba dali$anas veids, kas saistits ar darbibu rotaciju

. Tiestbu un pienakumu pieskirSana konkrétam darbiniekam

1.38

Vaditajs, kuram ir raksturiga vienpersoniska
lémumu pienems$ana un neieklausiSanas darbinieku
viedok]os parstav...

. Demokratisko vadibas stilu

. Autoritaro vadibas stilu

. Liberalo vadibas stilu
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. Kolegialo vadibas stilu




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

1.39

Uznémuma struktiira atspogulo...

. Uzp@muma sadalfjumu struktiirvienibas

. Uzn@muma mérkus un uzdevumus

. Uznémuma darbibas veidu

. Uzn@muma stradajoso skaitu

1.40

Organizacijas strategiskie merki ir...

. Vidgja termina mérki, kurus nosaka vid&ja limena vadttaji

. Istermina merki, kurus nosaka zemaka Iimena vaditaji

. llgtermina merki, kurus nosaka augstaka limena vaditaji

. Visu izvirzito un noformuléto mérku kopums atbilstosi misijai

1.41

Kurs§ dokuments nosaka uzn€muma darbinieku
skaitu un amatu sastavu?

. Amata apraksts

. Statu saraksts

. Darba instrukcija

. Darba Iigums

1.42

Pamatdokuments, kur§ nosaka amata merki, tiesibas
un pienakumus, ir...

. Amata apraksts

. Statu saraksts

. Darba instrukcija

. Darba Iigums

1.43

Darbinieka darbibas koncentréSana viena nozaré
ir...

. Darba rotacija

. Darba operativitate

. Darba efektivitate

. Darba specializacija

1.44

Kas ir darba laiks?

—|lh|lWIN]I~—]R|lOIN|RP]RA|OIN]|IRP]RAWIN]=]R]|RIND]|~

. Laikaposms no darba sakuma Iidz beigam, kura ietvaros
darbinieks veic darbu un atrodas darba devgja riciba, iznpemot
partraukumus darba

2. Laikaposms no darba sakuma Iidz beigam, kura ietvaros
darbinieks veic darbu un atrodas darba devégja riciba, ieskaitot
partraukumus darba

3. Laikaposms, kura darbinieks veic kadas darbibas uznémuma
teritorija

4. Laikaposms, kurs ietver darba periodu un laiku cela uz darbu
un no ta

1.45

Atkariba no ka aprékina laika daraba algu?

1. Atkariba no faktiski nostradata darba laika, neatkarigi no
paveikta darba daudzuma

2. Atkariba no paveikta darba daudzumam neatkarigi no laika,
kada tas paveikts

3. Atkariba no faktiski nostradata darba laika un paveikta darba
daudzuma

4. Atkariba no paveikta darba daudzumam un laika, kada tas
paveikts

1.46

Atkariba no ka aprekina gabaldarba samaksu?

1. Atkariba no faktiski nostradata darba laika, neatkarigi no
paveikta darba daudzuma

2. Atkariba no paveikta darba daudzumam neatkarigi no laika,
kada tas paveikts

3. Atkariba no faktiski nostradata darba laika un paveikta darba
daudzuma

4. Atkariba no paveikta darba daudzumam un laika, kada tas
paveikts
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1.47

Kas ir bruto darba alga?

. Darba samaksas pastaviga dala

. Alga, no kuras atskaititi nodokli un citi ietur&jumi

. Alga, no kuras nav atskaititi nodokli un citi ietur&jumi

. Darba samaksas mainiga dala

1.48

Kas ir neto darba alga?

. Darba samaksas pastaviga dala

. Alga, no kuras atskaititi nodokli un citi ietur&jumi

. Alga, no kuras nav atskaititi nodokli un citi ietur&jumi

. Darba samaksas mainiga dala

1.49

Kura no uzskaititajam ir darbiniekam faktiski
izmaksajama alga?

. Bruto draba alga

. Neto darba alga

. Reala darba alga

. Fikséta darba alga

1.50

Kas ir uznémuma misija?

. Uznémuma darbibas kvanitativais rezultats

. Uzn@muma apgrozijums

. Uzn€muma pastavésanas pamatojums

1.51

Kas ir uznémuma mérkis?

. Uzn@muma darbibas pamatojums

. Uznémuma kultira

. Uzne@muma galvenie pakalpojumi

. Uznémuma pelna

1.52

Kas ir uzn€muma darbibas planosana un
organizgsana?

. VadiSanas funkcijas

. Vadisanas principi

. VadiSanas metodes

. Vadisanas mérki

1.53

Kas ir motivéSana?

. Uznémuma darbinieku darbibu saskanosana

1
2
3
4
1
2
3
4
1
2
3
4
1
2. Uzpémuma pelna
3
4
1
2
3
4
1
2
2
4
1
2

. Ietekme uz organizacijas darbiniekiem ar Tpasiem
panémieniem un metodém, lai vini efektivak stradatu

3. Uzpémuma resursu koncentrésana, sadale un organizacijas
struktiiras veidoSana, lai labak izpilditu noteikto planu

4. Uzn€muma merku noteik$ana un planu izstrade

1.54

Menedzmentam ir ¢etras funkcijas: planoSana,
organize$ana, motivéSana un kontrole. Kas ir
organizesana?

1. Uzp@muma darbinieku darba kontrole

2. letekme uz organizacijas darbiniekiem ar Tpasiem
pan€mieniem un metodeém, lai vini efektivak stradatu

3. Uzpémuma resursu koncentrésana, sadale un organizacijas
struktiiras veidoSana, lai labak izpilditu noteikto planu

. Uzné@muma mérku noteikSana un planu izstrade

1.55

Pamatotas un efektivas atalgojuma sist€mas
ievieSana ir...

. Strukturalais konfliktu risinasanas panémiens

. PiespieSanas konflikta risinasanas pan€miens

. Kopromisa konflikta risinasanas panémiens

. IzvairiSanas konflikta risinaSanas panémiens

1.56

Kurs no konfliktu risinaSanas panémieniem ir

izmantots, ja abam pusém ir dalgji nacies atteikties

no savam interesém?

. Kompromiss

. Piespiesana

. Sadarbiba
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. IzvairiSanas




izveido$anai, vienkar$u un sarezgitu funkciju

. Microsoft Access

Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. Par up@muma sadalfjumu struktiirvienibas
1.57 |Kadu informaciju sniedz uznémuma strukttira? 2. Par uzgémuma merkus un uzdevumus
3. Par uzp€muma darbibas nozari
4. Par uznémuma stradajoso skaitu
1. Metode, kas sistematiz€ uzn€muma darbibas argjos faktorus
un palidz formulét mérkus
2. Metode, kas palidz sistematizét uznémuma darbibas ick$€jos
158 Kura no atbildém vispilnigak raksturo SVID faktorus un palidz formulét mérkus
analizi? 3. Metode, kas palidz sistematiz&t uzn@émuma iek§€jos un argjos
faktorus un izstradat startégiju
4. Metode, kas palidz sistematiz€t uznémuma makrovides
faktorus un izstradat uznémuma strat€giju
1. 6 stundas diena un 36 stundas nedg€]a
1.59 |Darba likuma noteiktais normalais darba laiks ir... 2. 8 stundas d?ené un 40 stundas nedela
3. 7 stundas diena un 42 stundas ned¢]a
4. 8 stundas diena un 38 stundas nedéla
1. 180 stundas ¢etru ned&lu perioda
160 Darba likuma noteiktais summeétais darba laiks 2. 170 stundas ¢etru ned&lu perioda
nedrikst parsniegt.. 3. 160 stundas ¢etru nedélu perioda
4. 150 stundas ¢etru ned€lu perioda
1. Darba likums
161 Kurs ir galvenais normativais akts darba tiesisko ~ |2. Darba aizsardzibas likums
attiecibu joma? 3. Bezdarbnieku un darba meklgtaju atbalsta likums
4. Likums "Par apdro§inasanu bezdarba gadijjumam"
1. Uzp@muma ligumu
162 Ar kadu ligumu darba devéjs un darbinieks 2. Pilnvarojuma ligumu
nodibina darba tiesiskas attiecibas? 3. Darba ligumu
4. Ar darba kopligumu
1. Par pretendenta iegiito izglitibu
163 Kurs no zemak minétajiem jautajumiem nav_ 2. Par pretendenta iepriek$&jo darba pieredzi
pielaujams darba intervijas laika? 3. Par pretendenta nacionalo vai etnisko izcelsmi
4. Par pretendenta valodu zinasanam
1. Vismaz divas nedglas ieprieks
Qik_ilgj ieprieks pzir izmainam .deirl')_a s?maksas 2. Vismaz tris nedélas iepricks
1.64 |sistema darba dev&jam rakstveida jabridina - - —
darbinieki? 3. Vismaz vienu ménesi ieprieks
4. Vismaz divus meénesus ieprieks
Kada datorprogramma ir paredzeta tekstu L. Microsoft Word
165 dokumentu izveido$anai, parskati§anai un 2. Microsoft Exel
redigg€Sanai, lokali piemérojot tabulu-matricu 3. Microsoft Access
algoritmu vienkarsas formas? 4. Microsoft PowerPoint
Kada plasi izplatita datorprogramma ir vajadziga L. Microsoft Word
166 aprekinu veikSanai, tabulu un diagrammu 2. Microsoft Exel
3
4

aprekinasanai?

. Microsoft PowerPoint




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

1. Prezi
K_ada dat(irprogramm.a l.auj izstradat klasiskas datu > CorelDRAW
1.67 |bazes un ertus web-pielikumus darbam ar datu -
bazem? 3. Microsoft Access
4. Microsoft Exel
1. Microsoft PowerPoint
168 Kada datorprogramma ir paredz&ta prezentaciju 2. Microsoft Paint
' izstradei un radiSanai? 3. Microsoft Exel
4. Microsoft Access
Kura no minatajam datorprogrammam nodrosina 1. Axapta
uznémuma razo$anu, izplatisanu (logistiku), finansu|2. Kentaurs
1.69 . . _ -
vadibu, klientu attiecibu parvaldibu, personala 3. 1C:Mikrouznémums 8
vadibu, projektu vadibu un biznesa analizi? 4. Zalktis
1. Zalktis
1.70 Kura no mingtajam programmam paredz&ta veikalu |2. Win Prece
' un noliktavu darba automatizacijai? 3. Krivulis
4

. OpenOffice




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

21

Kura no izteiksmém izsaka kop&jas mainigas
izmaksas?

1. TC-TFC

2.TFC+TVC

3. TFC+TVC + MC

4. (TFC+TVC)/Q

2.2

Pelnas vai zaud&jumu plana neieklayj ......

1.Atmaksajamas kredita pamatsummas

2.Atmaksajamos kredita %

3.Pamatlidzek]u nolietojumu

4 Parskata perioda raduSos paradus piegadatajiem un debitoru
summas

2.3

Kur$ no minétajiem ir uznémuma finansu
planosanas uzdevums?

1.Aprekinat un analizét saimnieciskas darbibas raditajus

2.Noteikt optimalus razo$anas apjomus

3.Izveleties izdevigakos precu piegadatajus

4 Nodrosinat racionalu naudas lidzek]u izmantosanu

24

Naudas pliismas plana neieklayj ......

1.Atmaksajamas kredita pamatsummas

2.Atmaksajamos kredita %

3.Pamatlidzek]u nolietojumu

4 Maksajumus par nopirktiem pamatlidzekliem

25

Kas ir kredita procentu likme?

1.Maksa par aizdevumu, izteikta naudas vienibas noteiktam laika
periodam

2.Maksa par aizdevumu, izteikta % noteiktam laika periodam

3.Maksa, kas saistita ar izdevumiem kredita pieskirSanai

4 Maksa, kas saistita ar kredita doSanas risku

2.6

Kada biis kredita kopg&ja procentu summa, kas
jasamaksa, izveloties dilstoSo maksajuma grafiku
salidzinajuma ar regularo maksajuma grafiku?

1.Mazaka neka péc regulara grafika aprekinata

2.Lielaka neka péc regulara grafika aprékinata

3.Vienada ar p&c regulara grafika aprékinato

4 Nevar viennozimigi salidzinat §Ts metodes

2.7

Kada procentu aprekinu metode tiek pielietota,ja
procentu aprekina periods nav apal§ skaitlis?

1.Vienkar$o procentu aprékinu metode

2.Salikto procentu aprékinu metode

3.Laika mainigo procentu metode

4.Jaukto procentu metode

2.8

Laika izstieptas maksajumu virknes sauc par ......

1.Naudas daudzumiem

2.Uzkrajumu

3.Naudas plismam

4. Interesi

2.9

Kas no miné&tiem lidzekliem ir nematerialie
ieguldijumi?

1.Par piegadem un pasiitijumiem sanemtie vekseli

2.Uznémuma ilgtermina finansu ieguldijumi

3.Uzpémuma Tpasuma esosie patenti un precu zimes

4.Norgkini par parakstita sabiedribas kapitala neiemaksatam
summam

2.10

Kas no minétiem lidzeklu avotiem ir aiznemta
kapitala sastavdala?

1.Parskata gada pelpa vai zaud&jumi

2.Statiitos paredz&tas rezerves

3.Pamatkapitals vai Iidzdalibas kapitals

4 Norekini par darba samaksu un ieturgjumiem




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

211

Aprekinot algas nodokli, neapliekamo minimumu
un atvieglojumus par apgadiba eso$am personam
pieméro...

1.Pamatdarba stradajoSiem darbiniekiem

2.Blakusdarba stradajosiem darbiniekiem

3.Studentiem, kuri sanem valsts stipendiju

4 Personam, kas sanem pabalstus

212

Registrs, kas raksturo uznémuma mirkla finansialo
stavokli ir...

1.Pelnas vai zaud&jumu aprekins

2.Naudas pliisma

3.Bilance

4.Apgrozijuma parskats

2.13

Kas ir vienkarsais gramatojums?

1.Gramatojums, kur operaciju atspoguloSana piedalas tris vai
vairaki konti

2.Gramatojums, kur operaciju atspogulosana piedalas viens
konts

3.Gramatojums, kur operaciju atspogulosana piedalas divi konti

4.Gramatojums, ko veic vienkar$a gramatvediba

214

Katra parskata gada beigas kontus un
gramatvedibas registrus...

1.Dzes

2.Papildina

3.Atjauno

4.Sledz

2.15

Gramatvedibas bilancei ir divas naudas izteiksme
Iidzsvarotas dalas:

1.Debets un kredits

2.Debitori un kreditori

3.Sakuma saldo un beigu saldo

4.Aktivs un pasivs

2.16

Kada ieraksta sistéma ir jakarto gramatvedibas
registri?

1. Vienkars$a ierakstu sistema

. Divkarsa ierakstu sistéma

. Dubulta ierakstu sistema

. Salikta ierakstu sistéma

217

Gramatvedibas dokumentus un registrus nedrikst. ..

. Dzést

. Kopét

. Arhivét

. Pavairot

2.18

Saimniecisko darfjumu novert&jums ir veicams...

. Salidzinos$as vienibas

. Naudas vienibas

. Fiziskas vienibas

. Nosacitas vienibas

2.19

Bilancg ilgtermina ieguldijumi tiek uzraditi to...

. Sakotngja vertiba

. Iegades vertiba

. Atlikusa vertiba

. Likvidacijas vertiba

2.20

Kas no minétam saistibam ir debitoru saistibas?
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. Nor€kini ar piegadatajiem

2. Norékini ar pircgjiem un pasititajiem

3. Norekini par darba algu

4. Norgkini par kreditiem




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

221

Kura konta pusg iegramato sabiedribas naudas
lidzeklu palielinajumu?

1. Kredita

2. Pasiva

3. Debeta

4. Aktiva

2.22

Darba samaksa ir...

1. Darbiniekam regulari izmaksajama atlidziba par darbu un cita
veida atlidziba saistiba ar darbu

2. Darbiniekam regulari izmaksajama darba alga, slimibas un
atvalinajuma nauda

3. Darbinickam aprékinata bruto samaksa, kas ietver summas,
kas saistitas ar darba veik$anu un darba attiecibam

4. Darbiniekam izmaksajama atlidziba saistiba ar darba
attiecibam

2.23

Kadi konti paredzgti uzn@émuma komercialas
darbibas iepémumu uzskaitisanai?

. Bilances aktiva konti

. Bilances pasiva konti

. Operaciju konti

. Bankas konti

2.24

Ar kada ieraksta metodi gramatvediba atspogulo
saimnieciskas operacijas?

. Ar divkars$a ieraksta metodi

. Ar salikta ieraksta metodi

. Ar geometriski—degresivo metodi

. Ar FIFO metodi

2.25

Cik liels Sobrid ir slimibas periods, par kuru darba
devgjam ir jamaksa darbiniekam slimibas nauda?

. 14 slimibas dienas

. 14 darba dienas

. 10 slimibas dienas

. 10 darba dienas

2.26

Kadus izdevumus Sobr1d darba devgjs atlidzina
darbiniekam, ja vin$ bijis komand&juma Latvijas
Republika?
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. Izdevumus par braucienu uz komand&juma vietu un atpakal,
taksometru izdevumus

2. Izdevumus par braucienu uz komand€juma vietu un atpakal,
dienas naudu par katru komand&juma dienu

3. Izdevumus par naktsmitni un tas rezervéSanu, prezentacijas
izdevumus

4. Izdevumus par naktsmitni un tas rezervéSanu, kultiiras
pasakumus

2.27

Kas ir FIFO metode?

1. Krajumu novertésanas metode noliktavas uzskaité

. Kreditoru un debitoru uzskaites metode gramatvediba

. Klidu labosanas metode gramatvediba

. Gramatvedibas inventarizacijas metode

2.28

Kas ir uzn€muma debitori?

. Uznémuma sagadnieki

. Tie, kas ir parada uzp@émumam

. Uznémuma piegadataji

. Tie, kam uznp@mums ir parada

2.29

Ka sauc atlaidi, kuru nosaka procentu veida par
pirmstermina rékina samaksu?

. Skonto

. Bonusu

. Rabatu

. Koncesiju

2.30

Kurs no bilances vienadojumiem ir nepareizs?

. KAPITALS = LIDZEKLI + SAISTIBAS

. KAPITALS = LIDZEKLI - SAISTIBAS

. SAISTIBAS + KAPITALS = LIDZEKLI

AN~ IOIN]RP]IR]|WIN]=]B]WR]|ND

. SAISTIBAS = LIDZEKLI — KAPITALS




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

231

Kas ir pamatlidzekli ?

. Ilglietojamiem objekti. kurus izmanto ilgaka par gadu

. Visi lidzekli, kas pieder uznémumam

. Visi tie lidzekli, kuras paredzets izlietot uznémeéjdarbiba

. Visi ieguldijumi, kurus var norakstit

2.32

Kuri ir apgrozamie lidzekli?

. Ekas

. Krajumi

. Nekustamais TpaSums

. Transporta lidzekli

2.33

Kas pieder pie ilgtermina ieguldijumiem?

. Gatavie raZzojumi noliktava

. Tehnologiskas ickartas

. Nauda bankas konta

. Debitori

2.34

Kuri no mingta ir pamatlidzek]i?

. Krajumi

. Debitori

. Iekartas

. Naudas lidzekli

2.35

Kas pieder pie aiznemta kapitala?

. Izejmateriali

. Kreditori

. Debitori

. Nepabeigta razoSana

2.36

Kas ir nematerialie ieguldijumi?

. Nauda banka

. Krajumi un preces noliktava

. Licences un patenti

. Noslégtie ligumi par precu iegadi

2.37

Kas ietilpst uznémuma bilances aktiva?

. Rezerves

. Pelna

. Debitori

. Pamatkapitals

2.38

Kas ietilpst uzp€muma bilances pasiva?

. Naudas lidzekli

. Nematerialie ieguldijumi

. Debitoru parads

. Nesadalita pelna

2.39

Kada ir galvena atskiriba starp finansu
gramatvedibu un vadibas gramatvedibu?
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. FinanSu gramatvedibu gatavo rékinvezi, bet vadibas
gramatvedibu gatavo vaditaji

2. FinanSu gramatvedibu izmanto finanSu ministrijas, bet vadibas
gramatvedibu izmanto paSvaldibas

3. Finansu gramatvedibu veido verstu uz pagatni, bet vadibas
gramatvedibu gatavo veérstu uz nakotni

4. FinanSu gramatvedibu veido vérstu uz nakotni bet vadibas
gramatvedibu gatavo vérstu uz pagatni

2.40

Kas ir naudas un vertspapiru izlaide apgrozijumam?

1. Dividende

2. Akcija

3. Emisija

4. Koncesija




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. Visu uznémuma lidzeklu parbaude realaja dzive, ka ar1
prasibu, saistibu parbaude péc dokumentiem
2. Visu uznemuma krajumu parbaude realaja dzive, ka art
241 |Kas ir inventarizacija? prasT.bu, saiﬁtibu pérbaude_péc doku_mentiem -
3. Visu uznémuma pamatlidzeklu parbaude realaja dzive, ka ari
prasibu, saistibu parbaude péc dokumentiem
4. Visu uzn€muma naudas lidzeklu parbaude realaja dzive, ka art
prasibu, saistibu parbaude péc dokumentiem
1. International Financial Reporting Systems
. L 2. International Financial Reviewing Standarts
2.42 |Ka atsifréjas abreviatiira [IFRS? - - - —
3. International Financial Reviewing Systems
4. International Financial Reporting Standarts
1. Likums par gramatvedibu
243 Kads dokuments ir primarais, kas regule 2. Gramatvedibas metodika
gramatvedibas uzskaiti uzn€muma? 3. Gramatvedibas politika
4. Gramatvedibas MK noteikumi
1. Taja noraditas summas naudas izteiksmé parrékina euro
saskana ar gramatvediba izmantojamo arvalstu valiitas kursu, kas
ir spéka saimnieciska darfjuma dienas sakuma
2. Taja noraditas summas naudas izteiksmé parrékina euro
saskana ar gramatvediba izmantojamo arvalstu valiitas kursu, kas
Kadas darbibas javeic, ja attaisnojuma dokumenta I spé'k_ a gré_m_at_oéanas diena ————————
2.44 _ L _ 3. Taja noraditas summas naudas izteiksmé parrékina euro
vertibas mérs ir arvalstu valiita? _ _ . . _ _
saskana ar gramatvediba izmantojamo arvalstu valiitas kursu, kas
ir speka saimnieciska darfjuma dienas beigas
4. Taja noraditas summas naudas izteiksmé parrékina euro
saskana ar gramatvediba izmantojamo arvalstu valtitas kursu, kas
ir speka saimnieciska darfjuma diena attiecigaja valsti, kas
izdevusi attaisnojuma dokumentu
1. Divu ménesu laika pirms parskata gada beigu dienas vai
ménesa laika péc tas, parrékinot inventarizacijas diena
konstatetos atlikumus atbilstosi gramatvedibas datiem parskata
ogada beigu diena
2. Triju ménesu laika pirms parskata gada beigu dienas vai divu
meénesu laika péc tas, parrékinot inventarizacijas diena
konstatetos atlikumus atbilstosi gramatvedibas datiem parskata
245 Kad drikst veikt parskata gada sleguma gada beigu diena

inventarizaciju?

3. Triju m&nesu laika pirms parskata gada beigu dienas vai
ménesa laika p&c tas, parreékinot inventarizacijas diena
konstatetos atlikumus atbilstosi gramatvedibas datiem parskata
ogada beigu diena

4. Ménesa laika pirms parskata gada beigu dienas vai triju
meénesu laika péc tas, parrékinot inventarizacijas diena
konstatetos atlikumus atbilstosi gramatvedibas datiem parskata
gada beigu diena




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

2.46

Kada termina jaregistré gramatvediba visi

dartfjumi?

1. Visus ierakstus gramatvedibas registros izdara saimnieciska
darTjuma diena vai iesp&jami driz péc tas, bet ne vélak ka 15
dienu laika p&c atieciga gada beigam, kura saimnieciskais
darijums noticis

2. Visus ierakstus gramatvedibas registros izdara saimnieciska
darTjuma diena vai iesp&jami driz p&c tas, bet ne velak ka 15
dienu laika p&c ta meénesa beigam, kura saimnieciskais darfjums
noticis

3. Visus ierakstus gramatvedibas registros izdara saimnieciska
darTjuma diena vai iesp&jami driz p&c tas, bet ne vélak ka 15
dienu laika péc ta ceturk$na beigam, kura saimnieciskais
darijums noticis

4. Visus ierakstus gramatvedibas registros izdara saimnieciska
darTjuma diena vai iesp&jami driz p&c tas, bet ne velak ka 15
dienu laika péc tas dienas, kura saimnieciskais darfjums noticis

247

Kas nosaka gramatvedibas registru veidu, saturu,
skaitu un sagatavosanas veidu (gramatvedibas

kartoSanas formu)

1. Uzpémuma vaditajs

2. Gramatvedis

3. Valsts iepémumu dienests

4. Likums par gramatvedibu

2.48

FIMansu parskats Ka KOpuims sastav no;: A
(bilances), B (pelnas vai zaudéjumu aprékina), C
(Tsa uznémuma apraksta) D (naudas pliismas
parskata),E (vadibas zinojuma), F (pasu kapitala

izmainu parskata), G (gramatvedibas politikas), H

(nielikiima)

1.A/B,CDH

2.A,B,C,E,H

3.A,B,D,E,H

4.A,B,D,FH

2.49

Kas ir neto apgrozijums, Gada parskata likuma

izpratng?

1. Iep@mumi no sabiedribas pamatdarbibas, produkcijas
pardosanas un pakalpojumu sniegSanas, no kuriem atskaitita
tirdzniecibas atlaide un citas pieskirtas atlaides, neieskaitot
nodoklus

2. Ien@mumi no sabiedribas pamatdarbibas, produkcijas
pardosanas un pakalpojumu sniegSanas, no kuriem atskaitita
tirdzniecibas atlaide un citas pieskirtas atlaides, ka ar1
pievienotas vertibas nodoklis un citi nodokl]i, kas tiesi saistiti ar
pardo$anu.

3. Ieneémumi no sabiedribas pamatdarbibas, produkcijas
pardoSanas un pakalpojumu sniegSanas, kam pieskaitita
tirdzniecibas atlaide un citas pieskirtas atlaides, bez nodokliem

4. Ieng@mumi no sabiedribas pamatdarbibas, produkcijas
pardosanas un pakalpojumu sniegSanas, kuriem pieskaitita
tirdzniecibas atlaide un citas pieskirtas atlaides, ka ar1
pievienotas vertibas nodoklis un citi nodokl]i, kas tiesi saistiti ar
pardo$anu.

2.50

Kas ir bilance?

1. Divpusgja tabula, kuras viena puse naudas izteiksmé
atspogulo uzn€muma apgrozamos lidzeklus, bet otra puse - So
lidzeklu avotus un mérkus, kadiem tie paredz&ti

2. Divpusgja tabula, kuras viena puse naudas izteiksmé
atspogulo pamatlidzeklus un izvietojumu, bet otra puse - o
Iidzeklu avotus un mérkus, kadiem tie paredzeti

3. Divpusgja tabula, kuras viena puse naudas izteiksmé
atspogulo uzn€muma lidzeklus un izvietojumu, bet otra puse - o
Iidzeklu avotus un mérkus, kadiem tie paredzeti

4. Divpusgja tabula, kuras viena puse naudas izteiksmé
atspogulo uzn€muma lidzeklus un izvietojumu, bet otra puse - o
Iidzeklu izlietojumu
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2.51

Ko nozime situacija, ja krajumu konts ir ar minusa
Zimi?

Pardots ir vairak, neka iepirkts

Pardots ir mazak, neka iepirkts

Pardots ir vairak, neka samaksats

Pardots ir mazak, neka samaksats

2.52

Kad uzné€mumam tiek registréti ien€mumi no pre¢u
pardoSanas?

Pavadzime izrakstita un nauda ir sanemta

Pavadzime izrakstita un nauda nav sanemta

Pavadzime nav izrakstita un nauda nav sanemta

2.53

Kas ir operaciju konti?

Konti, kuros gramato uzn€muma aktivus un pasivus

1.
2.
3.
4,
1.
2. Pavadzime nav izrakstita un nauda ir sanemta
3.
4,
1.
2.

Konti, kuros gramato uzn€muma naudas Iidzekku ienakumus
un izdevumus

3. Konti, kuros gramato uznémuma pelnas un zaud&jumu
stavokli

. Konti, kuros gramato uznémuma ienakumus un izdevumus

254

Kads ir skaidras naudas lietojuma ierobezojums
starp divam juridiskam personam?

. Lidz 5000 EUR ménes1t

. Lidz 7200 EUR ménesit

. Lidz 7800 EUR ménest

. Lidz 8400 EUR ménesit

2.55

Kadu nodokli/nodevu var piemerot
mikrouznémuma nodokla maksatajs?

. Mikrouznémuma nodokli un pievienotas vértibas nodokli

. Mikrouzn€muma nodokli un uzp€muma ienakuma nodokli

. Mikrouznémuma nodokli un uznéméjdarbibas riska nodevu

A~~~

. Mikrouznémuma nodokli un valsts socialas apdro§inasanas
obligatas iemaksas

2.56

Kadus nodoklus pieméro, aprékinot darba algu?

1. Iedzivotaju ienakuma nodokli un pievienotas vértibas nodokli

2. ledzivotaju ienakuma nodokli un nekustama tpasuma nodokli

3. ledzivotaju ienakuma nodokli un valsts socialas
apdrosinasanas obligatas iemaksas

4. ledzivotaju ienakuma nodokli un uzpémuma ienakuma
nodokli

257

Ar uznémumu ienakuma nodokli apliekamais
objekts ir...

1. Uzp€muma bruto pelna

2. Uzn@muma neto pelna

3. Uzp@muma ienakumi

4. Uznémuma izdevumi

2.58

Kads ir valsts ienémuma dienesta galvenais
uzdevums?

1. Iekaset valsts nodoklus, nodevas un citus valsts noteiktos
maksajumus noteikta laika un pilna apjoma vadoties no sava
budzeta izpildes

2. Iekaset valsts nodoklus, nodevas un citus valsts noteiktos
maksajumus veicot uzrékinus uznémumiem un iekasgjot soda
naudas

3. Sanemt valsts nodoklus, nodevas un citus valsts noteiktos
maksajumusu uzticoties uzn€meju iesniegtajas atskaites
noraditajam

4. Iekasct valsts nodoklus, nodevas un citus valsts noteiktos
maksajumus noteikta laika un pilna apjoma saskana ar normativo
aktu prasibam.
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1. Valsts iep@mumu dienests

259 Kada instutiicija kontrole nodoklu ickaséSanuno  |2. Uzpémeju asociacijas

uznémejiem? 3. Uzpnémuma vaditajs

4. Valsts kontrole

1. Ja persona tiek nodarbinata Latvijas uznémuma, Latvijas
struktiirvieniba

2. Ja persona strada arpus Latvijas, bet Eiropas savienibas

Kada gadijuma iesp&jama situacija, kura N
dalibvalsti

2.60 |iedzivotaju ienakuma nodokli maksa arvalstnieks

(nerezidents)? 3. Ja persona enoslédz Tres ligumu ar Latvijas pilsoni par

dzivesvietu Latvija

4. Ja persona noslédz laulibu ligumu ar Latvijas pilsoni par
mantas Skirtibu

. 0%; 21% un 22%

Kadas ir speka esodas pievienotas vértibas nodokla |2. 0%; 10% un 21%

2.61

likmes Latvija? . 0%; 12% un 21%

. 0%, 12% un 22%

. Bérni un nestradajosi draugi

. Bérni un stradajosi laulatie draugi

2.62 |Kadas personas var biit apgadiba darbinickam? - — -
. Bérni un stradajosi vecaki

. Bérni un apgadiba esosas personas

—r[o[o[—=|~[w[No]—

. Darfjumiem starp 2 Latvijas uzn€mumiem, kas abi atrodas
Latvija

2. Darfjumiem starp 2 ES uzp€mumumiem, no kuriem viens

Kadiem darfjumiem pieméro pievienotas veértibas atrodas Latvija, bet otrs - cita ES dalibvalsti

2.63 nodokla 0% likmi? 3. Darfjumiem starp 2 uznémumumiem, no kuriem viens atrodas
i Latvija, bet otrs - arpus ES dalibvalstim
4. Darfjumiem starp 2 uzp@mumumiem, kuri abi atrodas arpus
ES
1. 0%
564 Kadu pievienotas vértibas nodokla likmi pieméro  |2. 10%
' izmitinaSanas pakalpojumiem iek$zemge? 3. 12%
4.21%
1. 0%
265 Kadu pievienotas vertibas nodokla likmi pieméro  |2. 10%
' eksportam? 3. 12%
4.21%
1. 0%
Kadu pievienotas vertibas nodokla likmi piem&ro > 10%
2.66 |riipniecibas pre¢u pardosanai starp diviem Latvijas |— .
uzpémumiem? 3.12%
4.21%
1.5%
267 Kadu nodokla likmi japieméro mikrouznémuma 2.9%
' nodokla maksatajiem 2014.gada? 3. 12%
4.15%
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2.68

Kadu maksimalo darbinieku skaitu drikst
nodarbinat mikrouznémuma nodokla maksatajs?

1. Tris - vaditajs un divi darbinieki

2. Cetri - vaditajs un tiTs darbinieki

3. Pieci - vaditdjs un Cetri darbinieki

4. Sesi - vaditajs un pieci darbinieki

2.69

Mikrouzgpe€mumu nodokla likuma ir noteikti kriteriji
mikrouznémuma nodokla maksataja statusa
iegtsanai. Kuri kritériji nosaka mikrouzn€muma
nodokla maksataja statusu?

1. Dalibnieki ir tikai fiziskas personas; darbinieku skaits ir [1dz
5; apgrozijums lidz 50'000 EUR; valdes locekli nav darbinieki

2. Dalibnieki ir tikai fiziskas personas; darbinieku skaits ir Iidz
6; apgrozijums lidz 70'000 EUR; valdes locekli ir arT darbinieki

3. Dalibnieki ir tikai fiziskas personas; darbinieku skaits ir [1dz
5; apgrozijums lidz 100'000 EUR; valdes locekli nav darbinieki

4. Dalibnieki ir tikai fiziskas personas; darbinieku skaits ir Iidz
5; apgrozijums lidz 100'000 EUR; valdes locekli ir arT darbinieki

2.70

Kad iesp€jams iegiit mikrouzn€muma nodokla
maksataja statusu?

1. Uzpémuma registracijas bridi un 1idz tekosa gada
15.decembrim uz nakamo gadu

2. Uznémuma registracijas bridi un lidz katra pusgada
15.datumam uz nakamo pusgadu

3. Uznémuma registracijas bridi un Iidz katra cetuk$na
15.datumam uz nakamo ceturksni

4. Uznémuma registracijas bridi un lidz katra ménesa

15.datumam uz nakamo meénesi
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3.1

Tirgzinibu pasakumu komplekss (elementi) ir...

1. Komunikaciju pasakumu kopums, lai izplatitu informaciju par
uznémumu un ta produktiem un motivétu pirc€ju iepirkties

2. Darbibas komplekss, lai mérktirgu nodrosinatu ar atbilstoSiem
produktiem noteikta laika, vieta un daudzuma

3. Pastavigi funkciong&josa darbibu sisteéma, kas versta uz
informacijas ieguvi, apstradi un analizi, lai nodroSinatu
atbilstoSu lémumu pienemsSanu tirgzinibu joma

4. Vadisanas pasakumu kopums, kurus veic uzpémums, lai
panaktu vélamo pirc€ju attieksmi pret piedavatajiem produktiem

3.2

Tirgzinibu galvenie mérki ir...

1. Noteikt konkurences apstaklus un izstradat tiem atbilstoSas
konkurences stratégijas

2. legtit informaciju par esosiem un potencialajiem pircgjiem un
tirgus attistibas tendencém

3. Noteikt eso$o un potencialo pircgju vélmes un vajadzibas un
radit pieprasijumu

4. Veidot piedavajumu, vadoties p&c potencialo pircgju
pieprasijuma

3.3

Uznémuma tirgzinibas vides ieks€jais faktors ir...

. Starpnieki

. RazoSana

. Piegadataji

. Pircgji

3.4

Uzpémuma tirgzinibas argjas vides tiesi
ietekmgjosais faktors ir...

. Valsts demografiskais stavoklis

. Sabiedribas ekonomiskais stavoklis

. Piegadataji

. RazoSana

35

Uzpémuma tirgzinibas argjas vides netiesi
ietekmgjosais faktors ir...

. Starpnieki

. Piegadataji

. Valsts politika

3.6

Ka sauc tirgus modeli, kura ir daudz pardevgju un
tie piedava lidzigas preces?

. Monopolistiska konkurence

. Oligopols

. Monopols

1
2
3
4
1
2
3
4
1. Konkurenti
2
3
4
1
2
3
4

. Pilniga konkurence

3.7

Kads ir SVID analizes galvenais uzdevums?

1. Ar€jo draudu noteik$ana un to novérsanas pasakumu izstrade

2. Uzpémuma vajo pusu noteikSana un to noversanas pasakumu
izstrade

3. Uznémuma konkurétspg&jigo prieksrocibu un stratégisko
prioritasu noteikSana

. Tirgzinibu prioritaSu un tiem atbilstoSo resursu noteikSana

3.8

Merka tirgus ir...

. Marketinga pasakums

. Tirgus segmenteSanas pazime

. Novertéts un atlasits pircgju segments

. Diferencéts marketings

3.9

Jau uznémums savu marketinga darbibu koncentre
uz paterétaju vispargjam vajadzibam, tad tas ir...

. Nediferencétais marketings

. Koncetrétais marketings

. Strategiskais marketings

RN RO I NS TN R SN ON I I O Bl I N

. Diferencétais marketings
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Skolas direktors konsultgjas ar skolotajiem pirms | |-L.émuma piendméja un pircgja

jaunu tafelu iegades. Kada loma $aja situacija ir Iniciatora un kontroliera

3.10

skolas direktoram pirk§anas lémuma pienemsanas Ietekm@taja un patérétaja

37 — ;
procesa; Ietekmétaja un kontroliera

Pie kulturas faktora

Pie kuras pirc€ju ricibu ietekm&josas faktoru grupas Pic personiska faktora

3.11 |pieder $adi faktori — vecums, dzimums, dzives cikla
posms, izglitiba, profesija?

Pie psihologiska faktora

Etnografiskie, psihologiskie, racionalie, estétiskie

Kadas Cetras faktoru grupas ietekmé pircgja ricibu  |2. Funkcionalie, kultiirvides, primarie, estétiskie

3.12

patérina tirgni? Socialie, kultiiras, personiskie, psihologiskie

2.
3.
4,
1.
2.
3. Pie sociala faktora
4.
1.
2.
3.
4.

Geografiskie, manualie, etnografiskie, racionalie

1. Lai veidotu statistikas datus, kurus izmanto patérétaju ricibas
analiz€ un secinatu, vai tie ir apmierinati ar piedavatam precém

2. Jo japrot paredzet, kura vajadziba biis noteicosa, pirkuma
Kapéc marketinga specialistam japarzina vajadzibu |izvelg, lai varétu saraZot un piedavat atbilstosas precés un

3.13 o ST .
veidi, to apmierinasanas seciba? pakalpojumus

3. Lai paraditu savu profesionalitati pirc€ju pirkSanas lémuma
parzinasana

4. Lai izveidotu atbilsto$u cenu pirc€ju vajadzibam un vélmeém
un biitu konkurétspé&jigi

. Pozicionét produkta konkur&tsp&jigas prieksrocibas

Kadu iesp&ju dod pirc&ju uztveres kartes . Izp@tit pircgju ricibu tirgd

3.14

sastadiSana? . Noteikt pirc&ju mérktirgu

. Noteikt produkta pieprasitakas lietojuma pasibas

. Informacijas meklésana

Kurs no mingtajiem pirkSanas [emumu pienemsanas |2. Alternativu verteéjums

3.15

posmiempatérina tirgd ir primars? . Lemums par pirkumu

. Riciba péc pirkuma

. Laika posms, kad preci var iegadaties tirgi

=]l WIN]|—=]D|W]|N|—

. Laika posms no preces pirma eksperimentala prototipa
izveidoSanas l1idz tas iznemsanai no apgrozibas

3.16 |Kas ir preces dzives cikls? 3. Laika posms no preces idejas rasanas briza I1dz tas iznemsanai
no apgrozibas

4. Preces lietoSanas laika posms — no iegades briza lidz tas
pilnigam nolietojumam

1. Tadu preci, ko par jaunu atzinis paterétajs un, kura apmierina
jaunas vajadzibas vai labak apmierina esosas

2. Tada prece, kas ir jaunums razotajam, ir sarazota un atrodas
3.17 |Ko uzskata par jaunu preci? uznémuma noliktava gatava pardosanai

3. Preci piedava tirgum, ta sp&j apmierinat vajadzibas, pieverst
paterétaju uzmanibu

4. Prece veidota pamatojoties uz zinatnes sasniegumiem

1. Brieduma stadija

318 Kada preces dzives cikla stadija atrodas prece, ja  |2. IevieSanas stadija

tas pardoSanas apjomi strauji pieaug katru ménesi? |3. Augganas stadija

4. Krituma stadija
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3.19

Produkta raksturigas iezimes ir...

1. Produkta kvalitates augstakais ITmenis

2. Konkurétsp€jas veicinasanas panémiens, lai atskirtu
uznémuma produktu no konkurentu produktiem

3. Produkta spgjas istenot savas patérina funkcijas

4. Produkta ilgmuziba, droSums un precizitate

3.20

Papildus iesainojums ir...

1. Drukata informacija par produktu

2. Trauks, vai cita tara, kura produktu iepilda razoSanas procesa

3. Materials, ko lieto 11dz ar sakotngjo iesainojumu

4, Tara, kas nepiecieSama fasétu produktu novietosanai,
uzglabasanai

3.21

Kadi ir precu zZimes (markas) lietoSanas galvenie
iemesli?

1. Ta veicina atpazistamibu un atkartotu pardoSanu, paaugstina
uzticibu precei un ietekmi uz patérétaju

2. Ta pazemina preces cenu, veicina atkartotu pardosanu,
identificé preci

3. Ta samazina pardoto precu apjomu, paaugstina uzticibu
precei, samazina starpnieku skaitu

4. Ar to identific€ preci, parada uznémuma lielumu un
rentabilitati

3.22

Noteikt sortimenta veidu, kuru veido dazadu
razotaju lidzigas preces, kas apmierina vienas un
tas pasas vajadzibas!

1. IerobeZots sortiments

2. Piesatinats sortiments

3. Plass sortiments

4. Jaukts sortiments

3.23

Kas veido preces patérina izmaksas?

1. Izdevumi, kas saistiti ar preces raZoSanas pastavigam,
mainigam un apgrozibas izmaksam

2. Izdevumi, kas saistiti ar preces lietoSanu

3. Preces cena, iesainojuma izmaksas, pieprasijums

4. LietoSanas ilgums, veids, preces izméri

3.24

Kadi faktori veido precu uzglabasanas apstaklus?

1. Klimatiskie apstakli, €ku atraSanas vieta un augstums,
darbinieku skaits, sanitarais stavoklis

2. Gaisa temperatira, relativais gaisa mitrums, ventilacija,
apgaismojums un sanitarais stavoklis

3. Logu izvietojums, darbinieku kvalifikacija, €ku lielums, gridas
seguma veids un sanitarais stavoklis

4. PreCu saderiba, kvalitates atbilstiba, iesainojuma veids,
noliktavu telpu liclums un sienu krasojums

3.25

Kadi faktori ietekmé partikas precu kvalitati?

1. Laika apstakli, izejvielu kvalitate, raZzotaju vecums un
izglitiba, pieredze

2. Izejvielas, tehnologiskais process, uzglabasanas apstakli, tara
un iesainojamais materials

3. Izejvielu daudzums, krasa, atbilstiba standartu prasibam,
tehnologiska procesa ilgums

4. Noliktavu lielums, tas darbinieku kvalifikacija, precu
parvadasanai pieejama transporta daudzums, taras veidi

3.26

Kas veido precu nomenklatiiru?

1. Noteikta veida izejvielas un standarta noteikta razoSanas
tehnologija

2. Universals iesainojuma veids, atbilstoss mark&ums un precu
zlmes

3. Precu grupu kopums, kuru pircgjam piedava viens pardevejs

4. Noteikta kvalitates Iimena preces, atbilstosa iesainojuma un
Skiras markéjums
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3.27

P&c kadiem kriterijiem preces iedala veidos,
paveidos un $kiras?

1. Formas, krasas, kvalitates

2. Izejvielas, pardosanas vietas un atbilstibas standarta prasibam

3. Izcelsmes, razosanas veida, kvalitates Itmena un atbilstibas
standarta prasibam

4. Funkcijam, iesainojuma materiala, formas un krasas

3.28

Kada veida preces tirdznieciba sauc par
gastronomijas preceém?

1. Preces, kuras gatavas lietoSanai uztura bez termiskas apstrades

2. Augstas kvalitates partikas preces, Ipasa iesainojuma

3. Ipasi sagatavotas partikas preces, kuram vél ir nepiecieSsama
termiska apstrade

4. Skidras vai viskozas preces apstradatas ar augstu temperatiiru
un infrasarkaniem stariem

3.29

Pie kuras partikas precu grupas pieder siers?

. Pie skabpiena produktiem

. Pie piena un ta parstrades produktiem

. Pie biezpiena izstradajumiem

. Pie uztura koncentratiem

3.30

Pie kuras partikas precu grupas pieder kaviars?

. Pie uztura koncentratiem

. Pie garsas preceém

. Pie zivju konserviem

3.31

Pie kuras nepartikas precu grupas pieder juvelieru
izstradajumi?

. Pie majsaimniecibas precém

. Pie galant@rijas preceém

. Pie kultiiras precém

. Pie parfim@rijas un kosmetikas prec€m

3.32

Nepartikas precu kvalitate ir...

. Preces ar¢ja izskata ipasibas, atbilsto$a precu zime

1
2
3
4
1
2
3
4. Pie zivim un to parstrades produktiem
1
2
3
4
1
2

. Produkcijas pasibu kopums, kas nodrosina cilvéku
vajadzibas, atbilstosi §is konkrétas preces lietoSanai

3. Preces 1pasibas, kas nodroSina tas atbilstibu vado§am modes
prasibam

4. Preces spgja pildit funkcijas, saglabat tas noteiktos apstaklos ,
bt viegli transport&jamai

3.33

Kads ir partikas precu iesainojuma galvenais
uzdevums?

1. Pasargat produktu no mehaniskiem bojajumiem, masu
zudumiem, notraipiSanas, sniegt informaciju paterétajiem

2. Saglabat prec¢u formu, sniegt informaciju razotajam,
nepiesargot vidi

3. Saglabat kvalitati jebkuros apstak]os, parliecinat pircgju par
satura priekSrocibam, attélot razotaja logo

4. Atvieglot transporteSanu, precu izkrausanu un iekrauSanu,
precu uzskaiti, samazinat cenu

3.34

Kas ir produkta diferencéSana?

1. Preces pardosana dazadam pircg&ju grupam

2. Papildus tirgus dalas iegliSana precei

3. Preces pazimes veidoSana, kas to atskir no konkurentu
produktiem

4. Preces virzisana tirgii

3.35

Produkti, kurus pirc€ji ripigi izvelas un verte
atbilstoSi savam priekSstatam par kvalitati, ir...

1. Ar nodomu pérkamie produkti

2. Ikdienas pieprasijuma produkti

3. Ipasa pieprasijuma produkti

4. Pasiva pieprasijuma produkti
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3.36

Neelastigs pieprasijums ir tad, ja...

1. Nelielas cenu izmainas rezultata butiski pieaug pieprasitas
preces daudzums un pardevéja kop&jie ien€mumi paliclinas

2. Pieprasitas preces daudzuma izmainu procents ir lielaks neka
§is preces cenas izmainu procents

3. Pieprasitas preces daudzuma izmainu procents ir mazaks neka
§Is preces cenas izmainu procents

4. Cenas samazinasanas rezultata pieprasitas preces daudzums
palielinas tada méra, ka pardevéja kopgjie ienémumi paliek
nemainigi

3.37

Absoliiti neelastigs pieprasijuma grafiks ir...

1. Horizontala lmija

2. Izliekta linija

3. Ieliekta lmija

4. Vertikala Iinija

3.38

Elastigs pieprasijums nozimg, ka...

1. Cenas pieaugums par 1% izsauc pieprasijuma samazinasanos,
kas mazaka par 1%

2. Cenas pieaugums par 1% izsauc pieprasljuma samazinasanos,
kas lielaka par 1%

. Jebkura cenu izmaina izsauc kopgjo ien€mumu izmainas

. Cenas pieaugums par 1% neietekmé pieprasijuma lielumu

3.39

Ja divas preces ir savstarpgji papildinosas, tad
pirmas preces cenas paaugstinasanas izsauks...

. Otras preces pieprasijuma samazinasanos

. Otras preces pieprasijuma palielinaSanos

. Otras preces cenas samazinasanos

. Otras preces cenas paaugstinasanos

3.40

Preces tirgus cenas samazina$anas iemesls var biit...

. Netieso nodoklu palielinasanas

. Patérétaju ienakumu pieaugums

. Razo$anas resursu cenu pazeminasanas

. Konkurences samazinasanas preces tirgii

341

Kas ir pieprasijuma cenu elastigums?

. Cenu veidoSanas mérkis

. Pieprasijuma jutigums pret cenu

. Cenu palielinasana

. Cenu pazeminasana

3.42

Ja tirgii precei ir daudz aizstajeju, tad tas
pieprasijums ir...

. Elastigs

. Neelastigs

. Vienadi elastigs

. Absoliti neelastigs

3.43

Ja precei ir unikalas 1paSibas, kas pirc€jam Joti
svarigas un precei nav tuvu aizstajeju, tad tas
pieprasfjums ir...

. Elastigs

. Neelastigs

. Vienadi elastigs

. Absoliiti elastigs

3.44

Ja elastiga pieprasijuma preces cenu paaugstina, tad
pardevéja ienemumi...

. Palielinas

. Samazinas

. Nemainas

. Svarstas

3.45

Preces iepirkuma cena ir 6 EUR, tirgotaja
uzcenojums ir 1,50 EUR. Saja gadijuma
uzcenojums ka dala no izmaksam ir...

. 20%

. 25%

. 30%
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. 40%




izpardoSanas cenam?

. Ar darbibas ilgumu

Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. 20%
Preces iepirkuma cena ir 6 EUR, tirgotaja > 25%
3.46 |uzcenojums ir 1,50 EUR. Saja gadijuma ' o
uzcenojums ka dala no pardosSanas cenas ir... 3. 30%
4. 40%
1. Preces patérinvienibas metode
Kada cenu veidoSanas metode tiek izmantota, ja A .
~ ; o T 2”7 . |2. Proporcionalo cenu veiodoSanas metode
3.47 |paredzets noteikt vairakas cenas vienai un tai pasai ” —
precei, nemot vera pircgju tipu un citus faktorus? 3. Preces cenas diferenceSanas metode
4. Gaidamas pelnas aprékina metode
1. Preces patérinvienibas metode
Kada cenu veidoSanas metode tiek izmantota, ja A .
_ o 2. Proporcionalo cenu veiodosanas metode
3.48 |cenu nosaka, galvenokart pamatojoties uz - -
konkurentu cenam? 3. Preces cenas diferencéSanas metode
4. Gaidamas pelnas aprékina metode
1. Augstaka par konkurentu cenam
. L . . 2. Lidzvertiga konkurentu cenam
3.49 |Tirgus iegiiSanas cena parasti tiek noteikta...
3. Zemaka par konkurentu cenam
4. Neatkarigi no konkurentu cenam
1. Perk preci lielos daudzumos
. ) L . 2. Perk vienu preces vienibu
3.50 |Skonto atlaides dod tiem pircgjiem, kuri... - - -
2. Samaksa par pirkumu pirms termina
4. Samaksa par pirkumu noteiktaja termina
1. Sezonas izpardoSanas cenas noteik$ana precém
o . L 2. Paaugstinatu cenu noteikSana jaunam precém
3.51 |Ko nozime nokrejosanas cenu politika? - — — -
3. Paaugstinatu cenu noteikSana precei krituma perioda
4. Minimalas cenas noteikSana tirgus iekarosanai
1. Tirgus ietilpiba
. . L 2. Pieprasijuma elastigums
3.52 |Kurs no faktoriem nosaka preces minimalo cenu? — -
3. Preces razoSanas izmaksas
4. Konkurentu cenas
1. Pardevgja tirgus dalas samazinasanas
353 Kur$ faktors var biit par iemeslu preces cenas 2. Preces raZoSanas apjoma palielinaSana
. paaugstinasanai? 3. Preces razoSanas izejvielu cenu palielinasanas
4. Nepietiekama uznémuma razosanas jaudu noslodze
1. Procenti
Ka sauc atlaidi no preces cenas, ja saskana ar > Bonuss
3.54 |pirkuma ligumu samaksa izdarita skaidra nauda vai |— ”
pirms termina? 3. Skonto
4. Delkrédere
1. PardoSanas cena, kas nodro§ina pelpu
. . 2. Pardosanas cena, kas rada zaud&jumus
3.55 |[Kas ir bezzaudgjumu cena? - —
3. PardoSanas cena, kas nosedz visas izmaksas
4. PardosSanas cena, kas nosedz mainigas izmaksas
1. Ar pieprastjumu
356 Ar ko atskiras zemu cenu stratégija no sezonas 2. Ar cenu lielumu
' 3
4

. Ar uzcenojumu




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. Preces pieprasijuma cenas eleasiba ir augsta, paSizmaksa
strauji samazinas
2. Preces pieprasijums attieciba pret cenu ir neelastigs,
357 Kadu faktoru izpildiSanas gadTjuma uznémumam ir |pagizmaksu griiti samazinat
' izdevigi lietot tirgus iegtiSanas cenu politiku? 3. Preces pieprasijuma cenas elastiba ir augsta, pasizmaksu griti
samazinat
4. Preces pieprasijuma cenas elastiba ir augsta, raZoSanas
izmaksam tendence augt
1. Ar pieprasijuma noteikSanu
o L L 2. Ar mérka noteikSanu
3.58 |Ar ko jasak cenu stratégijas veidoSana? - —
3. Ar izmaksu noteikSanu
4. Ar metodes izveli
1. Lai palielinatu pardosanas apjomu
359 Kados gadijumos tiek izmantota augstu cenu 2. Lai nodroS$inatu uznémuma izdzivoSanu
' strategija? 3. Lai paaugstinatu preces prestizu
4. Lai iegiitu maksimalo tirgus dalu
1. Monopola
3.60 Kura no tirgus modeliem cenu pilniba nosaka tirgus [2. Monopolistiskaja konkurencé
" |pieprasTjums un piedavajums? 3. Pilnigaja konkurencé
4. Oligopola
. . . 1. Agents
Star}jznleks, kuravm fleplede_r. 1pasuma.t1?sibas uz 2. Mazumtirgotajiem
3.61 |preceém, bet kur$ karto darjjumus, saistitus ar preces - ———
Tpasumtiesibu nodoSanu, ir... 3. Vairumtirgotajiem
4. Razotajs
1. Intensiva
Kura no sadales veidiem, nemot véra intensitati, —
N o ) - 2. Ekskluziva
3.62 |razotajs izvelas tikai dazus starpniekus, kaut arT ar
PR - . PR, 3. Selektiva
precu pardosanu vélas nodarboties vairaki?
4. Salikta
1. Cik biezi tiek piegadata prece pa sadales kanaliem
. . 2. Cik lielos apjomos tiek piegadata prece pa sadales kanaliem
3.63 [Sadales intensitate norada... - ,pJ — P g. P P - —
3. Cik starpnieku tiek izmantoti sadales kanala noteikta teritorija
4. Cik starpnieku pavisam razotajs izmanto preces sadalei
Kura no mazumtirdzniecibas veidiem bez precu 1. Tiesa pardosana
3.64 uzglabasanas ietilpst arT tieSais pasts, 2. TieSais marketings
' mazumtirdznieciba ar katalogu starpniecibu, 3. Telemarketings
. . v - = = f) . . .
iepirksanas ar TV palidzibu? 4. Elektroniska tirdznieciba
1. Cenas, transporta tips, piegadataju vecums un profesija
2. IepirkSanas noteikumi, sortimenta veids, cenas, starpnieka
argjais izskats
3.65 |Kas janem véra starpniekam, iepérkot preces?

3. Cenas, piegadataju firmas, iepirkSanas noteikumi, sortimenta
veids

4. Transporta veids, preces iesainojums, piegadataja
kvalifikacija, nodokla lielums




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

3.66

Sadale ir...

1. Darbiba/pasakumu kopums, ko veic uzne€mums, veidojot un
virzot prec¢u plismu pie patérétaja

2. Viens no iesp&jamiem tirgus iekarosanas variantiem

3. Preces dzivescikla stadiju vadiSana un kontrole

4. Papémienu kopums, kuru pielieto visa preces dzives cikla
laika

3.67

Sadales kanali marketinga ir...

1. Izstradati precu parvietoSanas marsruti no razotaja lidz
patérétajam

. Preces nogades sist€ma no razotaja lidz paterétajam

. Preces pat@ripa sisteéma pa atseviskam patérétaju grupam

. Preces piegade pirc€jam no tirgosanas vietas

3.68

Ja sadales kanals sastav no razotaja, kurs realizé
produktus tiesi patérétajiem, tad tas ir...

. Viena Iimena kanals

. Nulles Itmena kanals

. Divu limenu kanals

. Tris Iimenu kanals

3.69

Precu sadales politika paredz precu sadales
planosanu péc...

. Pircgju atraSanas vietas

. Pieejamam izejvielam un darbaspéka resursiem

. Noteikta grafika

. Tie$as, netiesas, kombinétas metodes

3.70

Pareizi organizéta precu sadale nodrosina
uzpémumanm...

. Maksimalas pelnas iesp&jas jebkura situacija
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. Noteiktu apstaklu radisanu, lai prece biitu tur, kur ta tiek
pieprasita noteikta laika, daudzuma un kvalitaté

3. Iesp@ju transportet, uzglabat, sadalit preces paterétajiem ar
minimalam izmaksam

. Iesp@ju veikt precizu un pilnigu komplekso tirgus izpeti

3.71

No pasiititaja viedokla visatrakais transporta veids
ir...

. Autotransports

. Caurulvada transports

. Udenstransports

. Gaisa transports

3.72

No pasiititaja viedokla vismazak izdevumu (uz 1t)
ir...

. Udenstransportam

. Dzelzcelam

. Autotransportam

. Gaisa transportam

3.73

Sadales kanals sastav no neatkariga razotaja,
neatkarigiem vairumtirgotajiem un
mazumtirgotajiem. Tas ir...

. Tradicionalais sadales kanals

. Vertikala marketinga sisteéma

. Horizontala marketinga sistéma

. Daudzkanalu marketinga sistéma

3.74

Sadales kanalu profesionali vada un plano
centralizéti. Tas ir...

. Tradicionalais sadales kanals

. Vertikala marketinga sisteéma

. Horizontala marketinga sistéma

. Daudzkanalu marketinga sistéma

3.75

Neatkarigo mazumtirgotaju apvienibu grupas, kuras
palidz izdzivot konkurences cipa ar lieliem
uzpémumiem ir...

. Mazumtirgotaju kooperativi

. Tirdzniecibas privileégiju turétaju organizacija

. Brivpratigas mazumtirgotaju grupas vairumtirgotaju vadiba
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. Nozaru asociacijas




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. Tie, kas censas iekltt kanala
3.76 Uznémumi, kuri darbojas arpus sadales 2. Kanalu papildinoSie
pamatkanaliem, ir... 3. Kanalu apejosie
4. Argjie inovatori
1. Produktu raksturojums
3.77 Faktors, kas nav pamata sadales kanalu darbibai, |2. Starpnieku raksturojums
Ir... 3. Uzp€muma raksturojums
4. Vaditaja raksturojums
1. Dalibnieku atlasi, motivéSanu, darbibas novértésanu,
personiskos sakarus
2. Dalibnieku motivé$anu, darbibas novértésanu, personiskos
3.78 |Sadales kanalu vadisana ietver sadales kanalu... sakarus
3.Dalibnieku atlasi, motivéSanu, darbibas novértésanu
4. Dalibnieku atlasi, darbibas novértésanu, uznémuma
raksturojumu
1. Maksas reklama televizija
3.79 Kura no mingtam aktivitatém attiecas uz publicitati |2. Jauna iesainojuma radiSana
(sabiedriskas domas veidoSanu)? 3. Preces degustacijas organizé$ana vietgja veikala
4. Sabiedrisko pasakumu atbalsti$ana
1. Kuponi uz iepakojumu
Kédi no no.saul?tier.n n(.)i?ta Vei.cinévélana.s |2 Bezmaksas paraugi
3.80 |instrumentiem ir visvairak atbilstosi, lai nodroSinatu
jauna kosmtiska lidzekla iegadi? 3. Bezmaksas kuponu izplatiSana katra adresé
4. Preces paraugu demonstracija
1. Kura sanémusi godalgu festivala "Golden Hammer"
_ o _ 2. Kuru atpazist patérétaji
3.81 [Par labu reklamu var uzskatit tadu reklamu...
3. Kura patik patérétajiem
4. Kura pateretaji atpazist taja reklameto preci
1. Reklama spgj atrisinat visus preces pardoSanas jautajumus
2. Reklama ir vienigais panémiens, ka visefektivak uzrunat
3.82 |Kurs apgalvojums ir patiess? mérkauditoriju — - -
3. Reklama spgj pieverst paterétaja uzmanibu konkrétam lietam
4. Realizacijas veicinaSana vislielakaja méra atkariga tiesi no
reklamas
1. Tada, kas ietekmé personas ekonomisko ricibu
383 |Kas ir maldinoga reklama? 2. Tada, kas salidzina divu firmu preces
3. Tada, kas veicina konkurenci
4. Tada, kas reklamé atlaides
1. Process, kura personiba demonstré prasmi pasniegt sevi
2. Reklamas pazinojums presé
3.84 |Kas ir komunikacijas process? 3. Divpusgjs process, kura ar visparg&ju simbolu palidzibu tiek

veikta domu apmaina starp cilvékiem

4. Informacija pircgjam par precu un pakalpojumu 1pasSibam un
cenu




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

3.85

Kas ir reklama?

1. Bezmaksas informacija pirc€jam par precu un pakalpojumu
1pasibam un cenu

2. Tpass komunikacijas veids, ko kompanijas vai personas
izmanto informacijas izplatiSanai par precém un pakalpojumiem
ar maksas lidzeklu starpniecibu

3. Ipass komunikacijas veids, ko kompanijas izmanto, lai
palielinatu pelnu, paplasinatu uzg€mumu un darba vietu skaitu
valstl

4. Bezmaksas informacija mazumtirgotajiem un
vairumtirgotajiem par jaunam precém un pakalpojumiem

3.86

Kada ir reklamas galvena funkcija?

. Informét paterétajus

. Veidot pateretaju atticksmi

. Atgadinat par produktu

. Veidot uznémuma telu

3.87

Apmierinat paterétaja vajadzibas un vélmes ar
piedavatajiem produktiem un pakalpojumiem ir...

. Reklamas pardosanas funkcija

. Reklamas komunikativa funkcija

. Reklamas sociala funkcija

. Reklamas ekonomiska funkcija

3.88

Kuru no reklamas veidiem, nemot véra mérki,
izmanto preces dzives cikla augSanas stadija?

. Informg&joso

. Atgadinoso

. ParliecinoSo

. Mudino$o

3.89

Kura no nosauktajam faktoru grupam pieder pie
komunikacijas uztveres barjeras?

. Akluma, atminas zudums, varas trikums organizacija

. Stils, logika, semantika, fonétika

. Saglabasana, iegaumésana, redz&Sana, dzirdésana, zesti

. Uzmanibas ipasibas, atlases uztvere, uztveres speks, atminas
pasibas
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3.90

Atlidzibas (pastavigajiem pirc€jiem) mérkis ir...

. Stimul&t pieprasijumu

. Atri pardot produktu krajumus

. Veidot labveligu attieksmi pret uzp€émumu

. Veidot lojalu pircgju grupu noteiktai produktu markai

3.91

Uz starpniekiem orient&ti produktu realizacijas
veicinasanas veidi ir...

. Paraugu izplatiSana

. Kuponu piedavajums

. Izmaksu kompens&Sana, produktu virzisanai tirgt

. Prémijas un davanas par ligumu noslégsanu

3.92

Kura produktu realizacijas veicinaSanas metode ir
orientéta gan uz pircgjiem, gan uz starpniekiem,
gan uz tirdzniecibas personalu?

. Konkursi

. Kuponi

. Cenu atlaide

. Ipasa reklama

3.93

Paraugu izplatiSanas trikums ir...

. Pircgjs piever§ uzmanibu nevis produktam, bet gan prémijai

. Dazreiz tehniski griiti organizet

. P&c pasakumiem pieprasijums krasi samazinas

. Augstas izmaksas uznémumiem

3.94

Konkursu un loteriju prieksrociba ir...

. Potencialo pircgju piesaistiSsana konkrétiem produktiem

. Mazs risks pircgjiem

. Veicina pasiitijumu picaugumu
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. Efektiva pieprasijuma stimuléSana




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

3.95

Prémijam par pirkumu mérkis ir...

1. Stimul&t pieprasyjumu

2. Atri pardot produktu krajumus

3. Veidot labveligu attieksmi pret uzpémumu

4. Veidot lojalo pircgju grupu noteiktai produktu markai

3.96

Produkta investiciju stratégijai "Jautajuma zimes"
raksturiga. ..

1. Neliela tirgus dala, kas sola lielu picaugumu un augstu pelnu,
taCu sakotn&ji nepieciesams liels finansialo lidzeklu ieguldijums

2. Jau nesosa pelna, tacu vél nepiecieSami finansialiem lidzekli
konkurétsp&jas nodrosinasanai

3. Liels tirgus dalu, kas nodrosina izmaksu prieksrocibas, dod
lielu pelnu un neprasa lielus finansu lidzeklus

4. Tirgus dalas strauja samazina$anas, produkta degeneracija,
iekartu iesaldéSana vai pardosana

3.97

Produkta deinvesticiju strategijai "Suni"
raksturiga. ..

1. Neliela tirgus dala, kas sola lielu pieaugumu un augstu pelnu,
tacu sakotnéji nepiecieSams liels finansialo lidzeklu ieguldijums

2. Jau nesosa pelna, tacu vél nepiecieSsami finansialiem lidzekli
konkurétsp&jas nodro§inasanai

3. Liels tirgus dalu, kas nodrosina izmaksu prieksrocibas, dod
lielu pelnu un neprasa liclus finansu lidzeklus

4. Tirgus dalas strauja samazina$anas, produkta degeneracija,
iekartu iesaldéSana vai pardosana

3.98

Kada koncepcija paredz, ka pircéjs dos prieksroku
produkcijas plasai pieejamibai un zemai cenai?

. Pre¢u koncepcija

. Razo$anas pilnveidosanas vai produkcijas koncepcija

. Tradicionala marketinga koncepcija

. Sociala marketinga koncepcija

3.99

Kada koncepcija paredz, ka pircéjs dos prieksroku
preces labakai kvalitatei?

. Pre¢u koncepcija

. Razo$anas pilnveidosanas vai produkcijas koncepcija

. Tradicionala marketinga koncepcija

. Sociala marketinga koncepcija

3.100

Pardosanas koncepcijas uzdevums ir...

. Sasniegt noteiktu precu realizacijas apjomu

. Nodrosinat sabiedribas labklajibu

. Precu augstas kvalitates sasniegSana
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. Razosanas efektivitates paaugstinasana




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

4.1

Statistiskais raditajs, kas raksturo respondentu vai
atbilzu nesakritibas Iimeni, ir...

. Moda

. Mediana

. Variacijas koeficients

. Relativa lineara novirze

Analize, kas balstas uz statistikas procediiru
izmantosanu (piemeram, hipotézu parbaude) ar

. SecinoS$o analizi

. Dinamikas rindu analizei

metodém, tad tas ir...

. Tirdzniecibas petijums

1
2
3
4
1
4.2 2
' merki attiecinat iegiitos rezultatus uz visu 3. Dispersijas analizi
generalkopu, sauc par... 4. Savstarp€jo sakaribu analizi
1. Savstarpgjo sakaribu analizei
Tadu statistisko lielumu, ka vidgjo vértibu (vidgjo), . 5 5 —
. L . . 2. Dinamikas rindu analizei
4.3 |modas, vidgja kvadratiska novirze, variacijas - — —
diapazons, izmantoSana ir pamata... 3. Dispersijas analizei
4. Deskriptivai vai aprakstosai analizei
_ _ 1. Biezumu sadaltfjumu
Kat_ra_s _pa%m_les veﬁlbas gaidljumu sk.altu katra 2. Variacijas amplitadu
4.4 |izveleta vertibas diapazona, var noteikt, — - —
. . 3. Vidgjo kvadratisko novirzi
1zmantojot...
4. Kumulativo biezuma sadalijumu
Kada neliela firma visvairak darbinieku sanem 1. Vidgja vertiba
menesa algu n.v. 100. Kas tas ir par statistisko 2 Mediana
4.5 aditaju?
raditaju? 3. Moda
4. Dispersija
Ieksgjas informacijas pamatu veido... 1. Gramatas un zurnali
2. Specialas publikacijas
4.6 A|8a (n.V.) 50 100 250 3. Ar pasiitijumiem saistiti dokumenti
Darbinieku skaits ) 6 2 4. Piegadataju ekspertize
1. Telefoniska aptauja
. . . o . 2. Personiska aptauja
4.7 |Viselastigakais aptaujas panemiens ir... -
3. Aptauja pa pastu
4. Elektroniska aptauja
. . . - o 1. P&tijums par produktu
Ja _petuurpa tl.ek .aplfopf)ta 1.nf0rmac_1]e? par pllrce_lu_. 2. Klientu petijums
4.8 |dzivesveidu, iepirkSanas laiku, motiviem, pirktsp&ju - — —
un tirgus tendencem, tad tas ir... 3. Tirdzniecibas petijums
4. Marketinga vides pétijums
1. P&tijums par produktu
4.9 Ja petijuma tiek apkopota informacija par klientu |2. Klientu p&tijums
' vajadzibam attieciba uz produktu, tad tas ir... 3. Tirdzniecibas p&tijums
4. Marketinga vides pétijums
. . ‘ L 1. P&tijums par produktu
..I a Izefuluma .t1ek a}pl(_opota 1‘r¥for.mac1]a pfll‘ ) 2. Klientu petijums
4.10 [izveletiem tirdzniecibas regioniem un pardosanas 3
4

. Marketinga vides p&tijums




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

411

Ja petijuma tiek apkopota informacija par
izmainam tirgus vidg, tad tas ir...

P&tijums par produktu

. Klientu p&tijums

. Tirdzniecibas petijums

. Marketinga vides p&tijums

412

Aptaujas, intervijas, testi un eksperimenti ir...

. Primarie informacijas avoti

. Sekundarie informacijas avoti

. Oficialie informacijas avoti

. Neoficialie informacijas avoti

413

Konkurentu izpéte ir...

. Ieksgjas informacijas avots

. Argjas informacijas avots

. Oficialas informacijas avots

. Konfidencialas informacijas avots

4.14

Marketinga petfjuma procesa sakuma parasti tiek
lietoti...

. Aprakstosi p&tfjumi

Meklgsanas petijumi

. Eksperimentalie petijumi

. Tirgus pétijumi

4.15

Vislabakais aptaujas pan€miens no izlases veida
kontroles viedok]a ir...

. Pasts

. Talrunis

. Personiskie kontakti

. Elektroniskais pasts

4.16

Apstradatas informacijas priekSrociba ir...

. Var tikt publiceti dalgji petljuma rezultati

. Dati tiek vakti konkrétiem mérkiem

. Biezi ir vairaki informacijas avoti

. Nepastav pretrunigi dati no dazadiem avotiem

4.17

Kurs no apgalvojumiem par anket€Sanu nav
pareizs?

. Anketas sagatavoSanas gaita janosaka jautajumu seciba

1.
2
3
4
1
2
3
4
1
2
3
4
1
2.
3
4
1
2
3
4
1
2
3
4
1
2

. Anketas sagatavoSanas gaita janosaka anketas fiziskie

raksturlielumi

. Anketas alternativs jautajums ir aizklats jautajums

. Anketas jautajums ar Likerta skalu ir atklats jautajums

418

Jautajumu bez atbilzu variantiem sauc par...

. Aizklatu jautajumu

. Atklatu jautajumu

. Brivu jautajumu

. RadoSu jautajumu

4.19

Ja jautajums paredz noradit piekrisanas
(nepiekrisanas) pakapi, to sauc par...

. Jautajumu ar izlases atbildi

. Jautajumu ar Likreta skalu

. Jautajumu ar svariguma skalu

. Jautajumu ar vertjuma skalu

4.20

Krusttabulas sastadisanas mérkis marketinga
pEtijumos ir...

. Informacijas apstrade péc anketas aptaujas

. "Meérka koka" modela sastadiSana

. Lémuma pienemsanas modela sastadisana

. Informacijas vaksana

4.21

Informacijas apstrade un analize ir...

. Pirmais marketinga p&tjjuma procesa posms

. Pédgjais marketinga p&tijuma procesa posms

. Prick$pédgjais marketinga p&tijuma procesa posms
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. Otrais marketinga p&tijuma procesa posms




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. Pasts
422 Kurs no aptaujas panémieniem ir vislabakais no 2. Talrunis
izdeviguma viedokla? 3. Personiskie kontakti
4. Internets
1. Aizklats jautajums
4.23 |Jautajums ar Likerta skalu ir... 2 Atklét.s Jaufé]ums
3. Brivs jautajums
4. Radoss jautajums
1. NoveéroSanu
o . o 2. Apsekojumu
4.24 |Informacijas novert€sana un apstrade ietver... —
3. KorigéSanu
4. Eksperimentu
1. Kvalitativie petfjumi
Tiek Veilfts péﬁjumi par to,. .kédi ir responder.ltu |2, Kvantitativie petijumi
paradumi attieciba uz Latvija razotu precu piegadi. P ——
No respondentiem tiek atlasiti fokusgrupas 3. Sociologiskie petjumi
4.25 P g : g_ P gy 4. Ekonomiskie p&tijumi
dalibnieki un noskaidroti parametri, péc kadiem
respondenti izv€las attiecigas preces un kadas,
vinuprat, tirgl pietrikst. Ka sauc Sos p&tjjumus?
1. NoveéroSanu
4.26 |Izm&ginajuma marketings ir attiecinams uz... 2 Anlfetéé-a-lnu .
3. Projekcijas metodi
4. Eksperimentu
Lai konsekventi un pakapeniski iegiitu ekspertu 1. "Prata vétras" metodi
497 spriedumus bez tieSa kontakta starp viniem, tad 2. Morfologiskas analizes metodi
ekspertu aptauja tiek veikta vairakas kartas. 3. Delfu metodi
Sadu petijumu metodi sauc par... 4. Analogiskas spriesanas metodi
1. Tirgus konjunktiiras petijumiem
4.8 Mérke_tinz_ga pétijuma veidu, kura tiek pétiti 2. Sadales kanalu pétfjumiem
starpnieki, sauc par... 3. Patérétaju petijjumiem
4. Jaunu precu test€Sanu
1. Tirgus konjunktiiras petijumiem
4.29 Mérketi?ga péﬁ]:um?l veidu, pie kura attiecas 2. Sadales kanalu pétfjumiem
motivacijas petijumi, sauc par... 3. Patérétaju pétijumiem
4. Jaunu precu test€Sanu
1. Tirgus konjunktiiras petijumiem
4.30 Marketinga p&tijuma veidu, pie kura attiecas precu |2. Sadales kanalu petijumiem
markas,attieksmes pétijumi, sauc par... 3. Patérétaju pétijumiem
4. Jaunu precu test€Sanu
1. Pamatot pienémumus, kas defing atklato c€lonsakaribu biitibu
2. Aprakstit realas marketinga situacijas dazados aspektus
4.31 [lIzlukoSanas p&tljumu mérkis ir... 3

. Ieprieksgjas informacijas vaksana, lai precizak defin€tu
problému

4. Veikt konkurentu darbibas izlikoSanu




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. Izveidot informativi-analitisku datu bazi marketinga [émumu
pienemsSanai
432 |Marketinga pétijumu galvenais mérkis ir... . Pilnveidot kopgjo prieksstatu par marketinga darbibu
. Iegtit informaciju par konkurentiem
. legiit informaciju par pircgjiem
Teksta jédzienisko kategoriju analizi liela - Monitoringu
433 informacijas masiva, kas tiek parvesta uz . Eksperimentu
skaitliskiem raditajiem ar sekojosu to statistisku . Dokumentu klasisko (tradicionalo) analizi
apstradi, sauc par... _Kontent-analizi
. Primaro informaciju
434 Informacija, kas iegiita no specializ&tas preses . Nepartraukti iegiistamo informaciju

publikacijam, attiecas uz...

. Sekundaro informaciju

. Normativo informaciju

4.35

Galvenas sekundaras marketinga informacijas
prieksrocibas ir...

. Pilniga atbilstiba petijuma problémai

. Iegtisanas precizitate un savlaicigums

. Laika un finansu ekonomija

. Pilniga ticamiba un objektivitate

4.36

Kada pétijuma metode ir jaizvélas pie dotajiem
nosacijumiem? Izvélei doti nosacijumi: 1. augsts
atbilzu atgrieSanas procentualo limenis, 2. vélme
ietaupit naudu par pétijumiem, 3. ierobezots laiks,
4. pétijuma ietekme uz respondentu nav bitiska.

. Aptauja pa telefonu

. Aptauja pa pastu

. Personiga intervija

. Fokusgrupas intervija

4.37

Veikala testi, kas paredzeti, lai parbauditu preces
iepakojuma alternativas koncepcijas, attiecas uz...

. Laboratorijas eksperimentiem

. Lauka eksperimentiem

. Eksperimentiem pircgju dzives vietas

. Imitacijas eksperimentiem

4.38

Datu vaksanas metode, kas paredz grupas diskusiju
un kuru vada moderators, ir...

. AnketéSana

. Padzilinata intervija
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. Eksperiments

4. Fokusgrupa

4.39

Kada informacija vislabak palidz tirgus
specialistiem attistit un pardot preces?

1.Dati par iedzivotajiem, vinu ienakumiem, izdevumu struktiiru,
prasibu veidiem

2. Nacionala kopprodukta lielums, dazadu razotaju pardoto
precu apjoms gada

3. ledzivotaju veselibas stavoklis, analfab&tisma limenis,
kultiiras attistiba

4. Dati par mazumtirdzniecibas veikala tipiem, transporta
veidiem, noliktavu tiklu noteikta valsts rajona

4.40

Marketinga petijumos mehaniska nejausa izlase
nozime...

1. Katram pils€tas iedzivotajam ir vienlidzigas izredzes klit par
aptaujas objektu

2. Pilsétas iedzivotajus sadala grupas péc dazadam pazimém un
veic aptauju no katras grupas

3. Pilsetas iedzivotajus sadala grupas un veic izlases aptauju no
katras grupas

4. Pilsetas iedzivotajus sadala grupas, kuras pec tam vélreiz
sadala grupas p&c dazadam pazimém un veic izlases aptauju




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

5.1

Klientu apkalposana anglu valoda ir...

. Service of clients

. Customer service

. Client care

. Customer satisfaction

. Juras transporta precu pavadzime

1
2
3
4
1. Employer
5.2 |Darba devgjs angliski ir... 2. Employee
3. Employment
4. Unemployed
1. Ok, it's good
53 In business comunication whenever you ask for 2. Must, should
help or information its polite use such words as... |3, Please, could
4. May, need
1. Competitive
Kads ir te-ksté iztrﬁkstoéais vards? - _ |2 complete
5.4  |Our goal is to provide customers with hight -quality
products at ... prices. 3. Competent
4. Corporation
o o o 1. Asimilacija
g5 [Cets it e eiontien. s g
ir. 3. Adoptacija
4. Adaptacija
1. Administrators
5.6 Amatperson_a, kura veic noteiktus parvaldisanas 2. Administrators
uzdevumus ir... 3. Adminstrators
4. Adminstrators
1. Orentacija
5.7  |Savas darbibas virziSana uz noteiktu merki ir... 2 Or%ntéculé
3. Orientacija
4. Orientacija
1. Organezators
5.8  |Persona, kasdibina, riko, organizg ir... 2 Organ-zétors
3. Organizators
4. Organizators
Kuru teminu lieto, lai apzimé&tu kadu kopgjo 1. Bruto
59 lielumu, pieméram, preces svars kopa ar 2. Neto
iesainojumu, algu, no kuras nav atskaititi nodokli, |3, Skonto
pelnu, no kuras nav atskaittti nodokli? 4. Storno
1. Emitents
S . 2. Kreditors
5.10 |Juridiskas vai fiziskas personas paradnieks ir... -
3. Debitors
4. Rezidents
1. Autotransporta pre¢u pavadzime
511 |Kasir CMR? i Dzelzcela transporta pre¢u pavadzime
4

. Gaisa transporta precu pavadzime




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

5.12

Kas ir INCOTERM 2010?

. Starptautiskie muitas noteikumi

. Starptautiskie parvadajumu noteikumi

. Starptautiskie tirdzniecibas noteikumi

. Starptautiskie apdrosinasanas noteikumi

5.13

Kas ir reklamacija?

. Produkcijas reklameSana

. Precu atlaizu sistéma

. Sudziba

5.14

Kas ir oferte?

. Starptautisks precu pavaddokuments

. Véstule potencialajiem klientiem

. Oficials piedavajums noslegt darfjumu

1
2
3
4
1
2. Piedavajums
3
4
1
2
3
4

. Pirk8anas-Pardosanas Iiguma veids

5.15

Monopolistiska konkurence ir...

1. Tirgus stavoklis, kad vienas uznémums kontrol€ visu kada
produkta tirgus piedavajumu

2. Tirgus ar daudziem pardevejiem, kuri piedava lidzigas, bet ne
identiskas preces

3. Tirgus stavoklis, kura tirgus pieprasijuma vai piedavajuma
tirgus pusi parstav dazi dalibnieki, kas parvalda kadas preces
tirgu

4. Tirgus, kura ir daudz pirc&ju un pardevéju, no kuriem neviens
nav pietickami liels, lai sp&tu ietekmét cenu

5.16

Kas ir overdrafts?

1. Summa, kuras robezas banka konta ipasnieku kredit€ virs
konta esosa Iidzeklu atlikuma

2. Tehnikas vai iekartu iznomasana ar izpirkuma tiestbam

3. Bankas izsniegta kredita pamatsummas un procentu
atmaksaSana

4. Nekustama Tpasuma iekilajums ka aizn@muma garanija

5.17

Kas ir profesionala etikete?

1. Uzvedibas noteikumi, kas jaievero noteiktas profesijas
parstavjiem

2. GGerbsanas stils, profesionala attieksme, sveSvalodu
zinasanasun galda kultiira

. Starptautisku uzvedibas normu ievérosana

. Profesionala saskarsme ar citu kulttru cilvekiem

5.18

Ko nozime ieltiguma ierakstiti burti R.S.V.P.?

. Nemiet Iidzi pavadoni

. Uz pasakumu nemiet 11dzi ieligumu

. Esiet tik laipns atbildet

. lerasties smokinga

5.19

Ka sauc cilvéka sp&ju emocionali un intelektuali
izjust un izprast otra cilvéka pardzivojumus, domas
un uzvedibu?

. Empatija

. Identifikacija

. Interakcija

. Komunikacija

5.20

Neverbala saskarsme ir...

. Vardi un zesti

. Zesti un mimika

. Telefonsarunas un e-pasts

Alwlp|=]AlWIN]|~=]A|W|IND]—=]R|W

. Zargons un lamuvardi




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

5.21

Mobings izpauzas ka ...

. Labas attiecibas darba vieta

. Psihologiskais terors darba vieta

. Attiecibas starp draugiem

. Veiksmiga karjera

5.22

Kas ir argumentacija dialoga?

. Cina par taisnibu

. Pieradijumu analize

. Sp€ja pamatot savu domu

5.23

Kadu uzrunas formu lieto, lai uzrunatu kundzi?

. Cienfjama

. Godajama

. Jauka

. Augsti godajama

5.24

Kas ir poza un ka tas iedala?

1
2
3
4
1
2
3. Prasme regulét dialogu
4
1
2
3
4
1

. Tas ir kermena stavoklis un to var iedalit atvertajas un
slégtajas pozas

2. Tas ir kermena stavoklis un to var iedalit augstajas un zemajas

3. Ta ir sejas izteiksme un to var iedalit atverta un slégta poza

4. Ta ir roku ritmiska kustiba, kas pastiprina ar vardiem pateikto
informaciju un iedala augstajas un zemajas

5.25

Kur$, mingtajos pieméros, pirmais sniedz roku
sveicienam?

. Persona, kura ir ieradusies uz viziti

. Augstakstavosais zemakstavosajam

. Virietis sievietei

. Jaunietis vecaka gada gajuma cilvékam

5.26

Kadi komponenti veido pirmo iespaidu par cilveku?

. Argjais izskats, neverbala uzvediba, pirmie izteiktie vardi

. Gérbsanas stils un modes tendencéu ievéro$ana

. Ilenemamais amats, stavoklis sabiedriba

. Dzivesvieta, ienemamais amats, stavoklis sabiedriba

5.27

Cik ilga laika veidojas pirmais iespaids par
cilveku?

. P&c pirmas tikSanas reizes

. P&c kopigas diskusijas par kadu svarigu t€mu
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. Pirmajas pusotras minttes

4. Pirmajas divas stundas

5.28

Kuras no minétajam Ipasibam piemit
melanholikim?

1.Mierigs, nosverts, paslinks, 1€ni parslédzas no vienas darbibas
uz citu

2. Plapigs, ar dzivu izteli, grib vienmer biit uzmanibas centra

3. Bikls, kautrigs, saprotoss, labprat strada vienatng, radoss

4. Neiecietigs, atrs, loti tieSs, skals, labs organizators, mainigs
garastavoklis

5.29

Kura no variantiem, p&c socialpsihologa
A.Maslova, cilvéka vajadzibas ir sakartotas pareiza
hierarhiska seciba?

1. Fiziologiskas, drosibas, cienas, socialas, pasapliecinasanas
vajadzibas

2. Drogibas, fiziologiskas, cienas, socialas, paSapliecinasanas
vajadzibas

3. Fiziologiskas, socialas, drosibas, cienas, paSapliecinasanas
vajadzibas

4. Fiziologiskas, drosibas, socialas, cienas, pasapliecinasanas
vajadzibas




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

5.30

Kur$ no minétajiem gadijumiem pozitivi ietekmé
cilvéku verbalo saskarsmi?

1. Cilveki nav uzmanigi pret apspriezamo t&mu vai saskarsmes
partneri, ko izraisTjusi partnera negativa emocionala reakcija

2. Cilveki doma par iesp&jamo atbildi uz sarunu partnera
ierosinajumu un ir aizpemti ar savam problémam un
pardzivojumiem

3. Cilvekiem trukst informacijas par sarunu objektu un vini
piekrit visam teiktajam, lai saglabatu iltiziju, ka viss ir kartiba

4. Cilveki ieintereséti klausas sarunu partnera teiktaja un uzdod
jautdjumus par sarunas tému

5.31

Cik liels ir cilvéka personiskas saskarsmes
attalums?

. 0,5 - 1,2 metri

. 0,5 — 2,0 metri

. 0,5 —2,2 metri

. 0,5 — 3,0 metri

5.32

Ka sauc cilvekus, kuri neatzist vai tikai dalgji
pienem citu tautu kultiiras vertibas?

. Multikulturali cilveki

. Monokulturali cilveki

. Nekulturali cilveki

. Bikulturali cilvéki

5.33

Kura no konfliktsituacijas risinasanas taktikam ir
konkurence?

. CenS$anas ieverot abu pusu intereses

N—=]h]JwN]|—]DlW]IN]~

. Neatlaidiga cenSanas panakt savu, aktivi aizstavot savas
intereses

3. CensSanas izvairities no saspiléjumiem, neaizstavot savas
intereses

. AtteikSanas no savam interesém otra laba

5.34

Kas ir saskarsme?

. Filozofijas nozare

. Attiecibas starp draugiem

. Fiziologijas nozare

. Jebkura mijiedarbiba starp cilvékiem

5.35

Kurs$ no apgalvojumiem nav pareizs?

. Saskarsmes iemanas neietekmé cilvéka passajiitu

. Karjeras iespgjas atkarigas no veiksmigas saskarsmes

WIN | =] |W[N|FP]s

. Saskarsmes galvena funkcija ir apmierinat cilvéku socialas
vajadzibas

4. Svariga gan verbala, gan neverbala saskarsme

5.36

Kuru temperamenta tipu darbinieki biitu piemé&roti
darbibai, kura nepiecieSama atra riciba?

. Hol@rikis un sangvinikis

. Flegmatikis un melanholikis

. Melanholikis un holérikis

. Flegmatikis un sangvinikis

5.37

Kurs temperamenta tips atbilst §im raksturojumam:

"Izteikti komunikabls, atri parslédzas no vienas
darbibas uz otru, optimists"?

. Sangvinikis

. Melanholikis

. Holerikis

. Flegmatikis

5.38

Kurs no aprakstiem raksturigs komandai?

. Katrs dalibnieks seko savam personiskajam intereseém

. Svarigs ir darba process nevis rezultats

. Dalibnieki konkurg sava starpa

. Dalibnieku komunikacija virzita uz mérki un noliku

5.39

Kurs no Siem nav temperamenta tips?

. Sangvinikis

. Melanholikis
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. Histerikis

4.Flegmatikis




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

5.40

Kuras no nosauktajam ir iesp&jamas sarunu kladas?

1. Izsaka pateicibu par lidzdarbibu intervija, uzdod
pamudinosus jautajumus, otras puses teikta atkarto$ana saviem

2. Daudzi jautajumi izskatiti vienlaicigi, ilgas pauzes, v€lamas
atbildes pateikSana prieksa, ne€rto t€ému maina, padomu doSana

3. Sarunas centréSana, parfrazéSana, pretrunu noskaidrosana,
témas maina

4. Papildus informacijas ieguve ar jautajumu palidzibu, uzdod
pamudino$us jautajumus, noskaidro pretrunas

541

Kurs$ ir pareizais apgalvojums?

1. Monologs ir vienas personas runa

2.Monologs ir divu personu saruna

3.Monologs ir divu pusSu saruna

4. Monologs ir triju pusu saruna

5.42

Ko izmanto verbala saskarsmée?

1. Zestus

2. Vardus

3. Mimiku

4. Staju

5.43

Ka var paust labvéligu attieksmi pret klientu?

1. Paradot, ka izprastas klienta vélmes, darbojoties pacietigi,
izradot profesionalitati

2. Paradot zinasanas par preci, atri to demonstrgjot,
neieklausoties klienta, ta ietaupot vina laiku

3. Atbildot uz visiem klienta jautajumiem, darbojoties 1&ni,
precizi, paradot savas prasmes

4. Izradot simpatijas klientam, uztur&t saviesigas sarunas par
aktualiem jautajumiem

5.44

Ar kada tipa cilvékiem visvieglak veidot saskarsmi?

1. Kuriem ir mazkustigi sejas vaibsti(mimika) un praktiski
nepielieto Zestus, neizmanto parak cieSu, vai vispart neizmanto
acu kontaktu

2. Kuriem ir kustigi sejas vaibsti (mimika), kontrol&ta Zestu
valoda un acu kontaksts

3. Kuri vienme@r smaida, ir jautri, daudz zZestikulg, ta izradot
savas emocijas un patiesas jiitas, vienmer var zinat, ko vini doma

4. Kuri nekad neskatas acts, ir driimi, kas liecina par nopietnibu,
neizteiksmiga Zestu valoda, raksturojas ar savaldibu

5.45

Par labu sarunu biedru uzskata cilveku, kurs...

. Neruna tikai par sevi

. Neprot klausities

. Runa par temu, kura neinterese citus

. Runa par politiku un religiju

5.46

Apkartgjo simpatijas var iegiit, izturoties...

. Labveligi, agresivi, untumaini

. Smalkjutigi, labveligi, pieklajigi

. Pieklajigi, nopietni, impulsivi

. Pieklajigi, impulsivi, smalkjutigi

5.47

Kas ir nacionala etikete?

. Konkrétas profesijas specifiskas prasibas

. Konkrétas tautas Ipatngji uzvedibas nosacijumi

. Starptautisku uzvedibas normu ievéro$ana

Alwln|l—]lh|lw]|—=]D]|WIND]—

. Gerbsanas stils, profesionala attieksme, sveSvalodu
zinasanasun galda kultiira
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5.48

Kas ir etikete?

1. Cilveka uztvere atbilstosi noteiktiem prieksstatiem un
zinamiem piemé&riem

2. Sabiedriba noteiktas uzvedibas un izturé$anas normas

3. NetiSa uzmaniba un reakcija uz parmainam apkartgja vide

4. Konkrétas profesijas specifiskas prasibas

5.49

Kas Sis par izteicienu: "Izturieties pret citiem ta, ka
gribat, lai citi izturas pret jums"?

1. Etiketes galvena jéga

. Etiketes zelta likums

. Etiketes pieklajibas norma

. Grieku sakamvards

5.50

Ka klasifice zestu etiketi?

. Simbolos

. Zestos

. Vardos

5.51

Kas ir klausiSanas?

2
3
4
1. Kodos
2
3
4
1

. Informacijas uztversanas process, icklausisanas galvenaja
t€ma

2. Dzirdesanas process, dzird ko partneris pasaka, bet
neiedzilinas taja

3. PiekriSana teiktajam, Tpasi neiedzilinoties satura

4. Atsevisku faktu dzirdésana, neiedzilinoties to biitiba

5.52

Kas ir nepiecie$ams aktivaja klausisanas procesa?

1. Emocionalitate, jutigums, svarstiga uzmaniba, pacietiba,
koncentréSanas

2. Koncentrésanas, iesaistiSanas, emocionala lIidzsvarotiba,
prasme uzdot jautajumus

3. Prasme uzdot jautajumus, optimisms, jautriba, atraisitiba,
emocionalitate

4. Prasme kluset, neiejaukties saruna, domat par kaut ko citu,
atkal klausTties

5.53

Kuru klienta tipu raksturo nervozas roku kustibas,
nespéja izlemt un "teicieni- varétu, varbut..."?

. Noslegtais

. Neizlémigais

. Viszinis

. Agresivais

5.54

Kadu jautajumu sauc par atklatu?

. Kurs sakas ar vardu "vai"

Uz kuru nav jaatbild

. Uz kuru ir jaatbild izversti

. Uz kuru ir vairakas atbildes

5.55

Kurs no minétajiem temperamentiem ir ekstraverts
un nelidzsvarotais tips?

. Melanholikis

. Holerikis

. Sangvinikis

. Flegmatikis

5.56

Kurs statusa izpausmes veids norada cilvéka vietu
konkr&ta darba organizacija ar tai atbilstosSam
tiestbam un pienakumiem?

. Profesija

Amats

. Kvalifikacija
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Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

5.57

Kadas darbibas noteikti javeic, izskatot klientu
stdzibas?

1. Sniegt plasu preces aprakstu, paskaidrot turpmako ricibu,
izradit savu parakumu, darboties ari

2. Pieaicinat veikala vaditaju, darboties 1&ni, lidzsvaroti, dodot
klientam laiku pardomat

3. Ieklausities klienta, noskaidrot svarigako, darboties atri,
paskaidrot turpmako ricibu, izradit simpatijas

4. Pieprasit pirkuma ¢eku, neielaisties garas sarunas, paskaidrot
turpmako ricibu, neizradit simpatijas, jo klients to var izmantot
sava laba

5.58

No ka jaizvairas, veidojot saskarsmi pa telefonu?

1. Saukt klientu varda vai uzvarda, ka arT paSam stadities
pricksa, jo tas aiznem laiku

2. Dot nenoteiktas, neskaidras, izvairigas atbildes

3. Veikt rakstiskas piezimes, lai neaizkavétu klienta laiku

4. Darboties ar dokumentiem, lai precizétu klientam sniedzamo
informaciju

5.59

Kadi laika noteikumi jaievéro, ierodoties uz lietiSko
tikSanos? Jaierodas...

1. Tiesi noteiktaja laika

2. Piecpadsmit miniites pirms norunata laika

3. Piecas mintites p&c norunata laika

4. Taja pasa diena

5.60

Kada gadijuma lietiskas sarunas laika drikst
partraukt sarunas partneri?

1. Sarunas partneri drikst partraukt, ja vins runa nazala intonacija

2. Sarunas partneri, atvainojoties, drikst partraukt gadijuma, ja
vins ir novirzijies no temata

3. Sarunas partneri drikst partraukt, ja jums rodas jautajums vai
neskaidribas

4. Sarunas partnerim jalauj izteikties lidz galam, partrauksana
veido nelabvéligu gaisotni

5.61

Ka jarikojas, nospiezot taustinus un sadzirdot, ka
tiek savienots ar adresatu?

1. Jasasveicinas un japarliecinas, vai ir savienots ar vajadzigo
abonentu, nosauc sevi un tad sak sarunu par aktualo jautajumu

2. Jasasveicinas un tad japaaicina pie telefona vajadzigais
cilvéks, un tad jasak sarunu par aktualo jautajumu

3. Jazdod uzreiz aktualais jautajums, lai ekonométu savu un
partnera laiku

4. Japasauc vajadzigais cilveku, jainformé par aktualo jautajumu

5.62

Kadas ir rekomendacijas par Tpasi svarigu dienesta
vestulu salocisanu?

1. Saloka lidz izm@ram, kurs atbilst izv€letai aploksnei, ar tekstu
uz iekSpusi

. Nelocit vairak par 2 reizé€m, ar tekstu uz iekSpusi

. Neloctt nemaz un sttt liela aploksné

. Izvelas garenas formas aploksni un saloka 3 reizes

5.63

Kuri no zestu veidiem tiek izmantoti, lai akcenttu
pateikto domu?

. Adaptivie (satraukuma, noraidosas attieksmes)

. Regulatori (matu saglausana, galvas majieni)

. Paralingvistiskie (dazadi troksni, intonacija)

5.64

Ko pauz bikla intonacija lietiskaja saskarsme?

. Neticibu saviem sp&kiem, vainas vai bailu sajiitu

. Naidu vai izmisumu, cienas izradisanu, piekapibu

. Varas apzinu, augstpratibu, liskibu

2
3
4
1
2
3. lustrativie (raditaji, piktografi, biti)
4
1
2
3
4

. Pieglaimosanos, pazemibu,sapratigumu
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5.65

Kas ir konflikts (atzimét vispilnigako
formul&jumu)?

1. Draudi, stidzibas, divu cilvéku apvienoSanas pret vienu

2. Fiziska izrékinasanas divu cilvéku vai grup&jumu vida

3. Pret&ju veélmju, viedoklu, poziciju un mérku sadursme

4. Pretgju dzimumu vai dazadu vecuma grupu parstavju viedoklu
nesakritiba

5.66

Kura no starppersonu konfliktu veidiem
konfliktgjosas puses neapzinas sto iemeslu un vigu
starpa notiek stridi par stkumiem?

. Latentais (sléptais) konflikts

. Pseidokonflikts

. Racionali apzinatais konflikts

. Nobidttais konflikts

5.67

Kura konfliktu risinaSanas stratégija abas puses
upuré dalu savu interesu otras laba, abas piekapjas,
apzinoties, ka abas iegis, ne tikai zaudes?

. Kompromiss

. Konkurence

. Pielagosanas taktika

. Sadarbibas taktika

5.68

Kur visstingrak tiek ieveroti reglamentetie
uzvedibas noteikumi?

. Sadzives etikete

. Svetku etiketé

. Lietiskaja jeb biznesa etikete

. Diplomatiskaja etikete

5.69

Par ko japadoma pirms informacijas sniegSanas?

—[rTolo—TrTe IR~

. Par mérki, ko v€laties sasniegt, par ar&jo izskatu, honorara
lielumu, telpas noform&jumu, savu komfortu, apaismojumu, lai
varétu uztvert ar redzes atminu

2. Par mérki, ko v€laties sasniegt; ka radit labv€ligu atmosféru,
par uzvedibas veidu, ka labak izmantot telpu, lai vieglak biitu
uztvert informaciju

3. Par saturu, informacijas apjomu, lai tas biitu pietickami plass,
par tideni, kur$ nepiecieSsams informacijas sniegsanas laika

4. Par veidu ka uziet uz skatuves (paaugstinajuma), ka turét
rokas, kura bridi drikstes ieturét pauzi un padzerties

5.70

Kuras no nosauktajam nav komunikacijas metodes?

1. Verbala un neverbala

2. Mutiska un rakstiska

3. Aktiva un pasiva

4. Formala un neformala




Nr.

Uzdevums
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6.1

Pateretaju tiesibu aizsardzibas likuma merkis ir...

1. Nodrosinat paterétajam iesp&ju aizsargat savas likumigas
tiesibas, sledzot ligumu ar razotaju un/vai pakalpojuma sniedz&ju

2. Nodrosinat paterétajiem iesp&ju Istenot un aizsargat savas
likumigas tiesibas, ka ari aizsargat patérétaju kolektivas intereses

3. Nodrosinat paterétajam iesp&ju istenot un aizsargat savas
likumigas tiesibas, slédzot ligumu ar vairumtirgotaju, pardeveju
vai piegadataju

4. Nodrosinat patérétajam iesp&ju Istenot savas likumigas
tiesibas péc liguma nosl€gsanas ar pardeveju vai pakalpojuma
sniedz&ju

6.2

Cik ilga laika no preces iegades dienas pircgjs ir
tiesigs izvirzit pretenzijas par neatbilstosu kvalitati?

. 14 dienu laika

. 30 dienu laika

. 1 gada laika

. 2 gadu laika

6.3

Preces razotajs precei ir noteicis 1 gada garantiju.
Kada termina no preces iegades dienas paterétajs ir
tiesigs pieteikt prasijumu par preces neatbilstibu
liguma noteikumiem?

. 1 gada laika

. 2 gadu laika

. 3 gadu laika

. 4 gadu laika

6.4

Kur patérétajam vispirms javersas ar prasijumu par
nekvalitativu preci vai pakalpojumu?

. Pie pardevgja vai pakalpojumu sniedz&ja

. Paterétaju tiesibu aizsardzibas centra

. Pie jurista-patérétaju tiesibu specialista

. Pie preces kvalitates eksperta

6.5

Kas noradams preces rakstveida garantija?

el IR BSH B BN SN USRI (ST BT AN USRS B O 2N I

. Preces garantijas termins, garantijas devéja nosaukums un
adrese

2. Preces nosaukums, riipnicas numurs un garantijas
remontdarbnicas adrese

3. Preces iegades datums, garantijas termins, garantijas devéja
adrese

4. Preces garantijas termins, garantijas devéja nosaukums,
razotaja adrese

6.6

Paterétaja tiesibas ir parkaptas, ja...

1. Patérétajam nodroSinata iesp&ja sanemt vispusigu un pilnigu
informaciju par preci vai pakalpojumu vai preces vai
pakalpojuma cenu

2. Patérétajam izsniegts darfjumu apliecinoSs dokuments

3. Patéretajs nav apmierinats ar iegadato preci vai sanemto
pakalpojumu

4. Nav nodrosinata iesp&ja sanemt vispusigu un pilnigu
informaciju par preci (pakalpojumu) vai preces (pakalpojuma)
cenu

6.7

Kada termina uznémumam (organizacijai) jasniedz
rakstiska atbilde uz klienta stdzibu par
nekvalitattvu preci vai pakalpojumu?

. 20 dienu laika

. 10 darba dienu laika

. 10 dienu laika

. 7 darba dienu laika

6.8

Kas pirc€jam obligati japievieno siidzibai par
nekvalitativu preci?

. Iegadatas preces garantijas apliecibu

. Darfjuma apliecinosa dokumenta kopiju

. Nesabojatu preces iepakojumu
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. Izrakstitais rékins par preces iegadi
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6.9

Kadai informacijai jabut pastavigas tirdzniecibas
vai pakalpojuma snieg$anas vieta?

1. Par pardev&ju vai pakalpojuma sniedzgju (nosaukums (firma))
un darba laiku

2. Par pardevgju vai pakalpojuma sniedzg&ju (nosaukums (firma))
un Tpasnickiem

3. Par darba laiku un pardev€ja vai pakalpojumu sniedzg&ja
darbibas nozari

4. Par darba laiku un pardevgja vai pakalpojumu snierzgja
rekvizitiem

6.10

Kas parrauga Paterétaju tiesibu aizsardzibas centra
darbibu?

. Tieslietu ministrija

. Labklajibas ministrija

. Ekonomikas ministrija

. Konkurences padome

6.11

Ka jarikojas pircgjam ieperkoties, lai aizsargatu
savas tiesibas?

. Japarskaita nauda pirms pirkuma

. Japarbauda precu deriguma termins

. Japrasa ¢eks par veikto pirkumu

. Japerk preces liecinieku klatbiitne

6.12

Kadas institiicijas kontrol€ partikas apriti visos tas
posmos?

. Vides un veselibas centrs

. Valsts iep€muma dienests

. Partikas un veterinarais dienests

. Valsts sanitara inspekcija

6.13

Ka mark&juma norada partikas precu sastavdalas?

. Alfabéta kartiba

. Pa produktu grupam

. P&c garsas 1pasibam

. Dilstosa masas seciba

6.14

Kadi tirdzniecibas veidi jasaskano ar pasvaldibu?

. Mazumtirdzniecibas veikali

. Ielu tirdznieciba un tirgus

. Vairumtirdznieciba

. Specializgtie veikali

6.15

Ko apliecina CE zime preces mark&juma?
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. Apliecinajums, ka razojums izgatavots Eiropas Ekonomiskaja
zona

2. Razojumus atbilsto$i ES direktivam ir parbaudijusi sertificéta
institiicija

3. Razotaja apliecinajums, ka prece atbilst visam attiecinamajam
normativo aktu prasibam, kas noteiktas ES direktivas

4. Kontrolgjosas institlicijas apliecinajums, ka prece atbilst
visam attiecinamajam ES direktivam

6.16

Uz ko norada GS1 valstu numuri vai prefiksi?

1. Valsti, kura drikst pardot preci

2. Valsti, kura prece razota

3. Valsti, kura uznémums sanémis GS1 uzn€muma numuru

4. Valsti, kura uzn€mums sanémis preces kvalitates
apliecinajumu

6.17

Kas ir GS1?

1. Globala produktu kavlitates standartu vadibas izstrades,
ievieSanas un uzraudzibas organizacija

2. Globala produktu piegades k&des standartu izstrades,
ievieSanas un uzraudzibas organizacija

3. Eiropas Savienibas produktu kavlitates standartu vadibas
izstrades, ievieSanas un uzraudzibas organizacija

4. Eiropas Savienibas produktu piegades k&des standartu
izstrades, ievieSanas un uzraudzibas organizacija




. Produkta svars péc apstrades

Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. Precu piegades vienibas
_ _ ) 2. Precu transportésanas iepakojumu
6.18 |Ko marke ar svitrkodiem EAN—13 un EAN-8? — - - -
3. Katru atseviku iepakojuma vienibu noliktava
4. Katru atseviku produkta vienibu mazumtirdznieciba
1. Ja prece atri bojajas
. _ 2. Partikas precém
6.19 |Kad lieto svitrkodu EAN-8? - -
3. Ja prece ir maza izméra
4. Eksporta preceém
1. Precu piegades vienibas
_ B . 2. Maza izm&ra preces
6.20 |Ko marke ar svitrkodiem ITF—14 ?
3. Eksporta preces
4. Partikas preces
1. Pardevgja vai pakalpojumu sniedzgja firma, kas registréta
Uznémumu registra
2. Apzimgjums, kuru lieto, lai kada uznémuma preces atskirtu no
6.21 |Kas ir prec¢u zZime? citu uzEmumMu precém : __ _ :
3. Pateretaju priekSstats par preci, kas veidojas uznémuma ilgas
darbibas iespaida
4. Pardevgja vai pakalpojumu sniedz&ja produkta kvalitates
apliecinajums
1. Partikas un veterinara dienesta paklautiba izveidota
kontrol€josa institlicija
2. ES regulu kopums, kurs attiecas uz drosu partikas produktu
: apriti
6.22 |Kasir HACCP? — —— - -
3. Sabiedriska organizacija, kas veic kontroli drosas un
nekaitigas partikas apritei
4. Partikas uznémuma paskontroles sistéma, drosas un nekaitigas
partikas apritei
Cik stundas garu macibu kursu "Minimalas higienas|1. 5 stundas
prasibas partikas uznémuma" janoklsusas 2. 12 stundas
6.23 darbiniekam, uzsakot darbu partikas uzpgémuma 3. 16. stundas
' saskana ar MK 2005.gada 14.jinija noteikumi 4. 32 stundas
Nr.409 "Partikas aprit€ nodarbinato personu
profesionalas kvalifikacijas prasibas"?
Cik biezi macibu kursu "Minimalas higiénas 1. Reizi pusgada
prasibas partikas uzneémuma" janoklsusas 2. Reizi gada
6.24 darbini_ekam, uzsakot darbu pejlftilfas uzr,l.émurr.lé 3. Reizi divos gados
saskana ar M.K ZOOSZgada 14._]1.11’11_]21 noteikumi 4. Reizi s gados
Nr.409 "Partikas aprit€ nodarbinato personu
profesionalas kvalifikacijas prasibas"?
1. Produkta svars pirms apstrades
. 2. Preces svars kopa ar taru
6.25 |Kas ir preces bruto svars? P
3. Produkta svars pec apstrades
4. Preces svars bez taras
1. Produkta svars pirms apstrades
. 2. Preces svars kopa ar taru
6.26 |Kas ir preces neto svars? 3 P
4

. Preces svars bez taras
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6.27

Kas ir mazumtirdznieciba?

1. Pardosanas un citi pasakumi, kas tiesi saistiti ar precu un
pakalpojumu pardosanu citiem razotajiem jaunu precu razoSanai

2. Pardosanas un citi pasakumi, kas tiesi saistiti ar precu un
pakalpojumu pardosanu starpniekiem realizéSanai talak
individualos veikalos

3. Pardosanas un citi pasakumi, kas tiesi saititi ar precu un
pakalpojumu pardosanu valsts iestadém par pasSizmaksu

4. Pardosanas un citi pasakumi, kas tieSi saistiti ar pre¢u un
pakalpojumu pardoSanu patérétajam personigai lietoSanai

6.28

Kada ir galvena precu pardosanas metode
mazumtirdznieciba?

. PardoSana aiz letes

. Pasapkalposanas

. Precu pardosana p&c paraugiem

. Precu pardosana péc kataloga

6.29

Kura no atbildém ir mingta precu pardosanas
sastavdala?

. Privatizacijas process

. Tirdzniecibas stratégija

. Precu TpaSuma tiesibu nodoSana

. Preces razoSanas process

6.30

Kads ir galvenais mazumtirdzniecibas uzpémuma
veids?

. Gadatirgi

. Tirdzniecibas automati

. Veikali

. Kioski

6.31

Kuri no mingtajiem ir Sauri specializ&ti veikali?

. Rapniecibas precu veikali

. Partikas precu veikali

. Galantgrijas un parfimerijas precu veikali

. Audumu veikali

6.32

Kas nosaka veikala tipu?

. Tirdzniecibas platiba, precu sortiments

. Pircgju kontingents, tirdzniecibas platiba

. Precu pardosanas metodes, cenu ltmenis

. Konkurenti, precu sortiments

6.33

Kada veida sortimentu piedava specializétie
veikali?

. Plasu, jauktu sortimentu

. Sauru, piesatinatu precu sortimentu

. Plasu, dazadu razotaju, dazadu veidu preces

. Viena razotaja dazada veida preces

6.34

Kada gadijuma preces nemaina un nepienem
pretenzijas?

. Ja tas pirktas siktirdznieciba

. Ja tam nav stingri noteikts garantijas termins

. Ja nav ievéroti LietoSanas noteikumi un nav ¢eka

. Ja pardevgjs ir izsniedzis ceku

6.35

Ka nosaka partikas precu realizacijas cenu?

. lepirkuma cena + uzcenojums+ PVN
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. lepirkuma cena + PVN

3. P&c pavaddokumenta noraditas

4. Iepirkuma cena + PVN + amortizacijas atskaitTjumi

6.36

Kuras no nosauktajam ir mazumtirdzniecibas
funkcijas?

1. Lielu precu partiju glabasana, riska uznemsanas precu
transportéSanas, glabasanas laika

2. Precu pardosana galigajam patérétajam, konsultéSana par
prec¢u ipasibam un pielietojumu

3. Lielu precu partiju sadaliSana mazakas, preCu transport€Sana
un piegade

4. Kreditu pieskirSana, kontaktu dibinaSana ar razotajiem




patstaviba?

. Sanitari - higiéniskajam

Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. Interjers
- . _ . _. 2. Fasade
6.37 |Ka sauc veikala argjo noform&jumu? -
3. Eksterjers
4. Dekoracija
1. Pagvaldiba, dome
6.38 Kur jabit registrétam kases aparatam, lai ar to 2. Uzpémuma pamatlidzeklu uzskaité
' varétu sakt stradat? 3. Valsts iepgmumu dienesta
4. Finan$u ministrija
1. Pazeminatu cenu veikalus
6.39 Ko ietver mazumtirdzniecibas uznpeémumu 2. Specializétus veikalus
' klasifikacija p&c precu sortimenta? 3. Frangizes veikalus
4. Tirdzniecibas centrus
. . . . |1 Kancelejas preces
Kadas E)reces atl_avllsto.m.no?magv? al.<Eu Prasit_)am it o ekal ejas preces
6.40 |paredzetas glabasanai tikai attiecigaja licence ——
noraditajds vietas? 3. Tabaku un tabakas izstradajumus
4. Auglus un darzenus
1. Stingras uzskaites kviti
6.41 Kadu dokumentu pircgjam izsniedz gadijuma, ja  |2. PreCu pavadzimi-rékinu
' nedarbojas kases aparats? 3. Precu kvalitates apliecibu
4. Pienemsanas-nodosanas aktu
1. Galda svari
. . . el 2. Kases aparati
6.42 |Kas pieder pie veikala nemehaniskajam iekartam?
3. Letes
4. Aukstuma iekartas
1. Ekspedicijas telpas
e . . 2. Biroja telpas
6.43 |Kuras no mingtajam ir veikala tirdzniecibas telpas? -
3. Precu pasiitijumu nodala
4. Precu noliktava
_ . . o _ |1 PasapkalpoSanas
Ka_sauc parfios_ane?s me.tod_l, kad_p_lr.cej. s patstawgl 2. Tirdznieciba péc paraugiem
6.44 |izvelas preci péc tirdzniecibas zale izliktiem - — - —
paraugiem? 3. Tirdznieciba ar atklatu precu klastu
4. Tradicionala pardoSana
1. Darba ligumu
6.45 Kadu ligumu sledz tirdzniecibas uzpgmumu 2. Materialas atbildibas ligumu
' nodro$inasanai ar prec€ém? 3. Piegades ligumu
4. Apkalposanas ligumu
1. No preces sanemsanas briza veikala
. L . . . 2. No izgatavosSanas briza
6.46 |No kura briza tick aprékinats precu garantijas laiks? — —
3. No preces realizacijas briza pircgjam.
4. No pavaddokumenta noradita datuma
o o D 1. Ekspluatacijas
Pl? lfadam svape.rr_l 1zv1rzam.ai] e_lm prftsipam pieder: 2. Metrologiskajam
6.47 |sversanas precizitate, svara jiitiba, radijumu 3
4

. Vispargjam
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6.48

Kas ir faktiski sanemto pre¢u daudzuma parbaude
péc pavaddokumentiem?

. Precu pienemsana péc kvalitates

. Precu pienemsana pé&c svara

. Precu pienemsana p&c daudzuma

. Precu pienemsana péc iesainojuma veida

6.49

Kura no atbildém vispilnigak noraditi faktori, kas
ietekm@ preces kvalitati veikala?

. Precu izvietoSanas panémiens

. Uzglabasanas temperatiira un relativais gaisa mitrums

. Uzglabasanas apstakli un reZims

. Veikala tirdzniecibas zales lielums un pagaismojums

6.50

Ka pareizi norekinaties ar pircgju
mazumtirdzniecibas uznémuma, ja tick izmantota
skaidra nauda?
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. Ievadit visus pirkumus EKA, sanemt naudu, izdot atlikumu

2.

Sanemt naudu, nolikt to citiem nepieejama vieta, izdrukat

éeku

3.

Ievadit visus pirkumus EKA, izdrukat ¢eku, izdot pircgjam

atlikumu un ¢eku

. Izdrukat ¢eku, panemt naudu, atdot atlikumu.

6.51

Ka jarikojas pirc€jam ieperkoties, lai aizsargatu
savas tiestbas?

. Japarskaita nauda pirms pirkuma

. Japarbauda precu deriguma termins

. Japrasa ceks par veikto pirkumu

. Japerk preces liecinieku klatbiitné

6.52

Kas atbild veikala par precu daudzuma un
kvalitates saglabasanu?

. Veikala administracija

. Materiali atbildigas personas

. Pre¢zinis- brakeris

. Stradnieki pre¢u uzglabasanas vietas

6.53

Kad precu un pakalpojumu tirgus ir lidzsvara?

. Pieprasijuma apjoms ir lielaks par piedavajuma apjomu

. Cena nosedz visas izmaksas un nodros$ina pelnu

. Piedavajuma apjoms ir lielaks par pieprasijuma apjomu

. Piedavajuma apjoms ir vienads ar pieprasijuma apjomu

6.54

Saskana ar kadu dokumentu preces pienem péc
daudzuma?

. Noslégto precu piegades ligumu

. Pre¢u Pavadzimi-rékinu

. Precu kvalitates apliecibu

. PiepemsSanas-nodosanas aktu

6.55

Kadu sadarbibas modeli e-komercija apzimeé B2B ?

. Sadarbiba strarp uznémumu un klientu

. Sadarbiba starp diviem uzp€mumiem

. Sadarbiba starp diviem patérétajiem

. Sadarbiba starp uznémumu un valdibu

6.56

Kadu sadarbibas modeli e—komercija apzimé B2C?

. Sadarbiba strarp uznémumu un klientu

. Sadarbiba starp diviem uzp€mumiem

. Sadarbiba starp diviem patérétajiem

. Sadarbiba starp uznémumu un valdibu

6.57

Kadu sadarbibas modeli e—komercija apzimé B2G?

. Sadarbiba strarp uznémumu un klientu

. Sadarbiba starp diviem uzpémumiem

. Sadarbiba starp diviem patérétajiem

. Sadarbiba starp uznémumu un valdibu

6.58

Kurs raditajs raksturo veikala telpu izmantoSanas
efektivitati?

. Pardevgju skaits uz vienu kvadratmetru tirdzniecibas platibas

. Apgrozijums uz vienu kvadratmetru tirdzniecibas platibas

. Vidgjais pgrozijums uz vienu pardevéju veikala
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. Vidgjas personala izmaksas uz vienu pardevéju




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. Precu krajumi uz vienu pardevéju
P . . - 2. Pardevéju skaits uz vienu kvadratmetru tirdzniecibas platibas
6.59 Kurs raditajs raksturo tirdzniecibas uznémuma = - ——
' personala darba efektivitati? 3. Apgrozijums uz vienu pardeveju
4. Kapitalieguldijumi tirdzniecibas uznémuma uz vienu
pardeveju
1. Specializgtiem veikaliem
6.60 Kuram mazumtirdzniecibas veidam raksturigs, ka |2. Zemo cenu veikaliem
' pircgji var izdarit pirkumu jebkura diennakts laika? |3. Internetveikaliem
4. Universalveikaliem
1. Tirdzniecibai pa pastu
6.61 Kuram mazumtirdzniecibas veidam raksturigs, ka |2. Specializétiem veikaliem
' nepastav tiess kontakts starp pirc&ju un pardevéju? |3. Universalveikaliem
4. Zemo cenu veikaliem
1. Zemo cenu veikaliem
Kuram mazumtirdzniecibas veidam raksturigs loti ; ; -
y ) . ) ’ 2. Tirdzniecibai pa pastu
6.62 |Saurs precu sortiments un augsti kompetenta —" ol
apkalposana? 3. Specializetiem veikaliem
4. Universalveikaliem
1. Atlaide, ja pircgjs iep&rkoties parsniedz noteiktu precu
daudzumu
) ) . o 2. Atlaide, ja pardevejs sasniedz noteiktu pardoSanas apjomu
6.63 |Kas ir cenas diferencéSana p&c apjoma? — - — —— - -
3. Atlaide, ja preces tirgus sasniedzis sashiedzis noteiktu apjomu
4. Atlaide, ja pircgjs iepérkoties sasniedz noteiktu kreditlinijas
apjomu
o . 1. Ilgstosas LietoSanas precém
Kadarp pfef.em v1sva1.ra}( .p 1emevrots 2. Precém ar ierobezotu uzglabasanas laiku
6.64 |specpiedavajums — laika ierobezots preces — P ———— —
piedavajums par zemaku cenu, neka parasti? 3. Precém, kuru cena nav nogulsngjusies pirc€ju apzina
4. Precu razosanas iekartam industrialaja tirgl
1. Cenu diferencésanas robezas noteik$ana
_ o _ L . 2. Preces reklaméSana tirdzniecibas vieta
6.65 |Kads merkis var but pazeminatu cenu politikai? - - - -
3. Noliktavas atbrivoSana no "iegiilusam" precém
4. Pirc&ju novertésana péc maksatspejas
1. Prece ir modena
6.66 Kada gadijuma ieteicama cenu pazeminasanas 2. Precei ir trikumi
' politika tirdznieciba? 3. Konkurentu cenas precei ir augstakas
4. Preces ir liels pieprasijums tirgii
1. Boksu
Ka sauc tirdzniecibas planojumu, kad tirdzniecibas T
o L. . . . _ 2. Taisnliniju
6.67 |ickartas izvieto paraléli sienam vai paraléli sava -
starpa? 3. Salinu
4. Kombinéta
1. Salinu
6.68 Kurs tirdzniecibas zales planojums ir 2. Boksu
' visracionalakais pasapkalposanas veikalam? 3. Taisnliniju
4

. Izstazu




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. Tirdzniecibas ickartas pirc€jiem pieejamas no vienas puses
6.60 Kas raksturigs salinveida tirdzniecibas zales 2. Tirdzniecibas iekartas pircgjiem pieejamas no divam pusém
planojumam? 3. Tirdzniecibas iekartas pirc€jiem pieejamas no tris pusém
4. Tirdzniecibas iekartas pirc€jiem pieejamas no Cetram pusém
1. Tirdzniecibas ickartas pirc€jiem pieejamas no vienas puses
6.70 Kas raksturigs pussalinveida tirdzniecibas zales 2. Tirdzniecibas iekartas pirc€jiem pieejamas no divam pusém
planojumam? 3. Tirdzniecibas iekartas pirc€jiem pieejamas no tris pusém
4. Tirdzniecibas iekartas pirc€jiem pieejamas no cetram pusém
1. Taisnliniju
Kadu tirdzniecibas zales planojumu lietderigi > lzstaru
6.71 |izmantot, ja rodas nepiecieSamiba izcelt sekcijas
(nodalas)? 3. Boksu
3. Salinveida
1. Platibu pircgjiem
6.72 Ko veido visu tirdzniecibas iekartu virsmu platiba, |2. Precu izvietoSanas platibu
ko izmanto precu paradiSanai tirdzniecibas zale? (3. Platibu papildu pakalpojumiem
4. Norekinu punktu platibu
1. Tirdzniecibas operativas telpas
6.73 Pie kuras veikala telpu grupas pieder precu 2. Paligtelpas
uzglabasanas telpas? 3. Tehniskas telpas
4. Adninistrativas un sadzives telpas
1. Tirdzniecibas operativas telpas
6.74 Pie kuras veikala telpu grupas pieder darbinieku 2. Paligtelpas
gerbtuves? 3. Tehniskas telpas
4. Adninistrativas un sadzives telpas
1. Tirdzniecibas operativas telpas
6.75 Pie kuras veikala telpu grupas pieder telpas, kuras |2. Paligtelpas
pirc€jiem piedava papildpakalpojumus? 3. Tehniskas telpas
4. Adninistrativas un sadzives telpas
1. Tirdzniecibas operativas telpas
6.76 Pie kuras veikala telpu grupas pieder telpas, kuras |2. Paligtelpas
strada veikala vadiba? 3. Tehniskas telpas
4. Adninistrativas un sadzives telpas
1. Tehniskas telpas
. ) i _ 2. Telpas papildpakalpojumiem
6.77 |Kuras veikala telpas pieder pie paligtelpu grupas?
3. PreCu uzglabasanas telpas
4. Sadzives telpas
1. Veikala noform&juma est&tiskas prasibas
678 |Kas ir veikala interjers? 2. Pre'éu grupu iz.Vieto‘ée?nas kﬁrﬁba.l veikala
3. Veikala telpu ieksgjais noform&jums
4. Veikala ar€jais noformgjums
1. 16 gadiem
6.79 Alkoholiskos dz&rienus aizliegts pardot personam, |2. 18 gadiem
kas jaunakas par... 3. 20 gadiem
4

.21 gadu




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. 16 gadiem
6.80 Tabakas izstradajumus aizliegts pardot personam, |2. 18 gadiem
' kas jaunakas par... 3. 20 gadiem
4. 21 gadu
1. Ikdienas pieprasijuma precém
6.81 Kadam precém tiek organizétas papildus 2. Periodiska pieprasijuma precém
' tirdzniecibas vietas? 3. Lielgabaﬁta precém
4. Impulsa precém
1. 80 Iidz 110 cm augstuma
6.82 Kada augstuma jaizvieto prece, kuras pardosanas  |2. 110 lidz 160 cm augstuma
' apjomu velams palielinat? 3. 160 Iidz 180 cm augstuma
4. Virs 180 cm augstuma
1. Impulsa preces
_ . . . 2. Preces, kuru pardosanas apjomu vélas palielinat
6.83 |Kadas preces jaizvieto veikala zemakajos plauktos? - -
3. Preces, kuras tiek pirktas ar nodomu
4. Akcijas preces
1. P&c uzstadiSanas veida
P&c kadas pazimes tirdzniecibas mébeles iedala [ N )
. . . ; - Co T 2. Pec pardodamo precu veida
6.084 |sienas, salinu veida, pickaramas un iebtivetas - -
mabelas? 3. P&c izgatavoSanas materiala
4. Pec funkcionalitates
1. P&c uzstadisSanas veida
P&c kadas pazimes tirdzniecibas mébeles iedala [ o )
. - . o 2. Pec pardodamo precu veida
6.85 |partikas, nepartikas, universalveikalam un — - —
specializetam veikalam? 3. P&c izgatavoSanas materiala
4. Pec funkcionalitates
1. P&c uzstadiSanas veida
6.86 Pé&c kadas pazimes tirdzniecibas mébeles iedala 2. P&c pardodamo precu veida
' koka, plastmasas, stikla un metala mébelés? 3. P&c izgatavosanas materidla
4. P&c funkcionalitates
1. P&c uzstadiSanas veida
P&c kadas pazimes tirdzniecibas mebeles iedala —— N )
L. . . 2. P&c pardodamo precu veida
6.87 |precu pardosanas, uzglabasanas, demonstrésanas un — - —
izsniegdanas mebelas? 3. P&c izgatavoSanas materiala
4. Pec funkcionalitates
1. P&c uzstadiSanas veida
P&c kadas pazimes tirdzniecibas mebeles iedala —— N )
. o ~ ; - 2. Péc pardodamo precu veida
6.88 [tirdzniecibas zales, noliktavas un paligtelpu - —
mabelss? 3. P&c atraSanas vietas
4. Pec funkcionalitates
1. P&c lidzsvarosanas panémiena
6.89 Pé&c kadas pazimes svarus iedala galda svaros, 2. P&c uzstadiSanas papémiena
' stacionaros un parvietojamos svaros? 3. Pé&c svérSanas radijumu arskaites veida
4. P&c svérsanas radijumu nolasiSanas veida
1. Pre€u sagatavoSana pardoSanai
6.90 Kura no noraditajam ir tirdzniecibas tehnologiska |2. Pre¢u piepemSana
' 3
4

procesa pamatoperacija?

. Pircgju apkalposSana un precu pardosana

. Precu uzglabasana




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. Ministru kabineta noteikumi
6.91 Kas ?osaka partikas precu garantétos realizacijas  [2. Veikala vaditajs
terminus? 3. Preces razotajs
4. Tirgotaju asociacija
1. Jamarke ar svitru kodu atbilsto$i normativajiem dokumentiem
6.92 Kédas (_iar.bi’b.as vispirm§ j ﬁv§ic saisﬁt_)a’l_ar preci i Ef:‘lr'kté _ars notelftas f(jrmas uz(i(rlilsas ctenu uzlitn}ém
pirms tas izvietoSanas tirdzniecibas zalg? : gistre sanemto precu pavaddoxumentu registractjas
zurnala
4. Visas preces jasafasé mazakas tilpuma vienibas
1. Sekundarais
6.93 Ka sauc iesainojumu, kas atrodas tie$a saskaré ar  |2. Primarais jeb tirdzniecibas
preci? 3. Pamata jeb bazes
4. Preci saturosais
1. Neto pelna
6.94 Kurs ré@itéjs ?tspogulo tirdzniecibas uznémuma 2. Neto apgrozijums
ekonomisko lielumu? 3. Pagu kapitals
4. Izmaksu struktiira
1. Iep@mumi no pamatlidzeklu pardosanas
6.95 Kas veido tirdzniecibas uzneémuma pamatdarbibas |2.Ien€mumi no zemes iznomaSanas
ien@mumus? 3. len@mumi no lidzdalibas citas sabiedribas
4. len@mumi no precu pardosanas
1. Ekonomiskas prasibas
Kadas prasibas jaievero tirdzniecibas iekartu -
6.96 |razoSana, lai tirdzniecibas darbinieki, stradajot ar 2 Ergor’lomlskas prastbas
iekartam, nogurtu p&c iesp&jas mazak? 3. Estetiskas prasibas
4. Darba drosibas prasibas
1. Pazeminatu cenu veikalus
6.97 Ko ietver mazumtirdzniecibas uzneémumu 2. Specializétus veikalus
klasifikacija p&c produktu sortimenta? 3. Korporativus tiklus
3. Internetveikalus
1. Ar bridi, kad piepem lémumu par pirkumu
6.98 Ar kuru bridi tiek noslégts pirk$anas pardoSanas 2. Ar preces apskates bridi
ligums mazumtirdznieciba? 3. Ar &eka sanemsanas bridi
4. Ar bridi, kad pircgjs atrodas pie kases
1. Balta krasa uz sarkana fona
6.99 Kads krasu salikums ir vislabakais informacijas  |2. Sarkana krasa uz dzeltena fona
uztversanai no attaluma? 3. Oranza krasa uz melna fona
4. Melna krasa uz dzeltena fona
1. Tradicijas
6.100 Kadus pircéju ekonomiskos faktorus nem véra 2. Modi
3

nosakot preces pieprasijumu?

. Ienakumu Itmeni

4

. Georafisko vietu




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

6.101

Ko nozime jédziens "paSkontrole"?

1. Saskana ar HACCP principiem veiktas ieksgjas negaiditas
parbaudes

2. Saskana ar HACCP principiem veiktas argjas un ieks¢jas
planveida parbaudes

3. Saskana ar HACCP principiem veiktas argjas un iek$gjas
negaiditas parbaudes

4. Saskana ar HACCP principiem veiktas ieksgjas planotas
parbaudes

6.102

Ko nozime jeédziens "nekaitiga partika"?

1. Partika, kas normalos vai paredzamos Lietosanas apstaklos
nenodara kait€jumu cilvéka veselibai, dzivibai vai videi

2. Partika, kas normalos vai paredzamos LietoSanas apstaklos
tiek audz€ta biologiskajas saimniecibas

3. Partika, kas normalos vai paredzamos Lietosanas apstaklos
tiek lietota ikdiena

4. Partika, kas normalos vai paredzamos LietoSanas apstaklos
tiek raZota konkrétiem pasiititajiem

6.103

Ka sauc procesu, kura laika kats gatavais partikas
produkts tiek identificets ar konkr&tu partijas
numuru?

. Markésana

. Sadale

. Identifikacija

. Izsekojamiba

6.104

Kurs ir ir atbildigs par apgroziba laistas preces
droSumu?

. Vispirms razotajs un tad pardevéjs

. Tikai razotajs

. Tikai pardevgjs

AW~V IN]~—

. Vispirms pardevgjs un tad razotajs

6.105

Kas ir Tirgus uzraudzibas iestade?

1. Iestade, kas kontrol€ precu un pakalpojumu atbilstibu likuma
prasibam saskana ar regulari atjaunotam uzraudzibas un
kontroles programmam

2. Iestade, kas veic partikas aprites valsts uzraudzibu

3. Iestade, kas nodrosina prec¢u un pakalpojumu atbilstibas
likumdoS§anu un jaunu prasibu ievieSanu

4. lestade, kas veic dzivu dzivnieku, precu un produktu
veterinaro, partikas nekaitiguma, nepartikas precu droSuma un
fitosanitaro kontroli

6.106

Kur var parsiidzet Tirgus uzraudzibas iestades
lemumu?

. Augstak stavosam inspektoram

. Pagvaldiba.

. Partikas un veterinaraja dienesta

. Tiesa

6.107

Kas sedz izdevumus par preces vai pakalpojuma
laboratorisku vai cita veida ekspertizi?

. Razotajs

. Pardevgjs

. Tirgus uzraudzibas iestade

. Pircgjs

6.108

Kadiem diviem rikojumiem ir jabit paskontroles
dokumentacija?

=l lWlN|=]rr|W]ND ]|~

. Rikojums par atbildiga iecelSanu par paskontroli uzneémuma
un rikojums par atbildiga iecelSanu par likumdosanas ievéroSanu

2. Rikojums par atbildiga iecelSanu par paskontroli uznp€muma
un rikojums par atbildiga iecelSanu par deratizacijas

3. Rikojums par atbildiga iecelSanu par paskontroli uznémuma
un rikojums par atbildiga iecelSanu par uzturvértibu kontroli

4. Rikojums par atbildiga iecelSanu par paskontroli uznémuma
un rikojums par atbildiga iecelSanu par tiribas un dezinfekcijas
nodroSinasanu




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. Reizi ménest
6.109 Kads ir minimalais paskontroles veikSanas 2. Reizi ceturksni
' periodiskums? 3. Reizi pusgada
4. Reizi gada
1. Darva
Kas ir tabaka un tabakas izstradajumos esoss 2 Nikofins
6.110 |alkaloids, sp&ciga nervu sistému apdraudosa inde, —
kas izraisa pieradumu un atkaribu no tas? 3. Marihuana
4. Tabaka
1. Vairak neka 30 procentus kopgjas platibas aiznem publiskas
telpas
2. Vairak neka 50 procentus kopgjas platibas aiznem publiskas
6.111 Kads kritérijs raksturo jédzienu "publiska eka vai  |telpas
' bive"? 3. Vairak neka 70 procentus kopgjas platibas aiznem publiskas
telpas
4. Vairak neka 90 procentus kopgjas platibas aiznem publiskas
telpas
Izvéelieties tris pozicijas, kas ir aizliegtas uz Latvija 1LABC
realiz€jamo tabakas izstradajumu iepakojuma: 2.B,D, E
A) attélot konkré&tas fiziskas personas; 3.B,C,E
6.112 |B) rakstit veselibu veicinosus sauk]us; 4.A,C,D
C) attélot Latvijas valsts simbolus;
D) izmantot animacijas att€lus;
E) izmantot dzeltenu tinti.
1. Tris
Cik ir ar likumu apstiprinatie saukli, no kuriem 2. Septini
6.113 |vismaz vienam ir jabut uzrakstitam uz tabakas — -
iepakojuma? 3. Cetrpadsmit
4. Devinpadsmit
Izvélieties tris vietas, kuras ir aizliegts pardot 1.ACD
tabakas izstradajumus: 2.A,B, E
A) veikalu nodalas, kur notiek tirdznieciba ar bérnu (3. A, C, D
6.114 un pusaudzu precém,; 4.A,B,E
B) tuvak par 100 metriem no pasvaldibu iestadém;
C) kulttiras un sporta iestades;
D) izmantojot tirdzniecibas automatus;
E) pludmalgs.
1. Par 14 gadiem
Par cik gadiem jaunakam personam ir aizliegts > Par 16 gadiem
_ . . : g
6.115 |pardot tabakas izstradajumus un augu smekéesanas -
produktus? 3. Par 18 gadiem
4. Par 21 gadu
1.5%
Cik procentu liela platiba tabakas izstradajumu > 8%
6.116 |reklama ir jaaiznem informacijai par tabakas
izstradajumu LietoSanas kaitigumu? 3. 10%
4.12%
Lidz cik litriem vina gada ir tiesbas sarazot 1. 5000 litru vina kalendaraja gada
6.117 komersantam, lai uz vinu attiektos atvieglotie 2. 10000 litru vina kalendaraja gada
nosacijumi sanemt licenci apstiprinata noliktavas |3, 15000 litru vina kalendaraja gada
turétaja darbibai? 4. 20000 litru vina kalendaraja gada




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
Kura institiicija izsniedz alkoholisko dz&rienu 1. Partikas un veterinarais dienests
6.118 vairumtirdzniecibas licenci, alkoholisko dzérienu  [2. Akcizes precu uzraudzibas dienests
' mazumtirdzniecibas licenci un alus 3. Pagvaldiba
mazumtirdzniecibas licenci? 4. Valsts ienpdmumu dienests
1. 20 kvadratmetri
Kads ir minimalais tirdziecibas zales izmérs, kura  |2. 30 kvadratmetri
6.119 . . s
atlauta alkoholisko dzérienu mazumtirdzieciba? 3. 40 kvadratmetri
4. 50 kvadratmetri
. . - . . 1.5%
Cik procentu licla platiba alkoholisko dzérienu
reklama ir jaaiznem informacijai, kas bridina 2.8%
sabiedribu par alkohola Lieto$anas negativo 3.10%
6.120 |. Co . _ . _ .
ietekmi, ka arT informg par alkoholisko dzgrienu 4.12%
pardosanas, iegadasanas un nodosanas aizliegumu
nepilngadigam personam?
1. Plaucgsanas iekartas
6.121 Ka sauc iekartas, kuras produktiem paildzina to 2. Dezinfikcijas iekartas
' realizacijas laiku un novérs baktériju iedarbibu? 3. Saldesanas iekartas
4. Aukstuma iekartas
1. levade
6.122 Ka sauc iekartas dalu, kura kalpo produktu 2. Atvere
' ievadiSanai apstrades kamera? 3. levadtekne
4. leeja
1. Aluminijs
6.123 Ka sauc dzelzs sakausg&jumu ar lielaku (virs 2%) 2. Térauds
' oglekla piejaukumu? 3. Cuguns
4. Teflons
1. Kaltesana
. . . . 2. Zavésana
6.124 |Kads ir vecakais konservésanas veids?
3. CepSana
4. Varisana
1. Saldgjot 1&ni, mainas produktu garSa
2. Saldgjot 1&ni, veidojas lieli ledus kristali
6.125 |Kapec sasaldesanai ir jabit atrai? J - ) -
3. Saldgjot 1&ni, produkts izziist
4. Saldgjot 1eni, produkts zaudé smarzu
1. Kriminala saldésana
6.126 Ka sauc sasald&sanas veidu, kura produktu 2. Koncentréta saldéSana
' iegremde saldesanas skidruma? 3. Kritiska saldésana
4. Kriogena saldesana
1. Iepakojums, kuru var izmantot atkartoti ta sakotn&jam
uzdevumam
) o ) ) 2. Iepakojums, kuru var izmantot atkartoti ka parstrades
6.127 |Kas ir "atkartoti lietojams iepakojums"?

produktu

3. Iepakojums, kuru var izmantot citiem merkiem

4. Iepakojums, kuru var izmantot atkartoti citam uzdevumam




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. Virsiepakojums
Ka sauc iepakojumu, ko izmanto noteikta . -
. . . _ . 2. Kopgjais iepakojums
6.128 |daudzuma tirdzniecibai paredzetu precu vienibu —— -
kopigai iepakoganai? 3. Sekundarais iepakojums
4. Primarais iepakojums
. . o . . 1. Atkritumu apsaimniekotajs
Kurs. ir altbll(%lgs par ta 1zlllet0.ta 1epalfgjuma 2. Pardevajs
6.129 |apsaimniekoSanu, kas radies iepakotaja darbibas - ——
rezultata? 3. Vairumtirgotajs
5. Iepakotajs
1. Lidz 20%
6.130 Lidz cik procentiem no paSizmaskas var sastadit ~ |2. Lidz 40%
' luksusprecéu iepakojuma izmaksas? 3. Lidz 60%
4. Lidz 90%
o _ o o 1. Dzeltens, oranzs, sarkans, zils, violets, zal$
Sarindojiet krasas pec to fp cjas plesalstlf pireeja 2. Oranzs, sarkans, dzeltens, zals, zils, violets
6.131 |uzmanibu: dzeltens, oranzs, sarkans, zals, zils, - -
violets! 3. Sarkans, zals§, violets, dzeltens, zils, oranzs
4. Oranzs, sarkans, zal$, zils, dzeltens, violets
1. Miks€&sanas
Ka sauc procesu, kura rezultata notiek organisko .
.. . . o 2. Sapliisana
6.132 |savienojumu kustiba no iepakoSanas materiala uz —
taja ievietoto produktu un pretgji? 3. Ooksidetanas
4. Migracija
1. Reizi dieng, ja bijusas kases oparacijas
e _ 2. Reizi diena, neatkarigi no ta, vai bijusas kases oparacijas
6.133 |Cik biezi jakarto kases gramata? — — —
3. Reizi ménesi, ja bijusas kases oparacijas
4. Reizi menesT, neatkarigi no ta, vai bijusas kases oparacijas
1. Ja vidgjie dienas iengmumi neparsniedz 50 EUR
6.134 Kada gadijuma uznémumam ir atlauts kases 2. Ja vidgjie dienas ienemumi neparsniedz 100 EUR
' gramatu karto reizi nedela? 3. Ja vidgjie dienas ienémumi neparsniedz 150 EUR
4. Ja vidgjie dienas iep€mumi neparsniedz 200 EUR
1. Vienu gadu
6.135 Cik ilgi jaglaba elektroniska kases aparata 2. Divus gadus
’ ceturkSna parskats? 3. Tris gadus
4. Cetrus gadus
1. X parskats
6.136 Ka sauc elektroniska kases aparata kontroles 2. D parskats
' finansu parskatu? 3. Z parskats
4. C parskats
Kéfis E}mats '1r persc?nal? lfura daI‘bOJ. gs firmas varda || Tirdzniecibas parstavis
Pn 1zp1l_dzf1. v1en_u j/a1 vairakas .ffmkcg as: N 2. Logistikas darbinicks
6.137 informacijas vakSanu, potencialo klientu atklaSanu, - - -
' sakaru nodibinasanu starp uznémumiem, 3. TirdzniecTbas agents
produkcijas realiz€Sanu un apkalpoSanas 4. Direktora vietnieks
organizgSanu?
. Leti iepirkt un p&c iesp&jas dargak pardot
6.138 Kads ir vairumtirdzniecibas uznémuma darbibas . P&c iespgjas lielaks pre¢u sortiments

pamatprincips?

. P&c iespgjas lielaka noliktava

AWl | —

. P&c iespgjas letak iepirkt un straujak apgrozit




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

6.139

Kadu institociju galvenais darbibas uzdevums ir
paatrinat zinatisko atklajumu un izgudrojumu
ievieSanu razo$ana, tadejadi sekmgjot stabilu un
efekttvu valsts riipniecibas attistibu?

1. Biznesa inkubatoru

2. Tehnologisko parku

3. Universitasu

4. Brivo ekonomisko zonu

6.140

Kas raksturo jédzienu "izstradajumu masa"?

1. Gatava izstradajuma neto svars veselai vienibai

2. Gatava iztradajuma kop€ja masa ar komplekt&josiem
izstradajumiem

3. Gatava iztradajuma kopgja masa ar kopgjo iepakojumu

4. Gatava izstradajuma bruto svars veselam iepakojumam

6.141

Kas raksturo jédzienu "razoSanas parpalikums"?

1. Materiala atlikums, ko vairs nevar izmatot $1 konkréta
produkta izgatavoSana un kas neatbilst uznémuma specifikai

2. Materiala atlikums, ko vairs nevar izmatot $1 konkréta
produkta izgatavosana un kas neatbilst produkta izgatavosanas
kritérijiem

3. Materiala atlikums, kas radies produkta izgatavosanas procesa
un ko turpinot izmantot rastos plana parpilde

4. Materiala atlikums, kas radies produkta izgatavoSanas procesa
un ko vairs nevar izmatot $1 konkréta produkta izgatavoSana

6.142

Kas ir materiala tira izlietojuma attieciba pret ta
pasa materiala izlietojuma normu?

. Izmanto$anas koeficients

. Materialu parpalikums

. Materialu zudums

. LietoSanas standarts

6.143

Kadu daudzumu koksnes var ietaupit ar 1 tonnu
makulatiiras?

. 1 kubikmetru

. 4 kubikmetrus

. 9 kubikmetrus

. 13 kubikmetrus

6.144

Ka sauc principu, kad 80 procentus no eso$a
apgrozijuma nosaka 20 procenti precu?

. Periodu princips

. Paritates princips

. Pareto princips

. Plismu princips

6.145

Ka sauc krajumu noverte€Sans metodi, kura p&dgjo
nopirkto preci pardod ka pirmo?

. FILO

. LIKO

. FIFO

. LIFO

6.146

Kura ir popularaka krajumu vertéSanas metode?

. FILO

LIKO

. FIFO

. LIFO

6.147

Kada ir formula precu krajumu analizei?

. Raliz&to precu vertiba pret precu krajumiem

. Realiz&to precu vertiba pret iepirkumu biezumu dienas

. Precu krajumi pret realiz€to precu vertibu

. Iepirkumu biezums dienas pret realiz&to precu vertibu

6.148

Izvelieties divus kritérijus, ka noliktavas iedala p&c
tehniska iekartojuma: A) atklata tipa noliktavas, B)
specializ€tas noliktavas, C) sl€gta tipa noliktavas,
universalas noliktavas, D) mehaniz&tas noliktavas.

.AunB

.BunD

.AunC

.BunC




. Kopgjais kilometru skaits pret patéréto degvielu

Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1.A B, C
Izvelieties tr1s svarigakos krajumu iepirkSanas 2.A.C.D
6.149 |faktorus: A) pieejama kvantitate, B) kvalitate, C)
atpazistamiba, D) cena, E) piegades laiks. 3.B.C.E
4.B,D,E
Kuri divi pamatprincipi ir jaieveéro, veidojot 1 AunC
prognozes: A) prognozes vienmer ir pretéjas 2.AunD
6.150 |realiztatei, B) prognozes vienmer ir nepareizas, C) |3. B un C
kludas biezak prognozgs sl€pjas sikajas detalas, D)
kladas biezak prognozes slépjas kopsummas? 4.BunD
) _ o 1. Projekts
Ka Ylenﬁ varda sauc_pagagdu \:al Tslz?lc_Tgu ’ 2. Komplekss
6.151 |pasakumu, kas domats, lai raditu unikalu, jaunu
razojumu vai pakalpojumu? 3. Shema
4. Strukttrvieniba
1. Uz laika ass grafiski atteloti paral@li procesi
2. Matrica, kura savstrap€ji savietotas dazadas precu piegades
6.152 |Ganta grafiks ir.. partijas : : :
3. Darbu organizgéSanas shéma ar atbildibas [imeniem
4. Grafiski att€lota precu piegades partiju mijiedarbiba ar naudas
plismu
1. Realizg tik daudz produkcijas, lai nosegtu 10% pelnas marzu
2. Realizg tik daudz produkcijas, lai nosegtu visus izdevumus
6.153 |Kas ir "pelnas slieksnis"? 3. Realizé tik daudz produkcijas, lai nosegtu vadibas noteikto
pelnas marzu
4. Realizg tik daudz produkcijas, lai nosegtu fiksétas izmaksas
1. Piegadat pircgjam pasiitito preci noteikta vieta un kvalitate
. L . 2. Piegadat pirc€jam pasiitito preci noteikta laika un kvalitate
6.154 |Kas ir logistikas primara funkcija? - — - - -
3. Piegadat pircgjam pasiitito preci noteikta kvalitate un cena
4. Piegadat pirc€jam pasiitito preci noteikta laika un vieta
Izvéelieties tris no piedavatajiem kriterijiem, kas 1.ABC
6.155 raksturo terminu "glabasanas izmaksas": A) 1.B,C,D
kreditprocenti, B) apdro$inasana, C) noliktavas 3.B,D,E
uzturéSana, D) morala noveoSana, E) darbaspeks. 4 C.D,E
1. Koka iepakojums
6.156 |Kas ir "palete™ 2. Viena.veida pr.eél% iepakojums
3. Starplikas, ko ievieto starp pudelem
4. Koka paliktnis
1. Lopu parvadajumi
. . 2. Refrizeratoru parvadajumi
6.157 |Ko nozimé jédziens "piggy back"? —
3. Autocelu un dzelzcelu parvadajumi
4. Kravu atgrieSanas parvadajumi
1. Kopgjais noskrgjiens pret brauciena pavadito laiku
_ . . . _ o 2. Brauciena pavaditais laiks pret kop&jo noskrgjienu
6.158 |Ka aprekina vidgjo tehnisko atrumu logistika? 3
4

. Patereta degviela pret kop&jo kilometru skaitu




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
1. Starpnieciba
6.159 Ka sauc sferu, kas aizpilda telpu starp razoSanu un |2. AgentéSana
' realizaciju gan telpa, gan kvalitat€ un kvantitate?  [3. Marketings
4. Tirdznieciba
1. Lobétaju apvienibas
Ka sauc organizacijas, kas novers trikumus sagade P -
. _ . .. > |2. Iepirc€ju apvienibas
6.160 |tajos uzn@mumos, kuru apméri nelauj veikt sagadi —
ar priekrocibam? 3. Nozaru asociacijas
4. Kooperativi
. o . 1. Veicinat realizaciju
Kads_ ngrmala slltuacua ir g.alvenals_merliqs, 2. Veicinat atpazistamibu
6.161 |piedavajot servisa pakalpojumus ka papildus — — —
pakalpojumu? 3. Veicinat reklamas apméru
4. Veicinat krajumu apriti
1. Preti saimniecibas pre¢u nodalai
6.162 Kur biitu jaatrodas mébelu nodalai, iekartojot 2. Blakus alkohola nodalai
' tirdziecibas zali universalveikala? 3. Preti partikas nodalai
4. Blakus autopiederumu nodalai
1. Pie kasém
6.163 Kur biitu jaatrodas akciju zonai, iekartojot 2. Pie ieejas
' tirdziecibas zali universalveikala? 3. Vistalakaja punkta
4. Veikala pasa vida
1. Spikera modeli Iemumus pienem vadiba kolegiali, bet Staba
modeli — zemaka Itmena vaditaju [émumu apstiprina vadibas
sapulce
2. Spikera modelt 1émumus pienem vadibas loceklis
Kadair galvena at8kiriba starp tirdzniecibas vienpersoniski, bet Staba modeli — zemaka limena vaditaju
6.164 |uznemuma vadibas stiliem — Spikera modelis un lemumu apstiprina vadibas sapulce
Staba modelis? 3. Spikera modeli Iémumus pienem vadibas locekli kolegiali, bet
Staba modeli — vadibas parstavis lémumu pienem vienpersoniski
4. Spikera modeli lémumus pienem vadibas loceklis
vienpersoniski, bet Staba modeli — lémumi netiek pienemti, to
izlemj katras struktiirvienibas vaditajs
1. Savu pienakumu ignorésana
. . 2. Savu pienakumu nodoSana citai personai
6.165 |Kas ir "delegesana"? - —
3. Savu pienakumu perfekta izpilde
4. Savu pienakumu apzinaSanas
1. Siktermina
, _ 2. Tstermina
6.166 |Kada veida plans ir gada plans? — -
3. Vidgja termina
4. Tlgtermina
1. Adaptacijas
6.167 Kura cilvékresursu planosanas posma tiek veidots |2. Avotu mekleSanas
' Stata vakancu saraksts? 3. Nepieciesamibas
4. Karjeras planoSanas
1. Autokrativajam
6.168 Kuram vadibas stilam raksturiga mijiedariba starp |2. Demokratiskajam
' padotajiem un vadibu? 3. Liberalajam
4

. Harismatiskajam




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti

. Prata vétras

Kurai analitikas metodei raksturiga dazadu . Ekspertu vertgjuma

6.169

spontanu un neticamu variantu izsaci$ana? . Scenariju

. Sistémas analizes

. Mihailsons

. Marks

6.170 |Kurs ir radijis vajadzibu piramidu? -
. Medelejevs

. Maslovs

. Fasades un skatlogu reklama

Kadi reklamas Iidzekli ienem vadoSo vietu starp STudinAjumi un prospekti

6.171 |mazumtirdznieciba lietotajiem reklamas

[idzekliem? . Katalogi un reklamas véstules

. Reklama radio un televizija

. Valsts darba inspekcija

. Pateretaju tiesibu aizsardzibas centrs

6.172 |Kada iestade uzrauga Reklamas likuma ievérosanu?
. Konkurences padome

. Ekonomikas ministrija

. Attiecigas paSvaldibas

Kadas iestades atlauja ir nepiecieSama reklamas Atticcigas VID nodalas

6.173 |izvietoSanai publiskas vietas vai vietas, kas verstas

pret publisku vietu? . Ministru kabineta

. Ekonomikas ministrijas
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. Viena tirgus dalibnieka visas mantas nodoSana diviem vai
vairakiem tirgus dalibniekiem

2. Viena tirgus dalibnieka parveidoSana cita veida tirgus
dalibnieka.

6.174 |Kas ir saplusana tirgai? - - - — -
P & 3. Viena tirgus dalibnieka pievienoSanas citam tirgus

dalibniekam

4. Divu vai vairaku neatkarigu tirgus dalibnieku apvienosanas,
lai klGitu par vienu tirgus dalibnieku

Kada tirgus dalibnieku reorganizacijas veida tirgus |1- Pievienosana

6.175 dalibnieks nodod visu savu mantu diviem vai 2. Sapliisana
vairakiem iegiistoSajiem tirgus dalibniekiem un 3. Sagkelsana
beidz pastavet bez likvidacijas procesa? 4. Nodalisana
Ka deve uzpémeju apvienibu, kas uzpemas visu ar || Qindikats
komercialo darbibu saistito jautajumu kartosanu > Kartelis

6.176 |(likvidgjot atseviska uznémuma tieSo saikni ar
noieta tirgu) un parasti razo vienveidigu 3. Trests
produkciju? 4. Holdings

1. Sindikats
Ka sauc akciju sabiedribu, kurai pider citu firmu 2. Holdings
6.177 |akciju kontrolpakete un kuras meérkis ir realizgt -
savu kontroli par §Tm firmam? 3. Kartelis
4. Trests
Ka devé juridiski un saimnieciski patstavigu vienas |1 Holdings
6.17g [nozares uzpémumu horizontalas apvieno$anas 2. Trests
formu, kuras dalibnieki uz Iiguma pamata vienojas |3, Sindikats
par noteiktu konkurences elementu reguléSanu? 4. Kartelis




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
Kad e sk 1. Kartelis
a deve vairaku juridiski patstavigu uznémumu e 1
apvienibu ar augitu kapitérl)a koncegntrécijas Itmeni 2. Sindikats
un augstu vadiSanas centralizacijas pakapi, un kura 3. Koncerns
6.179 |parasti ir liela akciju sabiedriba, kura uzp€mumu 4. Holdings
grupa — meitasuznémumi, piebiedrojas vadosajam —
matesuznémumam, kura tiek turétas visas meitas
uznémumu akcijas?
Ka déve uznémuma apvienibu, kura tie zaud€ ne 1. Trests
6.180 tikai komercialo, bet ari raZosanas atkaribu, un kura |2. Kartelis
ietilpst gan vienas nozares dazadi uznémumi, gan |3, Sindikats
art uznémumi, kuri veic izejvielu secigu parstradi? [4 koncerns
Ka sauc uzpémumus, kuri nozares veikala precu 1. Precu nami
6.181 sortimentu vél vairak saSaurina, bet preces 2. Specializétie veikali
realizacija notiek augsti kompetenta ltment, 3. Jauktu predu veikali
pieméram, t&jas veikals, kafijas veikals? 4. Tirdzniecibas nami
Kadi mazumtirdzniecibas uznémumi piedava kadu |1- Universalveikali
noteiktu preci plasa sortimenta, ar dazadu kvalitati |2. Jauktu precu veikali
6.182 Jun par dazadam cenam, bieZi kopa ar konsultacijam |3 Specializétie veikali
un citiem pakalpojumiem, pieméram, virieSu
apgérbu veikals, rotaslietu veikals? 4. Nozares veikali
1. Partikas precu veikali
Kadi veikali piedava plasu, ikdiena nepiecieSamu > Nozares veikali
6.183 |precu sortimentu un parasti atrodas lauku apvidos - —
tiesa patérétaja tuvuma? 3. Jauktu precu veikali
4. Specializétie veikali
1. Pre¢u nami
Ka déve platibas zina lielus uznémumus, biezi ar 7 Tirdzniecibas nami
6.184 |filialeém, kuri parasti piedava galvenokart plasa - —
patérinas preces? 3. Universalveikali
4. Nozares veikali
o |1 Universalveikali
Ka _deve? platibas zm.a lielus uzpemunjus, bet kuri 2. Jauktu precu veikali
6.185 |lielakoties aprobezojas ar noteikta klasta - -
piedavajumu, peméram, mébeles, apgerbi? 3. Precu nami
4. Tirdzniecibas nami
Kadi mazumtirdzniecibas uzpémumi parsvara 1. Universalveikali
6.186 piedava paégpkalpoéanis veidam piem_érotu dazadu [2. Zemu cenu veikali
nozaru preci ar zemu cenu limeni un lielu 3. Pre¢u nami
apgrozijumu ? 4. Tirdzniecibas nami
1. PaSapkalposanas veikals, kas piedava partikas preces,
saldumus, svaigus partikas produktus, ka arT mazas tekstilpreces
2. Fabrikanta atverts veikals, kur§ parasti atrodas turpat raZzotng
6.187 |Kas ir "boutique™? 3. Mazs, uzkritosi noforméts veikals ar modernu, pat

ekstravagantu, preci pirc&jam, kurs pieprasa visu moderno

4.

Veikals dzives vietas tuvuma ar partikas prec€m un iespgjami

ilgu darba laiku




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

6.188

Ka deve laika ierobezotas preces piedavajumu par
zemaku cenu salidzinajuma ar §1s preces parasto
cenu?

1. Specpiedavajums

2. Jaunais piedavajums

3. Izdevigs piedavajums

4. Tslaicigs piedavajums

6.189

Kas ir pasivie specpiedavajumi mazumtirdznieciba?

1. Mazumtirdzniecibas uznémuma planotas, iniciativas akcijas

2. Mazumtirdzniecibas uznémuma reakcija uz konkurenta cenu
un sortimenta politiku

3. Mazumtirdzniecibas uznémuma precu pardosana par zemam
cenam ar noliiku atbrivoties no veciem krajumiem

4. Mazumtirdzniecibas uznémuma precu pardosana ar
ievérojamam atlaidém sakara ar pieprasijuma strauju
samazinas$anos

6.190

Kas ir aktivie specpiedavajumi tirdznieciba?

1. Mazumtirdzniecibas uznémuma precu pardosana par zemam
cenam ar noliiku atbrivoties no veciem krajumiem

2. Mazumtirdzniecibas uzn€muma precu pardosana ar
ievérojamam atlaidém sakara ar pieprasijuma strauju
samazinasanos

3. Mazumtirdzniecibas uznémuma reakcija uz konkurenta cenu
un sortimenta politiku

. Mazumtirdzniecibas uznémuma planotas, iniciativas akcijas

6.191

Cik dienu laika paterétajs drikst izmantot atteikuma
tiesibas un atkapties no paterétaja kredit€sanas
liguma, nesniedzot nekadu pamatojumu?

. 3 dienu laika

.7 dienu laika

. 10 dienu laika

. 14 dienu laika

6.192

Ka déve patérétaja un pardevéja vai pakalpojuma
sniedzgja vienosanas, ko tie noslégusi, vienlaikus
neatrodoties viena un taja pasa vieta un izmantojot
tadus sazinas lidzeklus, ka talrunis, elektroniskais
pasts, fakss u.c.?

. Pirkuma ligums

. Sadarbibas ligums

4
1
2
3
4
1
2
3

. Distances ligums

4. Pateretaja kreditesanas ligums

6.193

Kura no minétajiem gadijumiem tiek Tstenota
maldinoSa komercprakse?

1. Komercprakses istenotajs rada iespaidu, ka patérétajs nevarés
atstat attiecigo telpu, pirms nebis noslédzis ligumu

2. Komercprakses Tstenotajs nepatiesi apgalvo, ka prece biis
pieejama tikai loti ierobezotu laiku.

3. Komercprakses 1stenotajs, ierodoties pie patérétaja majas,
ignore vina ligumu atstat So maju

4. Komercprakses Tstenotajs ar telefona vai cita sazinas lidzekla
starpniecibu izsaka uzstajigus un patérétajam nevélamus
piedavajumus

6.194

Kura no minétajiem gadijumiem tiek Istenota
agresiva komercprakse?

1. Komercprakses Tstenotajs rada iespaidu, ka paterétajs nevares
atstat attiecigo telpu, pirms nebiis noslédzis ligumu

2. Komercprakses 1stenotajs aicina iegadaties preces par
noteiktu cenu, tacu atsakas paradit piedavato preci patérétajiem

3. Komercprakses Tstenotajs sniedz patiesibai neatbilstosu
informaciju par to, ka gatavojas partraukt tirdzniecibu vai
parcelties uz citam telpam

4. Komercprakses Tstenotajs sniedz patiesibai neatbilstosu
informaciju par to, ka prece var palidz&t izarstet slimibas

6.195

Kada iestade uzrauga ka tiek Tstenota komercrakse
Latvijas Republika?

1. Konkurences padome

2. Ekonomikas ministrija

3. Latvijas tiesas tirdzniecibas asociacija

4. Patgrétaju tiesibu aizsardzibas centrs




prasijumus pret treSo personu (paradnieku), ka arT

. Fransizes liguma

Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
Ka sauc patérina predu un pakalpojumu pardoganu |- Viet&ja tirdznieciba
6.196 patérétajiem, kas balstita uz personigu kontaktu 2. Daudzpakapju tirdznieciba
' bazes galvenokart klientu majas, darba vai citas, ar |3. Tie3a tirdznieciba
i iect istitas vietas? : : :
mazumtirdzniecibu nesaistitas vietas? 4. Distancéta tirdznieciba
1. Nektaru
6.197 Kadu produktu iegtist, ja no viena vai vairaku veidu |2. Koncentratu
' auglu sulas fizikali atdala noteiktu dalu tidens? 3. Sauso auglu sulu
4. Auglu biezeni
1. Jogurtiem un biezpiena sieriniem
6.198 Kadiem produktiem obligati ir janorada minimalais |2. Dzérieniem, kuri satur 10 vai vairak tilpumprocentu alkohola
' un galigais deriguma termins? 3. Ko$lajamam gumijam un lidzigiem ko§lajamiem produktiem
4. Svaigiem augliem un darzeniem
Kadu Iigumu noslédzot, viena puse uztic otrai kadu [1. Mainas ligumu
kustamu lietu pardosanai par zinamu cenu, ar 2. Pirkuma ligumu
6.199 nqsacijumu, lgl saneémejs pé(l: zmﬁr.na lalk.a, betja. 3. Pilnvarojuma ligumu
laiks nav noteikts, p&c Tpasnieka pieprasijuma, vai
nu samaksa mingto cenu, vai atdod pasu lietu? 4. Komisijas ligumu
1. Iepirkuma agenti
6.200 Kas saved kopa pircgjus ar pardevéjiem un palidz |2. Brokeri
' tiem slégt ligumus? 3. Distributeri
4. Komisionari
1. Aptiekas un universalveikali
6.201 Kuri no min&tajiem objektiem pieder pie 2. Darbnicas un saloni
' stkmazumtirdzniecibas objektiem? 3. Kioski un teltis
4. Ednicas un bari
1. Konglomerativas integracijas gadijuma
6.202 Kadas integracijas gadijuma apvienojas tadi 2. Horizontalas integracijas gadijuma
' uzn@mumi, kuri razo pilnigi atSkirigu produkeiju? |3, Vertikalas integracijas gadijuma
4. Dalgjas integracijas gadijuma
. - . o . 1. Horizontalas integracijas gadijuma
Kad_as mt?gracp asvgad}Jur_na apvienojas tadl, 2. Vertikalas integracijas gadijjuma
6.203 |uzp@mumi, kuri raZo vienadu produkciju vai — — ——
piedava vienadus pakalpojumus? 3. Dalgjas integracijas gadijuma
4. Pilnigas integracijas gadijuma
Ar kadu ligumu komersants pieskir otram [idz€jam [ Ay lizinga ligumu
tiestbas izmantot precu zimi, citas intelektuala —
o . s o 2. Ar fransizes ligumu
6.204 |1pasuma tiesibas, zinatibu precu pardosana, - —
izplatiSana vai pakalpojumu sniegSana atbilstosi 3. Ar faktoringa ligumu
komersanta izstradatajai sistémai? 4. Ar cesijas lijgumu
Kada liguma komersants apnemas iegiit ipasuma |- Fransizes liguma
6.205 klienta izraudzitu lietu un nodrosinat §Ts lietas 2. Faktoringa liguma
' nodosanu klienta lietoSana, bet klients apnemas 3. Lizinga liguma
pienemt So lietu un samaksat noligto atlidzibu? 4. Nomas liguma
Kada liguma viens lidzgjs (klients) uznemas 1. Lizinga liguma
pienakumu nodot par norunato atlidzibu otram ) —
. e . 2. Aizdevuma liguma
6.206 |I1dz&jam — komersantam zinamus klienta naudas 3
4

izpildit citas $aja liguma noteiktas saistibas?

. Faktoringa liguma




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
Ka deve iekartotu konstrukciju, kurai ir 1. Kiosks
6.207 tirdzniecibas zale un telpa precu krajumu 2. Paviljons
' glabasanai un kas ir domata vienai vai vairakam 3. Veikals
ietam?
darba vietam? 4. Telts
1. Precu krajumi
6.208 Kadi krajumi sastav no realizacijai paredz&ta 2. RaZoSanas procesa krajumi
' sarazotas produkcijas daudzuma noliktava? 3. Speciali veidoti krajumi
4. Garantijas krajumi
Ar kadu jédzienu var raksturot $adu situaciju: 1. Sortimenta padzilinaSana
6.209 kosmétikas un kermena kopSanas preu veikalos  |2. Sortimenta apvienoSana
' 60% apgrozijuma nodroSina preces, kuras pirms 5 |3, Sortimenta rotacija
gadiem tirgdl vispar nebija? 4. Sortimenta dinamika
_ . . . 1. Plass sortiments
Ka. deve Velkalav sortimentu, ‘]8; tas aptver Va.lrakas 2. Apvienotais sortiments
6.210 |vai daudzas precu grupas, precu nozares vai pat — -
jomas? 3. Dzil§ sortiments
4. Bagats sortiments




Nr.

Uzdevums

AtbilZu varianti

7.1

Uznémuma darba aizsardzibas sisteéma ietilpst...

1. Darba aizsardzibas organizatoriskas strukttiras izveide, darba
vides iek$gja uzraudziba, konsultésanas ar Valsts darba
inspekciju

2. Darba aizsardzibas organizatoriskas strukttiras izveide, darba
vides iek$gja uzraudziba, darba aizsardzibas pasakumu veikSana

3. Darba samaksas sistemas izveide, darba vides ieksgja
uzraudziba, atklato darba vides riska faktoru samazina$ana vai
novérsana

4. Darba kontroles organizatoriskas struktiiras izveide, darba
vides riska faktoru noverteésana, darba aizsardzibas pasakumu
izmaksu noteikSana

7.2

Kas ietilpst uznémuma darba vides icksgja
uzraudziba?

. Uzné@muma personala uzskaite

. Uzn@muma gada parskats

. Darba vides risku novérté$ana

. Amata apraksti

7.3

Cik biezi japlano darba vides iek$gja uzraudziba,
lemjot par darba aizsardzibas jautajumu
organizgSanu uznémuma?

. Ne retak ka vienu reizi 5 gados

. Ne retak ka vienu reizi 3 gados

. Ne retak ka vienu reizi 2 gados

. Ne retak ka vienu reizi gada

7.4

Risks ir divkomponetu lielums, un ta divas
komponentes ir...

. Varbutiba un bieZums

. Kaitg&jums veselibai un materialie zaud&jumi

. lesp&jamiba un sekas

. Materialie zaud&jumi un kait&jums videi

7.5

Par kadiem jautajumiem darba devéjam
jakonsultgjas ar nodarbinatajiem?

. Par darba samaksas sistémas izveidi

. Par darba vides risku novertésanu

. Par uzpémuma stratégisko attistibu

. Par uzp€muma gramatvedibas sist€mas izveidi

7.6

Pirmreizg€jo veselibas parbaudi javeic...

. Tr1s darbdienu laika p&c darba liguma noslégsanas

. Pirms darba liguma noslégsanas

. Vienas nedglas laika p&c darba liguma noslégsanas

. Dienu péc darba liguma noslégsanas

7.7

Darba devgjs, pienemot darba nodarbinato, vinam
darba aizsardzibas joma nodroSina...

. Tematisko apmacibu un mérka instruktazu

. Instruktazu darba vieta un tematisko apmacibu

. Ievadapmacibu un instruktazu darba vieta

. Ievadapmacibu un tematisko apmacibu

7.8

Darba vides ieks&ja uzraudziba ietilpst...

. Nodarbinato pienakumu izstradasana

. Darba vides risku novertésSana

. Uznémuma finansialas darbibas analize

. Uznémuma saimnieciskas darbibas analize

7.9

Kurs no mingtajiem nosacijumiem veido
psihologisko mikroklimatu darba vieta?

. Gaisa plusmas atrums

. Darba telpas iekartojums

. Gaisa relativais mitrums

. Virsmas temperatiira

7.10

Kadg] darba drosibas problemam, kas saistitas ar
ergonomiku, biezi vien nepievers§ vajadzigo
uzmanibu?

. Veselibas problémas nav sajitamas uzreiz

. Ergonomika attiecas tikai uz biroja darbiniekiem

. Veselibas problémas neietekmeé uzn€émuma darbu
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. Ergonomika neietekmé darbinieka veselibu




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
. Darbiniekam izsniegtas aizsargbrilles
. Dzirdes aizsardzibas austinas
7.11 |Kolektivie darba aizsardzibas lidzekli ir... -

. Darba aizsardzibas droSibas zimes

. Darba apgerbs un apavi

7.12

Individualie darba aizsardzibas lidzekli ir...

. Dzirdes aizsardzibas austinas

. DroSibas zimes

. Instruktaza darba aizsardziba

. NoZogojumi

7.13

Aizlieguma darba aizsardzibas zimei ir sekojoSa
geometriska forma...

. Aplis

. Trissturis

. Taisnsturis

. Kvadrats

7.14

Bridinajuma darba aizsardzibas zimei ir sekojosa
geometriska forma...

. Aplis

. Trissturis

. Taisnsturis

. Kvadrats

7.15

Ugunsdrosibas zZimes pamatkrasojums
(signalkrasojums) ir...

Zals

. Sarkans

. Zils

. Dzeltens

7.16

S1 zime pieder pie...

. Bridinajuma zZimém

. Aizlieguma zZImém

. Rikojuma zZimeém
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. UgunsdroSibas zimém

7.17

Uz ko norada §1 zime?

&

. Gaj&ju kustiba aizliegta

. Kritosi objekti

. Uzmanibu, slidens

AW | —

. Nedrikst skriet, jaiet

7.18

Kads ir ieteicamais apgaismojums, stradajot pie
kases aparata vai pie datora?

. 100 Ix

. 300 Ix

. 400 Ix

. 500 Ix

7.19

Kada trokspa Itment nodarbinatajam var rasties
veselibas problémas?

. Virs 10 Dba

. Virs 40 dBA

. Virs 60 dBA

. Virs 80 dBA

7.20

Kuri no min&tajiem ir biologiskie riska faktori?

— AW IN|IFP]IRJOIN]|PF-

. Temperatiira un apgaismojums

2.

Mikroklimats un ergonomika

3.

Gaisa mitrums un troksnis

4.

Bakterijas un virusi




Nr. Uzdevums AtbilZu varianti
. Prec¢u izmantojamas 1pasibas un lietoSanas vertibu
e . Precu izmantojamas Tpasibas un iepakojumu
8.1 |Ko péti zinatne "precziniba"?

. Prec¢u zZimes un precu lietoSanas vertibu

. Pre¢u Zimes un precu uzturvertibu

. Produkta izcelsmes vietu

. Produkta iepakojumu

1
2
3
4
1
8.2  |Ko nosaka partikas produktu kTmiskais sastavs? 2
3. Produkta cenu
4. Produkta uzturvertibu
1. Vielas, kas ir apreibinosas
8.3 Kas ir baudvielas? 2. V%elas, kam nav uzturv?rﬁbas
3. Vielas, kuras nedrikst lietot
4. Vielas, kas daba nav sastopamas
1. 400 g uz katru kermena masas kilogramu
8.4 Cik gramu tdens cilvékam normalos apstaklos ir ~ |2. 40 g uz katru kermena masas kilogramu
nepiecieSami viena diena? 3. 4 g uz katru kermena masas kilogramu
4. 0,4 g uz katru kermena masas kilogramu
1. Paksaugos
8.5 |K&ados produktos ir sastopams dzelzs? 2 Z.WTS
3. Piena
4. Olas dzeltenuma
1. 10 g uz katru kermena masas kilogramu
8.6 Cik gramu olbaltumvielu cilvekam normalos 2. 5 g uz katru kermena masas kilogramu
apstaklos ir nepiecieSams viena diena? 3. 1 g uz katru kermena masas kilogramu
4. 0,5 g uz katru kermena masas kilogramu
1. Siera
Cilveka organisma normalu asins veido$anos -
8.7  [nodrosina Be vitamins (folijskabe), kados 2. Granatabolos
produktos tas ir sastopams? 3. Raugd
4. Spinatos
1. Krasvielas
8.8 Kas ir partikas piedevas, ko §ifré no E100 lidz E ~ |2. Konservanti
1827 3. Garsas pastiprinataji
4. Antibiotikas
1. Gala
8.9 Kadi produkti atrodas partikas piramidas Saurakaja |2. Agli
gala? 3. Maize
4. Saldumi
1.4 — 5 stundas
8.10 Cik ilga laika pie normaliem apstakliem partika 2.8 —10 stundas
iziet cauri visai cilvéka gremosanas sistémai? 3. 12 — 18 stundas
4. 24 — 36 stundas
1. Optiska 1pasiba
. e 1. Fizikala 1pasiba
8.11 |Kada ir produkta TpasSiba "$kidrs"? -
1. Elektriska 1pasiba
4

. Mehaniska pasiba




8.12

Kas ir organoleptiskas metodes pamata?

1. Pprodukta kvalitates noteik$ana ar mikrobiologiskajam
metodém

. Produkta kvalitates noteikSana ar elektromagnétisko lauku

. Produkta kvalitates noteikSana ar manu organiem

. Produkta kvalitates noteik3ana ar biologiskajam metodém

8.13

Kadu partikas produktu kvalitates noteikSanas
metodi visbiezak izmanto €dinasanas uznémumos?

. Organoleptisko metodi

. Fizikalo metodi

. Mikrobiologisko metodi

. Biologisko metodi

8.14

Ka atsifrgjas abreviatiira [ISO?

—l A WP W]N

. International Organization of Standartization (Starptautiska
StandartizéSanas Organizacija)

2. International Organization of Systematization (Starptautiska
SistematizéSanas Organizacija)

3. International Operations of Standartization (Starptautiskas
StandartizéSanas Darbibas)

4. International Operation of Systems (Starptautiskas
SistematizéSanas Darbibas)

8.15

Kads ir svitrkods, kas pieskirts Latvijai?

.70

CATT

475

457

8.16

Ka sauc preces, kas ir paredzétas tilitgjai lietoSanai
un kam ir paaugstinata kvalitate?

. Bakalejas preces

. Sortimenta preces

. Rupniecibas preces

. Gastronomijas preces

8.17

Kada temperatiira iznikst lielaka dala mikrobu?

. 0— 10 grados péc Celsija

. 20 — 40 grados péc Celsija

. 50 — 60 grados péc Celsija

. 70 — 100 grados péc Celsija

8.18

Ar kadas vielas palidzibu telpas iznicina smakas,
mikroorganismus un pelgjumus?

. Ar ozona

. Ar slapekla

. Ar penicilina

. Ar udens tvaika

8.19

Kura no atbildeém ir uzskatama par partikas
produktu dabisko zudumu?

. Zadziba

. SasiSanas

. Nozuvums

. Pazaudésana

8.20

Kadu taru jaizmanto skidrumiem?

. Stikla

Koka

. Celofana

. Politiléna

8.21

Kads ir veterinaras kontroles galvenais uzdevums?

. Nodrosinat pilnvertigas produkcijas pardoSanu, pasargajot
paterétajus no saslim$anas vai saindéSanas

2. Nodrosinat produkcijas izgatavotaju sodisanu, pasargajot
patérétajus no saslimsanas vai saindéSanas

3. Nodrosinat augstvertigu produkcijas izgatavosanu, pasargajot
patérétajus no saslim$anas vai saindéSanas

4. Nodrosinat biologisko produktu razo$anu, pasargajot
patérétajus no saslimsanas vai saindéSanas




1.0 — 1 stundas laika

Cik ilga laika p&c atasinoSanas iestajas galas . 2 =3 stundu laika

8.22 .
sastingums? . 4 — 6 stundu laika
. 7 — 10 stundu laika
. Iegremdgjot 10% zilo graudinu skiduma
8.3 Kada veida var parbaudit neapstradatas olas . Iegremdg@jot 10% ellas Skiduma

svaigumu? . Iegremdgjot 10% cukurskabes $kiduma

. Iegremdg@jot 10% sals Skiduma

. Dabigs emulgators

. Dabigs saldinatajs

8.24 |Kas ir pektins (E440)? —
. Sintétisks emulgators

. Sintetisks saldinatajs

. Augu tauki

. Oglhidrati

8.25 |Kada ir darzenu nozimigaka sastavdala? -
. Olbaltumvielas

. Skiedrvielas

. Energija (Energy)

. Efektivitate (Efficency)

8.26 |Ko partikas piedevam nozimé burts E? — —
. Einsteins (Einstein)

. Eiropa (Europe)

. Kartupeli saasno un asnu vietas veidojas strihnins

Kadas cilvékam kaitigas vielas veidojas ilgstosi . Kartupeli saasno un asnu vietas veidojas solanins

8.27

uzglabajot kartupelus? . Kartupeli saasno un asnu vietas veidojas suprabins

. Kartupeli saasno un asnu vietas veidojas saulsalits

. Paris dienas uzglabajot istabas temperatiira

Ka iespgjams lietot kartupelus, kas kluvusi saldeni . Nekavgjoties termiski apstradajot augsta temperatiitra

8.28 |(partikai nederigi), jo uzglabati ~ 0 grados péc - — -
. Blansgjot un pac tam strauji atdzesgjot

Celsija?
. Strauji sasaldgjot un dienas laika atkausgjot
. Krasvielas
8.99 Kas ir partikas piedevas, ko §ifré no E200 Iidz E . Konservanti
2997 . GarSas pastiprinataji
. Antibiotikas
. Krasvielas
8.30 Kas ir partikas piedevas, ko §ifr& no E600 Iidz E . Konservanti
6997 . GarSas pastiprinataji
. Antibiotikas
. Krasvielas
8.31 Kas ir partikas piedevas, ko §ifré no E700 Iidz E . Konservanti
7997 . GarSas pastiprinataji
. Antibiotikas
. Krasvielas
8.32 Kuras no partikas piedevam rada nelabveligu . Konservanti
augsni mirkoorganismu augsanai? . Garsas pastiprinataji
. Saldinataji
. Bombaza
8.33 Ka sauc procesu, kura rezultata konservi saskabst, |2. PiiSana
karbas sak tecet, riset vai tas var tikt saspiestas? . Koservfaze
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. BurkSana




8.34

Cik ilgu laiku var uzglabat neapstradatas sénes?

. 4 stundas

. 10 stundas

. 16 stundas

. 24 stundas

8.35

Kadu labumu dod graudu tvaicéSana?

. Palielinas to uzturvértiba

. Palielinas to uzglabasanas ilgums

. Palielinas to energgtiska vertiba

. Palielinas to apstrades ilgums

8.36

Kads ir kvalitattvu miltu uzglabasanas ilgums?

. 12 ménesi

. 18 ménesi

. 24 ménesi

. 48 ménesi

8.37

Kuriem partikas produktiem ir atlauts pievienot
partikas krasvielas?

. Paninam

. Krgjumam

. Pienam

. Kazas piena sieram

8.38

Kuri no piedavatajiem variantiem ir cietes veidi:
kartupelu, cukura, kukurtizas, rudzu, kviesu, risu?

. Kartupelu, kukuriizas, kviesu, risu

. Kartupelu, cukura, kukuriizas, risu

. Kartupelu, cukura, kviesu, risu

. Kartupelu, cukura, kukuriizas, risu

8.39

Kas ir cukura rafinéSana?

. Karsesana

. KristalizéSana

. AttiriSana

. SkaldiSana

8.40

Kads ir maksimalais konfekSu uzglabasanas laiks?

. 6 ménesi

. 12 ménesi

. 24 ménesi

. 36 ménesi

8.41

Cik ilga laika jaizlieto atverts kafijas iepakojums?

. 1 diena

. 3 dienas

. 10 dienas

. 15 dienas

8.42

Ka sauc vielu, kuru, neatkarigi no tas uzturvertibas,
parasti nelieto uztura atseviski ka partiku vai ka
raksturigu uztura sastavdalu?

. Taukviela

. Diétiska viela

. Slakviela

. Partikas piedeva

8.43

Kas ir svarigakais partikas piedevu lietoSanas
kritérijs?

. Efektivitate

. Apjoms

. Nekaitigums

. Inovativitate

8.44

Ka Latvija drikst izplatit partiku, kas razota,
apstradata vai parstradata majas apstak]os?

. Tiesi galapaterétajam

. Tikai tirgos

. Tikai vairumtirdznieciba

. Iznemot internetveikalus

8.45

Kas Latvija nosaka partikas kvalitates shemu
prasibas, ka arf to ievieSanas, darbibas, uzraudzibas
un kontroles kartibu?

. Saeima

. Partikas un veterinarais dienests

. Ministru kabinets
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Kada institiicija izsniedz partikas uzng@muma

. Pasvaldiba

. Partikas un veterinarais dienests

1
2
8.46 . o X ;
registracijas apliecibu? 3. Valsts iepémumu dienests
4. Pateretaju aizsardzibas birojs
. o 1. Partikas razotajs
K_ur.s sed.z 1zdejfumus, kas saistiti ar Ijedeflgfas . 2. Partikas import3tajs
8.47 |partikas iznemsSanu no apgrozibas, parstradi vai ——— —
{nicinasanu? 3. Partikas izplatitajs
4. Partikas lietotajs
Kurs veido un koording uztura politiku, sagatavo |- Veselibas ministrija
8.48 priekslikumus uztura politikas optimizacijai un 2. Partikas un veterinarais dienests
' analiz€ uztura izraistto slimibu monitoringa 3. Ministru kabinets
rezultatus? 4. Pateretaju aizsardzibas birojs
1. Veselibas ministrija
8.49 Kura instutiicija ir par jaunas partikas riska 2. Partikas un veterinarais dienests
' novertéSanu atbildiga iestade? 3. Ministru kabinets
4. Pateretaju aizsardzibas birojs
1.1 gada
8.50 Cik liela laika perioda Eiropas Savieniba iesp&jams |2. 3 gados
' ieviest jaunu partikas piedevu? 3.5 gados
4. 10 gados
1. N-nitrozoaminus
851 Ko nedrikst izdalit gumijas vai elastoméru knupisi |2. N-nitrozombamilus
' un manekli? 3. N-nitrozarinus
4. N-nitroamfetaminus
1. Atjaunotiem un rekombingtiem piena produktiem, sieram,
Kam no minétajiem produktiem tirdzniecibas salda! am kr’ejumam — - - —
. L _ |2. Atjaunotiem un rekombiné&tiem piena produktiem, skabajam
nosaukuma vai blakus tam viena redzamibas lauka . .
_ . _ . . kr&jumam, sviestam
8.52 |norada piena tauku procentualo saturu: atjaunotiem - - — - - -
. . . . 3. Atjaunotiem un rekombinétiem piena produktiem, sieram,
un rekombingtiem piena produktiem, sieram, .
saldajam kr&jumam, skabajam kr&jumam, sviestam? Sviestam
J J ’ J J ’ " |4. Atjaunotiem un rekombin&tiem piena produktiem, saldajam
kr&jumam, skabajam kréjumam
1. Razots no biologiska piena
Kada norade ir mark&juma, ja no svaigpiena » .
e - . 2. Razots no svaigpiena
8.53 |[gatavotu produktu raZoSanas procesa nav ietverta - —
termiska, fizikala vai kTmiska apstrade? 3. Razots no pilnpiena
4. Razots no piena izstradajuma
Kas ir piena produkts emulsijas "ella—adent" veida, |1- Margarins
8.54 kas iegtits, separ€Sanas procesa, atdalot piena 2. Paninas
' beztauku dalu un pievienojot ieraugu, kas sastav no |3, Jogurts
vairakam pienskabes bakteriju sugam? 4. Skabs kr&jums
o . o 1. Oglekla dioksidu
Kad_a ir vieniga Vje_la, k(.) atlauts ple\ilenOF . 2. Slapekli
8.55 [dabigajam mineraliidenim un avota Gidenim ieguves
vieta? 3. Ozonu
4. Séra monoksidu




8.56

Kada gadijuma dabiga mineraliidens un avota
tudens mark&juma var izmantot administrativas
teritorijas nosaukumu vai citu geografisku
nosaukumu?

1. Ja produkts tiek tirgots attiecigaja administrativaja teritorija

2. Ja produkts raksturo attiecigo administrativo teritoriju

3. Ja produkta ieguves vieta atrodas attiecigaja administrativaja
teritorija

4. Ja panakta vienoSanas ar attiecigas administrativas teritorijas
pasvaldibu

8.57

Ko aizliegts noradit dabiga mineraliidens un avota
tidens reklamas materiala un cita veida informacija?

1. Ka dabigais mineraliidens un avota idens novers saslimsanu,
arsté vai izarsté slimibas

2. Ka dabigais mineraliidens un avota tidens iegiits konkréta
atradng

3. Ka dabigais mineraliidens un avota tidens tiek pildits
specifiska iepakojuma

4. Ka dabigais mineraliidens un avota fidens sastav no
mineralvielam

8.58

Ka sauc partikas veidu, kas ta Tpasa sastava vai
razoSanas procesa dél ir skaidri noskirams no
parasta paterina partikas, ir piemerots noteiktam
uztura meérkim un kuru pardodot norada tas
piemérotibu?

1. Partikas piedeva

2. Biologiska

3. Garsviela

4. Dietiska

8.59

Kuru diétiskas partikas veidu ir atlauts izplatit
mazumtirdznieciba neiepakota veida?

1. Kas paredzéta lietosanai ikdienas tieveSanas tableSu veida

2. Kas paredz@ta liecto$anai intensivas muskulu pieptiles
gadijuma

3. Kas paredz@ta lictosanai zidainiem

4. Kas paredz&ta lietosanai medictniskiem mérkiem konkrétos
saslim$anas gadijumos

8.60

Kam ir tiesibas tiesi piegadat olas neliela apjoma?

1. Zemnieku saimniecibam, kas nodarbojas ar lauksaimniecibu

. Olu izplatitajam, kas san€mis olu realizacijas atlauju

. Olu razotajam, kas sanémis olu realizacijas atlauju

. Saimniecibam, kam ir biologiskas saimniecibas statuss

8.61

Atbilstosi likumdoSanas normam olu uzglabasanas,
transport€Sanas un realizacijas laika ir janodro$ina
nemainiga vides temperattira. Kada ta ir?

. 5°C (5 °C)

.12 °C (£5 °C)

.18 °C (£5 °C)

.24 °C (£5 °C)

8.62

Cik dienu laika p&c nomedisanas jarealize
neapstradatu medijama galu, kas atvesinata
atbilstosi noteikumu prasibam?

. 1 diena

. 2 dienas

. 5 dienas

. 7 dienas

8.63

Cik gradu teperatura péc Celsija ir janodrosina govs
svaigpienam transportéSanas laika?

. Kas nav augstaka par 8 °C

. Kas nav augstaka par 15 °C

. Kas nav augstaka par 20 °C

. Kas nav augstaka par 37 °C

8.64

Cik gradu teperatura péc Celsija ir maksimali
pielaujama govs svaigiena realizacijas vieta?

. Nav augstaka par 2 °C

. Nav augstaka par 4 °C

. Nav augstaka par 6 °C

. Nav augstaka par 8 °C

8.65

Cik gradu teperatiira pec Celsija ir maksimali
pielaujama atri sasaldétiem partikas produktiem
visa to aprites laika?

. Minus 7 °C

.Minus 11 °C

. Minus 15 °C

W=, |W]|IN]|=]R]lR|ND]|=—]N]|ON]|N|=]R|WIND]=]PR]|W]N

. Minus 18 °C




8.66

Kura institlicija analiz€ ar uzturu saistitas
sabiedribas veselibas problémas un sniedz
priekslikumus So problému risinasanai?

. Partikas un veterinarais dienests

. Veselibas ministrija

. Uztura padome

. Dietologu asociacija

8.67

Kam obligati jaatrodas labi redzama vieta uz
primara iepakojuma vai attiecigajai partikas precei
pievienotas etiketes?

. Zalas karotites uzlimei

. Pre¢u mark@jumam

. Cenu zimei latos un eiro

. Preces import&taja adresei

8.68

Kad var nenoradit partikas precu partiju?

N N T Y Y N N T NS

. Ja partikas preces primara iepakojuma vai trauka lielaka

. . - 2
virsma ir mazaka par 5 cm

2. Ja partikas preces primara iepakojuma vai trauka lielaka

. . - 2
virsma ir mazaka par 10 cm

3. Ja partikas preces primara iepakojuma vai trauka lielaka

. . - 2
virsma ir mazaka par 15 cm

4. Ja partikas preces primara iepakojuma vai trauka lielaka

. . - 2
virsma ir mazaka par 20 cm

. . . . 1. E vielas
Kas ir E)fll‘tlkas pledeYas, ka_s. pagarina produktu 2 Slakviclas
8.69 |uzglabasanas laiku, aizsargajot tos no -
mikroorganisku izraisitas bojasanas? 3. Konservanti
4. Uztura bagatinataji
1. Sorbinskabi
8.70 Kadus konservantus visbiezak lieto, lai pagarinatu |2. Citronskabi
' produktu uzglabasanas laiku? 3. Etikskabi
4. Benzoskabi
1. Garsas pastiprinataji
8.71 Kas ir partikas piedevas, kas maina vai pastiprina  |2. Skabuma regulétaji
' produkta skabumu vai baziskumu? 3. Aromatizetaji
4. Saldinataji
1. Skabuma regulétaji
Ka sauc partikas piedevas, kas nodro$ina divu vai P
. . . _ 2. Aromatizetaji
8.72 |vairaku nesajaucamu partikas produktu sastavdalu -
. . 2y o 3. Emulgatori
sajauksanos un maisijuma uzturésanu?
4. Dispersiatori
Kados gadijumos no min&tajiem Partikas un 1.ABE
veterinara dienesta amatpersonas, razotajs vai > ABD
izplatitajs partiku atzist par izplatiSanai nederigu? ———
Ja: 3.B,C,D
8.73 |A) ta neatbilst obligatajam nekaitiguma prasibam,; 4.A,CD
B) tai 3 dienu laika beigsies deriguma termins;
C) ta ir nav marketa atbilsto$i noteikumiem;
D) ta ir falsific€ta un tiek maldinats patérétajs;
E) tas pavaddokumenti atrodas tirdzniecibas vieta.
S o 1. Dietologu asociacija
Kura koptrc_ﬂgosa ms_tlt.uc.lja ir Eleslga Vellft riska 2 Partikas un veterinarais dienests
8.74 |faktoru izp&ti un analizi visos partikas aprites — —
pOSMOs? 3. Veselibas ministrija
1. Muita
Kura institlicija nosaka prasibas tadas partikas 1. Muita
1eves'an_a1 no tresa) am.val_stm_l, kura nav p_aklauta 2. Partikas un veterinarais dienests
8.75 |veterinarajai kontrolei, ka arT kontroles kartibu — i
valsts robezkontroles punktos, brivajas zonas, 3. Ministru kabinets
brivajas noliktavas un muitas noliktavas? 4. Veselibas ministrija




Kadas uzturvielas uzskata par visas dzivibas

. Mineralvielas

. Olbaltumvielas

1
. - U o 2
8.76 [funkciju pamatu — tas nepiecieSamas §iinu un audu -
uzbiives veidoSanai un atjaunoSanai organisma? 3. Taukvielas
4. Oglhidrati
1. Purinvielas
8.77 Ka sauc uzturvielas, kuras ir lidzigas 2. Balastvielas
' olbaltumvielam? 3. Miecvielas
4, Ekstraktvielas
1. 13 — 15% taukvielu, 23 — 26% oglhidratu, olbaltumvielu 55 —
59%
Kads uzturvielu sadalfjumam diena nepiecieSams, |2. 10 — 15% oglhidratu, 28 — 32% olbaltumvielu, 50 — 53%
8.78 lai nodrosinatu vid&ju, veselu, stradajosu cilvéku ar [taukvielu
' visam vinam nepieciesamajam vielam (péc uztura |[3. 32 — 35% oglhidratu, 32 — 35% taukvielu, 32 — 35%
zinatnieku ieteikuma)? olbaltumvielu
4. 12 — 14% olbaltumvielu, 30 — 35% taukvielu un 53 — 57%
oglhidratu
1. Kartupeli
8.79 Kads augu valsts produkts satur visvairak 2. Bietes
' olbaltumvielas? 3. Pupinas
4. Spinati
. o . . 1. Alkaloidi
Ka deve orgz.lnlsvkus_ sajllenOJumus,.kurlem piemit 2 Krasvielas
8.80 |nervu uzbudinosas pasibas, un nelielos daudzumos ——
tie mazina nogurumu un rada mozumu? 3. Aromatiskas vielas
4. Fitoncidi
1.No E 100 Iidz E 182
o 2. No E 200 un vairak
8.81 |Ka sifre konservantus? -
3. No E 300 un vairak
4. No E 400 un vairak
1. Ievarijums
8.82 Ka deve zelejveida produktu ar saldskabu garSu un |2. Auglu biezenis
' auglu vai ogu aromatu? 3. DZems
4. Marmelade
1. Krasviela
. 2. Garsviela
8.83 |[Kas ir agars (agar-agars)? — - - -
3. Recinatajviela, kas iegiita no jiras algém
4. Recinatajviela, kas iegiita no dzivniekiem un zivim
1. Alus
Kur§ no minétajiem dz€rieniem ir 2. Likieris
8.84 Lo
mazalkaholiskais? 3. Kalvadoss
4. Rums
1. Tekilu
- G _ 2. Grapu
8.85 |Kadu no brendiju veidiem gatavo no vinogu sulas?
3. Sake
4. Kalvadosu
1. Trauslums
_ . L o 2. Plastiskums
8.86 |Ka sauc materialu sp&ju saistities ar citu virsmu? -
3. Cietiba
4

. Viskozitate




. Maliem

. Vatei

1
e 2
8.87 |Kam viskozitate ir Joti svariga?
3. Lakam un krasam
4. Stiklam un parcelanam
) _ 1. Elastigums
K_a sau_c. sl,qe_dras §peiju atgu_t gn s_ag.labat savu 2. Sticpjamiba.
8.88 |sakotngjo stavokli p&c mehaniskas iedarbibas —
partraukSanas? 3. Stipriba
4. Cirtojums
1. Vilna
. 2. Kokvilna
8.89 |Kas no mingta ir maksliga skiedra? -
3. Viskoze
4. Lini
1. P&c atklasanas gada
8.90 P&c kada principa partikas piedevam pieskir 2. Pec dabiguma pakapes
' numuru? 3. P&c lietoSanas droSuma
4. P&c lietoSanas merka
Ko nozime §ads velas zavésanas simbols? 1. Zavét pie vidgjas temperatiiras
o' 2. Atlauts zavet ar centrifigu
8.91 ) - -
A 4 3. Zavet uzkarta veida
4. 7avéet uz plakanas virsmas
Ko nozimé $ads iito izstradajumu simbols? 1. Izmantot jebkuru balinataju, ja tas nepiecieSams
2. Mazgat ar rokam
8.92 ) ] )
3. T1rit uzmanigi ar vielam, kas nav stiprakas par perhloretenu
4. 7avet pie augstas temperatiiras
1. Sarkana
8.03 Kura no mingtajam audumu krasam pieder pie 2. Zala
' ahromatiskajam krasam? 3. Balta
4. Violeta
1. Balta
8.04 Kura no mingtajam audumu krasam pieder pie 2. Peleka
' hromatiskajam krasam? 3. Zila
4. Melna
1. Auduma lakats ar izgriezumu vidusdala
. 2. Kleita bez piedurkn@
8.95 |[Kas ir bolero? oo o pl.e = em,
3. Gara kostimjaka-mételis
4. Tsa auduma jacina lidz vidum
) o . 1. Antistatiska apdare
Egda spec1a1?1 audumu apdar_es m?tode. ir ) 2. Hidrofoba apdare
8.96 [|jaizmanto, lai audums neuzstiktu Gideni, neburzitos, — —
nedegtu un tikai gruzdstu? 3. Udensnecaurlaidiga apdare
4. Elastiga apdare
Kads audums ir viegls, staipigs, elastigs, labi 1. Akrila audums
saglaba pliséjumus, tam piemit augsta gaismas un 5 [ inu audums
8.97 atmosferas izturiba, zems higroskopiskums, zema 3 Kokvilnas audums
4

izturiba pret berzi un daudzkartgjiem locijumiem un
to var gludinat 160 °C, bet -25 °C temperatiira tas
klust ciets, trausls?

. Viskozes audums




. Ta nedrikst parsniegt +10 Iidz +12 °C

Kadai jabiit optimalai gaisa temperatiirai uzglabajot |2. Ta nedrikst parsniegt +15 lidz +18 °C

8.98

audumus? . Ta nedrikst parsniegt +20 lidz +25 °C

. Ta nedrikst parsniegt +26 lidz +30 °C

8.99

Kada ir zemt@rpa gaisa slana optimala temperatiira?

.18-22°C

.24-27°C

.31-33°C

.37-40°C

8.100

Ka sauc garu, sievieSu apgérbam uzlieckamo
apkakli?

. Pelerine

. Palantins

. Mufe

Boa

8.101

Kadam piedurkném piedurknu dalas ir kopgrieztas
ar priekSdalu un mugurdalu?

. Iestitam piedurkném

. Reglana piedurkném

. Kimono piedurkném

. Kombingtajam piedurkném

8.102

Kads ir pirmais apgérbu masveida razo$anas
posms?

. Konstruésana

. Modelésana

. Materialu piegrieSana

. Apdare

8.103

Kads ir pedgjais apgerbu masveida razo$anas
posms?

. Konstruésana

. Materialu piegrieSana

. Apdare

. Apgérbu §tisana

8.104

Ka déve 1su auduma jacinu lidz vidum?

. Bolero

. Figaro

. Ponco

. Kardigans

8.105

Kas ir zabo?

. Loti Tsa bluzite

. Kleita bez piedurkném

. Dazada platuma un formas iepresétas ieloces

. Krokotas joslas vai volani

8.106

Ka apzimé abu dzimumu apgérba papildu mazo
lielumu (izmeru)?

XL

L

XS

S

8.107

Ko nozimé $ads apzim&jums uz apgerba
mark&uma?

8.108

. Nedrikst mazgat

. Balinat aizliegts

. Nedrikst mazgat velas masina

. Kimiski tirtt aizliegts

Ko nozimg §ads apzim&jums uz apgerba
mark&juma?

. Nedrikst mazgat

. Gludinat aizliegts

. Balinat aizliegts

AWl ]|~

. Kimiski tirtt aizliegts
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Ko nozimg §ads apzimgjums uz apgerba
mark&juma?

1. Pielaujama jebkura veida sausa tiriSana, nav jauzmanas

2. Mazgajot Skiduma temperatiira — Iidz 40°C

8.109 3. Zavét uz plakanas virsmas
4. Tirit uzmanigi ar vielam, kas nav stiprakas par perhloreténu
1. Apgerba sp&ja uzsiikt iidens tvaikus un izdalit tos apkarteja
vidé
L ) ) 2. Apggerba siltuma aizsardzibas spgja
8.110 |Kas ir apgerba higroskopiskums?

3. Apgerba spéja pretoties mehaniskai un biologiskai iedarbibai

4. Apgerba gaisa un tvaiku caurlaidiba

8.111

Kas ir apgerba nodilumizturiba?

1. Apgerba sp&ja uzsikt tidens tvaikus un izdalit tos apkart&ja
vide.

. Apgerba siltuma aizsardzibas spgja

. Apgerba spgja pretoties mehaniskai un biologiskai iedarbibai

. Apgeérba gaisa un tvaiku caurlaidiba

. Trikotazas lakats

. SievieSu bikSkostima veids

8.112 |Kas ir tankini? — -
. Sieviesu vakarkleita
. Peldkostima veids
. SievieSu galvassegas
o . . SievieSu virsdrébes
8.113 |Kada apgerbu grupa ietilpst manto?

. Sievie$u kostimi

. Sievie$u apaksvela

. Perelines
Ka déve apmetnus, kuriem nav piedurknu, kurus Z
_ . . . _ N . Palantines
8.114 |valka virs kleitas, kuru fasoni var biit dazadi — Tsi, —
gari, plati, Sauri? - Salles
. Mufes
. Dzidrinataji
8.115 Ka déve vielas, kas padara stiklu necaurspidigu un |2. Atkrasotaji
' pienbalta krasa? . Miglinataji

. VariSanas paatrinata;ji

8.116

Ko dara, lai atbrivotu stikla masu no svédram?

. Veic degazaciju

. Veic homogenizaciju

. Vara stiklu

. Dzgse stikla masu

8.117

Ka déve garu gurnautu?

. Figaro

. Peguars

. Ponco

. Pareo

8.118

Ko nozimé abu dzimumu apgérba lieluma
apzimgjums XL?

. Mazais koplielums

. Vidgjais koplielums

. Papildu lielais koplielums

. Papildu mazais koplielums

8.119

Kads EAN svitrkodu prefikss ir pieskirts Latvijai?

475

477

535
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8.120

Ko dara, lai samazinatu keramikas izstradajumu
sarukumu apdedzinaSanas procesa un paaugstinatu
mehanisko izturtbu?

. Glaze

. Rota

. Kalte

. Nogludina

8.121

Kas ir mate?

. Tgja

. Kafija

. Auglu ekstrakts

. Auglu strups

8.122

Kuras vielas nosaka partikas produktu energétisko
vertibu?

. Vitamini, olbaltumvielas

. Fitoncidi, mineralsali

. Udens, oglhidrati

. Tauki, oglhidrati

8.123

Kuras gars$vielas var izmantot ka krasvielas?

. Safranu, kurkumu

. Kanéli, muskatriekstu

. Ingveru, kardemonu

. Cukuru, bie$u novarjjumu

. Udeni mikstinosas vielas

. Baribas vielas mikroorganismiem

8.124 |Kas ir inhibitori? - —— -
. Mikroorganismiem indigas vielas
. Elposanas iekartas
. No lipekla daudzuma
_ _ . . . . No mineralvielu sastava
8.125 |No ka atkariga miltu riig§anas sp&ja?

. No cukura daudzuma

. No pelnvielu sastava

8.126

Kada ir cukura galvenas sastavdala?

. Saharoze

. Mineralvielas

. Organiskas vielas

. Neorganiskas vielas

8.127

Kas ir kanélis?

. Kanglkoka mizas pulveris

. Kanglkoka stumbra pulveris

. Kanélkoka saknu pulveris

. Kanglkoka ziedpumpuru pulveris

8.128

Kadu uzturvielu riekstos ir visvairak?

. Oglhidratus

. Mineralvielas

. Taukvielas

. Udeni

8.129

Kadu vielu visvairak satur medus?

. Krasvielas

. Vitaminus

. Organiskas skabes

. Oglhidratus

8.130

Kurs no nosauktajiem produktiem satur vismazak
taukvielu?

. Biezpiens

. Olives

. Rieksti
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Paaugstinatas gritibas jautajumi

Nr. Uzdevums

Klasiskam projektam ir 6 dzives cikla posmi:

Ideju identificéSana

Novertésana

Izstrade

Projekta ievieSana

Lémumu pienemsana (finansu piesaiste)

Sakotngja izvertesana

Sakarto Sos posmus logiska seciba sakot ar ideju identificé$anu!

Ideju
identificésan
11 7 2 N\
=~ V4

1.2 |Kas jadara preCu sanéméjam, ja piegadatas kravas tara ir dal&ji bojata?
1.3 |Uzrakstiet seSus pamatfaktorus, kas ietekme transporta veida izveli kravas nogadasanai lidz paterétajam!
1.4  |Uzrakstiet seSus izmaksu veidus, kas rodas uznémumam sakara ar noliktavas uzturéSanu!
15 [Paskaidrot, ar ko atSkiras preces zudumi no preces bojaejas!
1.6 |Nosauckt precu aprites kartibu noliktava!

Uzrakstit teikumu gramatiski un stilistiski pareizi!
1.7 . . _ L

Sanaksmes parasti runa iet par problemu risinasanu.

Redigét vestules tekstu!
18 Ugunsgréka sakara radusies lieli zaudéjumi, tade] polija vélas saraut ekonomiskas attiectbas ar Latviju, bet tas

neatkardjas tikai no mums.




Nr. Uzdevums

Noteikt, vai apgavojumi par darba samaksas jautajumiem ir pareizi vai aplami. Ierakstit "X" tabulas atbilstosaja ailg.

Nr. Apgalvojums Pareizs | Aplams

1. Darba samaksa ir plasaks jédziens neka
darba alga

2. Par nakts darbu darbiniekam pienakas
ne mazak ka 100% piemaksa no vinam
noteiktas stundas vai dienas algas
likmes

3. Par virsstundu darbu darbiniekam
pienakas ne mazak ka 200% piemaksa
no vinam noteiktas stundas vai dienas
algas likmes

1.9

4. Saskana ar Darba likumu darba
devgjam ir pienakums izmaksat darba
samaksu darbiniekam reizi ménesi

5. Akorda algas sist€émas gadijuma algu
aprekina atbilstosi paveikta darba
daudzumam

Paskaidrot $adus jédzienus: oper€tajsistéma, vairaklietotaju operétajsist€ma, vairakuzdevumu operétajsistéma, dalita

1.10 .. ; ..
operétajsistema, iegulta operetajsisteéma.




Nr.

Uzdevums

Sastadit vienkarsSotu bilanci (4 postenus -ilgtermina un Tstermina ieguldijumi, pasu un aiznemtais kapitals),paradot
aprékina solus, ja zinams, ka Iidzeklu kopsumma ir 100 n.v., saistibu Tpatsvars ir 35%, pamatlidzeklu finans&jums
sastada 95% no pasu kapitala. Visas summas apalot uz veseliem skaitliem!

A P
2.01
A kopa P kopa
Uznémuma pastavigas izmaksas perioda ir 500 n.v., produkta pardosanas cena ir 2,50 n.v., produkta vienas vienibas
izmaksas ir 1,80 n.v. Noteikt,
I)cik uznémumam ir jasarazo un japardod produkta vienibas perioda, lai uznemums sasniegtu pelnas kritisko punktu
2.2 (BZP) - neciestu zaud&jumus?
2)kadam jabut produktu apjomam, lai uzne€mums perioda gitu 200 n.v. pelnpu?
3)kadam jabut produktu apjomam, lai saglabatos ieprieks minétie nosacijumi (pastavigas izmaksas un pelna), ja
uznémums samazina produkta pasizmaksu par 11% un palielina pelnu par 4%?
P&c dotas uznémuma bilances noteikt un skaidrot:
1) Uznémuma neatkaribas koeficientu;
2) Absolutas likviditates koeficientu;
3) Pasu kapitala rentabilitati.
Bilances posteni Summa, n.v.
llgtermina ieguldijumi 180
Apgrozamie lidzekli kopa 70
Krajumi 50
Debitori 8
23 Nauda 12
BILANCE 250
Pasu kapitals kopa 150
Akciju vai dalu kapitals 105
Nesadalita pelna 45
Aiznemtais kapitals kopa 100
llgtermina paradi 85
Istermina paradi 15
BILANCE 250




Nr. Uzdevums
Uznémgjs apsver iesp&ju noguldit banka brivos naudas lidzeklus EUR 10000 apmera uz 2 gadiem. Ir divi varianti:

2.4  |5% gada (vienkarsie proceni) vai 4.5% gada (saliktie procenti). Kur§ variants uznémeéjam izdevigaks? Vai
palielinoties nogildijuma ilgumam l€mums var€tu mainities?

Klients atver banka kontu un nogulda EUR 2000. Bankas procentu gada likme ir 6%. Kada biis uzkrata naudas

2.5 |summa péc 3 gadiem, ja licto 1) vienkar$o procentu sheému; 2)salikto procentu shemu? Kur$ variants klientam
izdevigaks?

2.6  |Nosauciet sesus pazistamakos parametrus, kas palielina maksajamo uznémuma ienakuma nodokli!

2.7  |Nosaukt tris kriterijus, kas nosaka, ka uznémums var kvalificéties mikrouznémuma nodokla maksataja statusam!
Aprekinat, kadu neto darba samaksu sanems darbinieks oktobra ménsi, ja liguma noteikta darba samaksa ir 320 EUR
par pilnu slodzi pirms nodoklu samaksas, darbiniekam ir uzn€muma iesniegta nodoklu gramatina un nav

28 apgadajamo,

' 1) darbinieks ir nostradajis pilnu ménesi;
2) cik liels bus neapliekamais minimums, ja darbinieks uzsaks darbu 10.datuma
3) Cik darbinieks sanems darba samaksu par A lapu, kas tiks iesniegta par 1 darba dienu?
Kadu pievienotas veértibas nodokla likmi piem&ros Latvijas uzn€mums, kas ir pievienotas vértibas nodokla
maksatajs:
1) pardodot preces ickSzeme fiziskai personai, kura nav pievienotas vertibas nodokla maksataja;

2.9 [2) Igaunija pardotot stikla traukus Lietuva registrétam uznémumam, pievienotas veértibas nodokla maksatajam

Lietuva;
3) Norvégija pardotot stikla traukus Norvégija registrétam uznémumam, pievienotas vértibas nodokla maksatajam
Norvegija?
Uznémums razo divus produkcijas veidus A,B, izmantojot izejmaterialus X, Y, Z.
Uznémums paredz nakama gada pamatmateriala Z iepirkuma cenas palielinasanos par 15%, bet X materiala cenas
samazinaSanos par 8%. Sastadit komplekt&joso izejmaterialu iegades papildbudzetu, nemot véra iepirkuma cenu
izmainas.
KOMPLEKTEJOSIE
IZEJMATERIALI PRODUKTU VEIDI
A | B
2.1 EJOS
’ verpr | TEPIRKUMU | pATmU
CENAS, N.V. _ J
IEGADES APJOMS
GABALOS
X 4,5 200 100
Y 2,3 400 200
7 1,2 100 150




Nr. Uzdevums
31 Sakartot uzskaititos uznémuma darbibu ietekmgjosSos faktorus iek$gjos un argjos faktoros! Piegadataji, razoSana,
' finanses, marketinga darbiba, klienti, demografija, uzneémuma darbinieki, konkurenti.

Balstoties uz veiktajiem marketinga pasakumiem, pienem, ka uznémuma tirgus dala palielinasies no 16 1idz 19% pie

3.2 |produkta tirgus ietilpibas 50 milj.gb. Aprékinat uznémuma iesp&jamo papildus pelnu, ja pelna uz vienu produkta
vienibu ir 1000 n.v., un tirgus ietilpiba — nemainiga. Marketinga gada izmaksas sastada 190 milj.n.v.

3.3 |Nosaukt 6 faktorus, kas sekmé preces — jaunuma uztverSanas atrumu!
Sastadit pirc€ja 1émuma pienemsanas par pirkumu logisko k&di, ievietojot shéma atbilstosas pozicijas kartas numuru:
1. Lemums par pirkumu.
2. Informacijas meklgjumi.
3. Problémas apzinasanas.

3.4 .. .
4. Reakcija uz pirkumu.
5. Alternativu izveérteSana.
Nosakiet pircgju ricibas tirgii ietekm&joso faktoru grupu un apaksgrupu katra no piedavatam situacijam!
1. Sieviete iegadajas lietisku kostimu, jo to prasa darba vieta noteiktais g€rbsanas stils, kaut arT pati labprat ikdiena
staiga dzinsos un dZemperT.
2. Virietis iegadajas Pentax digitalo fotoaparatu, jo ieprieks€jais fotoaparats arT bija §ts firmas un tas loti labi
kalpoja.

35 3. Jauna sieviete perk cigaretes tikai ar filtru, jo vinai liekas, ka, smek&jot cigaretes bez filtra, par vinu veidosies

slikts prieksstats.

4. Pusaudzu vecuma grupas meitene iegadajas svarkus, kurus né€sajot ir atkailinats véders, jo visas vinas vecuma
meitenes tadus nésa.

5. Divi jauni cilveki, tikko precgjusies, iegadajas ledusskapi, lai to turpmak varétu lietot kopigi.

6. Perkot datoru galdu, izvelgjas to, kuram cena bija zemaka, lai gan labak patika cita datora galda dizains un
materials, no ka tas bija izgatavots, bet ta cena bija ievérojami augstaka.
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Atzimgjiet ar krustinu, pie kada taras, iesainojuma veida pieder katrs no piemériem!

Tarasiesainojuma piemérs |Cieta Puscietd |Miksta

Metala auto cisterna

Stikla pudeles

Kartona kastes

3.6 Celofans
Polistirola glazes ar vaku
Koka - metala konteineri
Metala konserw karbas
Polimera maisini
Pergamenta papirs
3.7  |Nosaukt 5 iemeslus, kapéc notiek sortimenta piesatinasana?
Noteikt sortimenta veidu (ierobeZots, piesatinats, jaukts, plass), ar kuru nodarbojas starpnieks, noraditajas situacijas
un tabula ierakstiet preti situacijai sortimenta veida nosaukumu un pamatojumu:
1. Bérnu rotallietu razotajs «LEGO» realizé€ mazumtirdzniecibas uznémuma tikai savu produkciju.
2. Eiropas apavu veikals pardod dazadu razotaju apavus un apavu kopsanas lidzeklus, ka arT lapstinas, kas atvieglo
apavu uzvilksanu.
38 3. DZINSU CENTRS pardod dazadu razotaju Cardain, Dallas, Wrangler, Calvin Klein, Wrangler Lee apgérbus no
' dzinsa auduma.
4. Veikalu tikls «kELVI» realizé dazadu razotaju plasa patérina partikas un nepartikas preces.
5. VirieSu apgérbu veikals kDRESMANN) realizé viena razotaja dazada veida apgerbu, kuriem atskirigi cenu
Itmeni.
6. «(RD ELECTRONICSy, kurs realiz€ dazadu razotaju sadzives un biroja tehniku, fotopreces, mikrofonus, diskus,
pagarinatajus, kabelus un elektronisko precu kopsanas Iidzek]us.
3.9 [Nosaukt 3 preces etiketes funkcijas ar skaidrojumu!
310 Aprekinat preces cenu veikala, ja vairumtirdzniecibas baze ta maksa EUR 9,00 (bez PVN), bet mazumtirdzniecibas
uzcenojums ir 25%. Precei tiek piemérota PVN standartlikme. Uzradiet risinajuma gaitu.
311 Kada ir preces vairumtirdzniecibas cena, ja veikala ta maksa 51,20 EUR (ar PVN), bet mazumtirdzniecibas
uzcenojums ir 25%? Precei tiek piemérota PVN standartlikme. Uzradit risinajuma gaitu!
Uzn&mums ménest sarazo 800 produkcijas vienibas, pastavigas izmaksas ir EUR 8000 menest, mainigas izmaksas
3.12 [ir EUR 50, rékinot uz vienu produkcijas vienibu. Noteikt minimalo bezzaud&umu cenu produkcijai (PVN netiek

nemts vera)!
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3.13

Ja gurku cena ir EUR 0,60 par kilogramu, tad gurku pieprasijums diena ir 200 kg. Kads biis gurku pieprasijums
diena, ja cenu paaugstinas par 20% un zinams, ka cenas elastiguma koeficients ir 2?

3.14

Izmantojot efektivitates raditajus, noteikt un pamatot, kur§ no sadales kanaliem biitu jaizvélas uzpémumam, ja
zinams, ka:

0 limena kanals:

UzturéSanas un ekspluatacijas izmaksas — 150 n.v.
Apgrozijuma izmaksas — 100 n.v.

Pelpa — 500 n.v.

1.limena kanals:

Apgrozijuma izmaksas — 60 n.v.

Pelna — 300 n.v.

2. limena kanals:

Apgrozijuma izmaksas — 40 n.v.

Pelpa — 120 n.v.

3.15

Razosanas uznémums pardeva preces lielam vairumtirdzniecibas uzn@émumam — izplatitadjam un vairumtirdzniecibas
uznp€mumam — maklerim. Tie, savukart, pardeva preces 12 mazumtirdzniecibas firmam. Noradit kanala tipu un
noteikt ta garumu un platumu!

3.16

Nosaukt 3 pardosanas veicinasanas lidzeklu grupas, nemot véra mérki un katrai no tam 2—3 apaksgrupas/ darbibas!

3.17

Izmantojot reklamas izmaksu datus, noteikt reklamas efektivitati (t.i., atdevi no reklama iegulditas 1naudas
vienibas), ja pelnas pieaugums ir 185 takst. n.v.

Reklamas izmaksas:

Reklama presg: reklamas laukuma tarifs —25. n.v./cm2,

reklamas kopgja platiba 140 cm2.

Televizijas reklama:

Demonstracija TV- 30 n.v./sek.; reklamas demonstracija 5 dienas par 5 min.

Tiesa pasta reklama:

Izsutitas 100 tikst. skrejlapas; izgatavo$ana 110 n.v./1000gb.;

izsttiSanas izmaksas — 0.02 n.v./gb.

3.18

Nosaukt 3 netiesas reklamas merkus!
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3.19

Apgalvojums

1.Jo lielaka produkta cena, jo lielaka pelna

2. Marketinga ar jedzienu produkts apzimé ne tikai
preci, bet arl pakalpojumu

3. Jebkurs preces pircéjs reizé ir ari $is preces
patérétajs

4. Jebkura produkta dzives ciklam ir ¢etras stadijas

5. Norieta stadija produkta kopéjais pardevumu
apjoms pieaug, tomér ta pieauguma tempi kritas

6. Uz pieprasijumu orientétas cenas veido3anas
metodes bitiba ir tada, ka planojot kada produkta
cenu, uznémums vadas péc konkurentu cenam

3.20

Apgalvojums

tas ieviesanas stadija.

1. «Inovatori» vai «Ménesserdzigie» ir pircéji, kas preci iegadajas

2. «Apdomigie» ir pircéji, kas preci iegidajas tas krituma stadija

izaugsmes stadija.

3. «Slaucamas govis» ir preces, kas atrodas preces dzives cikla

cikla izaugsmes stadija.

4. «Uzleco$as zvaigznes ir preces, kas atrodas preces dzives

5. Ipasa pieprasijuma precém ir raksturigas zemas cenas

6.Darbojoties péc pardosanas koncepcijas, uznémumam javers
uzmaniba uz precu izmaksu samazina$anu un plasu pieejamibu.
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51

Ko nozime apzim&jums SVID?

52

Kas ir arpakalpojumi un kadas jomas tos visbiezak izmanto?

53

Raksturot, kada izskatas fraka un ko velk sieviete, ja virietim uz pasakumu jaierodas fraka?

54

Nosaukt, kadi var but saskarsmes attalumi?
1.

2.
3.
4,

55

Nosaukt, ka var iedalit Zestu veidus?

5.6

Izrakstit pareizos apgalvojumus!

Runa ir:

1. Domasanas mehanisms.

2. Saskarsmes un sazinas Iidzeklis.

3. Psihiskas izzinas sféras pamats.

4. Viena no centralajam un svarigakajam. psihiskajam funkcijam un ietekmé visu psihisko funkciju attistibu kopuma.
5. Aktiva atspoguloSana.

5.7

Uzrakstit, ko nozZimé saisinajumi, ko raksta ieligumos:
1. R.S.V.P.

2. C.t. (cum tempore — lat.)

3. S.t. (sine tempore — lat.)

5.8

Uzrakstit, kuri ir iedzimtie neverbalie signali un kuri ir dzives laika iegtitie neverbalie signali:
. Gaita.

. Zesti.

. Gerbsanas stils.

. Staja.

. Smaids.

. Acu skats.

. Sejas mimika.

. Dazas kermena pozas.

03O Uk~ WP
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Ka vajadzgetu pareizi uzstaties publikas prieksa. Likt piem@rotu vardu vai vardu savienojumu!

1) Loti svarigi ir pareizi ............... sakopot auditorijas .................. Labakais veids, ka to izdartt, ir, iznakot
auditorijas prieksa, bridi paklusét un, viegli smaidot, parlaist skatienu klausitajiem. Runat var sakt tikai tad, kad telpa
............... un visu ............... ir pievérsti runatajam.

59 [2) .o, 131 par sevi, pareiza staja un smaids lauj ne tikai labi izskatities, bet arT izveido saikni
starp runataju un klausttaju. .................. ir tikpat liela nozime ka ..............
3) e , ta vari€Sana nodrosinas klausitaju............ Ikreiz, kad pateikts kas svarigs, jaietur neliela
................ , lai klausTtaji varétu novertét dzirdéto, bet runatajs — klausitaju ..................
Nosaukt starpkulttiru attiecibu raksturojosos jédzienus!
1.
510 |2.
3.
4.
Nosaukt, kadi jautajumu veidi var bit?
1.
511

Hwbd
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6.1  |Nosaukt tiTs papildu kriterijus, kas raksturo razotaju!
6.2 [Nosaukt seSus galvenos izmaksu veidus, kas saistiti ar noliktavu uzturésaanu uzne€muma!
6.3  |Izkaidrot krajumu novértésanas metodes: 1) vidgja svérta; 2) FIFO; 3) LIFO.
Uznémumam uz perioda sakumu atlikuma ir prece A 10 vienibas ar cenu 3 EUR gabala. Parskata perioda nopirka 30
vienibas A preces ar cenu 2 EUR gabala un pardeva 2 A vienibas preces. Aprekinat precu atlikumu noliktava péc:
6.4 1) vidgjas svertas metodes;
2) FIFO metodes;
3) LIFO metodes.
6.5 Nosaukt tris krit€rijus, kas jaizpilda, lai elektroniskos kases aparatus (EKA) varetu lietot nodoklu un citu maksajumu
' registrésanai!
6.6  |Nosaukt tris vadibas stilus!
6.7 |Nosaukt tris iepakojuma veidus pec biutibas un raksturojiet tos!
6.8  [Nosaukt Cetras metodes, kuras izmanto izlietota iepakojuma apjoma samazinaSanai un apsaimniekosSanai!
6.9 [Nosaukt trTs jautajums, par ko iepakojuma apsaimniekotajam ir jainforme sabiedriba!
6.10 Nosaukt 3 papildus ierobezojumus alkoholisko dz€rienu mazumtirdznieciba, iznemot alu, kura absolitais spirta
' daudzums neparsniedz 5,8 tilpumprocentus!
6.11 |Aprakstit vismaz 3 meréendaizinga likumus!
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6.12

Novertet viena veikalu tikla divu veikalu tirdzniecibas platibu izmantoSanas efektivitati un izdarit secinajumus:
Veikala A tirdzniecibas platiba ir 250 kvadratmetri un apgrozijums 10000 EUR ménesi.
Veikala B tirdzniecibas platiba 400 kvadratmetri un apgrozijums 16000 EUR ménesi.

6.13

Novertet viena veikalu tikla divu veikalu tirdzniecibas platibu izmantoSanas efektivitati un izdarit secinajumus!
Veikala A tirdzniecibas platiba ir 800 kvadratmetri un apgrozijums 160000 EUR ménesi.
Veikala B tirdzniecibas platiba 750 kvadratmetri un apgrozijums 180000 EUR ménesi.

6.14

Veika tirdzniecibas zales garums ir 20 metri, bet platums 40 metri. Veikala tira pelnpa ir 2000 EUR ménesi.
Apréekinat tirdzniecibas platibas izmantosSanas efektivitati un salidzinat faktisko raditaju ar planoto - 3,5 EUR uz
kvadratmetru ménesi!

6.15

Veikala tirdzniecibas zales garums ir 25 metri, bet platums 30 metri. Veikala tira pelna ir 1125 EUR ménesT.
Aprekinat tirdzniecibas platibas izmantoSanas efektivitati un salidzinat faktisko raditaju ar planoto — 1 EUR uz
kvadratmetru menest.

6.16

Veikala pardevgji tika apmaciti klientu apkalposana, kvalifikacijas paaugstinasanas kursu izmaksas visiem
darbiniekiem 600 EUR. Ta rezultata uzlabojas klientu apkalposana veikala un tira pelna ménesT palielinajas par 10%
salidzinajuma ar iepriek$g€ja ménesa tiras pelnas raditaju 8500 EUR (citi pelnu ietekmgjosie faktori tiek izsl€gti).
Kadu efektu naudas izteiksmé deva pardevéju apmaciba jau pirmaja ménesi péc kursu pabeigsanas?

6.17

Novertét viena veikalu tikla divu veikalu pardevéju darba efektivitati un izdarit secinajumus!
Veikala A strada 5 pardevéji un apgrozijums 10000 EUR ménesT.
Veikala B strada 8 pardevgji un apgrozijums 16000 EUR ménes.

6.18

Novertet viena veikalu tikla divu veikalu pardevéju darba efektivitati un izdarit secinajumus:
Veikala A strada 5 pardevgji un apgrozijums 12000 EUR menesT.
Veikala B strada 8 pardevgji un apgrozijums 18000 EUR ménes.

6.19

Aprakstit vismaz 3 noteikumus, kas jaievero, veidojot papildus tirdzniecibas vietas impulsa precém un precém ar
lielu apgrozijumu?
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6.2 [Nosauc vismaz seSus pasakumus, kurus ietver mer¢endaizings!
6.21 |Uzrakstit trTs veidus, ka var izpausties uznémuma domingjosa stavokla launpratiga izmanto$ana!
6.22 |Uzrakstit trTs darbibas ka var izpausties negodiga konkurence!
6.23 |Uzrakstit piecus gadijumus, kad prece neatbilst liguma noteikumiem!
6.24 |Nosaukt piecus raditajus, kuri jaapskata un janovertg, lai izvértétu mazumtirdzniecibas uznémuma atrasanas vietu!
6.25 |Paskaidrot $adus jédzienus: mazumtirdznieciba, vairumtirdznieciba un argja tirdznieciba.
6.26 |Uzrakstiet tris faktoru grupas, kas ietekmé vairumtirdzniecibu!
6.27 |Paskaidrojiet $adus veikalu veidus mazumtirdzneciba: nozares veikali, specializéti veikali, jauktu precu veikali.
6.28 |Nosaukt piecas vairumtirgotaju komercfunkcijas!
6.29 |Uzrakstit piecus mazumtirdzniecibas subjektus!
6.30 |Minét piecus tiesas tirdzniecibas ieguvumus patérétajiem!




Nr. Uzdevums

Ir doti sesi dazadu mineralvielu skaidrojumi un divpadsmit mineralvielu veidi. Atrast katram skaidrojumam
atbilstoSu mineralvielu, ierakstot ta nosaukumu blakus skaidrojuma numuram!

1. letilpst vairogdziedzera sastava un nepiecieSams ta normalai darbibai.

2. Nepieciesams kaulu, zobu veidoSanai un atjaunos$anai, ka arT normalizg sirds un nervu sist€émas darbibu.

3. Ietekm& muskulu un nervu uzbudinamibu, sirds darbibu, zarnu darbibu, veicina asinsvadu paplasinasanos,
8.01 piedalas oglhidratu un taukvielu mainas procesa.

4. Ietilpst hemoglobina sastava un aktivi piedalas oksideé$anas procesos organisma, regulé asins sastavu.
5. Ietilpst varaku fermentu sastava un darbojas ar ka fermentu aktivizetajs, ietekmé redzes procesus.

6. Vajag kaulu un zobu veidoSanai. Galvenokart to uznem ar dzeramo tideni.

Mineralvielas: Kalcijs, fosfors, magnijs, kalijs, natrijs, hlors, sérs, cinks, vars, jods, fluors, dzelzs.

Ir dotas Cetras partikas produktu kvalitates noteikSanas metodes un to apraksti. Atrast katram metodes nosaukumam
atbilstoSu aprakstu, ierakstot blakus metodes ciparam atbilstosu apraksta burtu.

1. Fizikala metode.
2. Kimiska produktu kvalitates novértéSanas metode.
3. Mikrobiologiska metode.

4. Fiziologiska metode.

8.02 [A Simetode novérté produktu iesp&jamo izmanto$anu gremosanas trakta un produkta kaloritati.

B Ar $o metodi nosaka temperatiiru — kusanas, sasal§anas, varisanas, sacietéSanas, mitrumu, ipatn€jo svaru, blivumu,
optiskas un mehaniskas Tpasibas.

C So metodi galvenokart izmanto, lai noteiktu partikas produktu sastavdalas un to atbilstibu katra produkta
specifikai, kas pieskir tiem atSkirigas garSas IpaSibas, konsistenci un uzturvertibu.

D Ar So metodi nosaka cilvékam kaitigu, slimibu izraisitaju un partikas produktus bojajosu mikroorganismu esamibu
vai daudzumu.

8.03 |Uzrakstit Cetrus t&ju veidus atkariba no lapinu apstrades veida!

Ir doti sesi apgalvojumi par graudiem un to parstrades produktiem. Nosakiet vai apgalvojums ir patiess vai aplams,
pierakstot pretl apgalvojuma numuram atticigi vardu "Patiess" vai "Aplams".

1. Zirni, pupinas un l&cas ir paksaugi.

8.04 (2. Graudos ir loti daudz mineralvielu — 80 1idz 85% no to kop&jas masas.
3. Griki ir mazrazigaka graudu kultiira, ko izmanto putraimu razosanai.
4. Lecas péc izskata ir l1dzigas saplacinatas formas pelekajiem zirpiem.

5. Putraimi ir veselu, skalditu vai lobitu labibas graudu izstradajumi.

6. Grubas ir daudz vairak celulozes salidzinajuma ar miezu putraimiem.




Nr. Uzdevums
8.05 Paskaidrot, ka iegiist $adas sulas: dabigas sulas, kupazgetas sulas, saldinatas sulas, dzirdinatas sulas, iebiezinatas
' sulas, gazetas sulas.

Ir doti dazadu audumu pieci skaidrojumi un desmit audumu nosaukumi. Atrast katram auduma skaidrojumam
atbilstosu auduma nosaukumu, ierakstot blaukus skaidrojuma ciparam atbilstoSu auduma nosaukuma burtu.
1. Loti blivs audums, kas izgatavots no sketerétas kemdzijas, rievots.
2. Viegls, puscaurspidigs, plans audums, audekla pinuma austs no vienpavediena kemmdzijas. Audums ir miksts, ar
patikumu spidumu.
3. Plans, puscaurspidigs zida audums, var biit gludi krasots, balinats, bet visbiezak ar iespiestu rakstu.
4. Métela audums, ko auz pusotrslana vai divslanu pinuma, parsvara no nesketerétam tirvilnas vai pusvilnas dzijam
5. Velas audums, ko auz audekla pinuma, ar vidgji miksto apdari.

8.06 |A Metkalis
B Rips
C Draps
D Batists
E Dzinss
F Flanelis
G Baika
H Krepsfons
| Tafta

J Samts




Nr. Uzdevums
Paskaidrot, ko nozimg katrs apzim&jums uz apgerba markgjuma?
8.07
Ir doti desmit audumu specialas apdares veidi. Atrast no tiem tadus apdares veidus, kas uzlabo auduma izskatu:
8.08 |[spodrinsanas apdare, hidrofoba apdare, sudrabosanas apdare, metalizacijas apdare, elastiga apdare, apstrade ar
teflonu, flok&Sana, gofréSana, veidojosa apdare, antistatiska apdare.
8.09 [Nosaukt piecus galvenos apgerbu masveida razo$anas posmus!
8.10 [Nosaukt piecus faktorus, kas ietekmé kazokadu kvalitati.
Ir dotas kazokadu izstradajumu izgatavoSanas procesa seSas pamatoperacijas jaukta seciba. Sarindot §1s operacijas
8.11 |pareiza seciba sakot ar pirmo: detalu savienoSana gatavaja izstradajuma, defektu novérsana, piegriezuma apdare,
pusfabrikatu SkiroSana, kazokadu piegriesana, galiga apdare.
8.12 |Nosaukt piecas stikla ipasibas!
8.13 |Nosaukt piecus rotajumus, ko pistajiem stikla izstradajumiem veido izstradajumu gatavosanas procesa!



http://www.google.lv/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&frm=1&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&docid=jUbAZ3LR85LNYM&tbnid=-d9-3oB0RFRCIM:&ved=0CAUQjRw&url=http://www.mosaic-fashion.com/en/styling-practical-tips-2.html&ei=bynBU7C6NMH_4QS7i4HABw&bvm=bv.70810081,d.bGE&psig=AFQjCNGavq3STimmecrKNvK6PfA3-R2SLw&ust=1405253926122099
http://www.google.lv/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&frm=1&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&docid=v9IlS14_rxVqsM&tbnid=gi-oLd8qgId0rM:&ved=0CAUQjRw&url=http://www.hariduskeskus.ee/opiobjektid/tekstiilid/?Tekstiilid:Tekstiilide_hooldusm%E4rgid&nbsp;&ei=LSvBU4ToIo_T4QTyvIGgCQ&bvm=bv.70810081,d.bGE&psig=AFQjCNGgevwRDwF0CI1Pmej4FtHuHudWrQ&ust=1405253730994094

Nr. Uzdevums
8.14 |Nosaukt porcelana un fajansa izstradajumu raZos$anas procesa astonus posmus!
8.15 Paskaidrot ka izpauzas katrs no $adiem keramikas (porcelana un fajansa) izstradajumu defektiem: ceks,
piegruzojums, musinas, puslisi.
8.16 |Nosaukt 7 galvenos principus, uz ko ir balstita HACCP sisteéma?
8.17 |Nosaukt 3 genétiskas modifikacijas metodes!
8.18 |Kados 3 gadijumos mark&juma var nenoradit partikas precu partiju?
8.19 |Kados 5 gadijumos var nenoradit partikas precu sastavdalas?
8.20 [Nosaukt 6 iemeslus, kadg€] partiku var atzit par nederigu!
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PROFESIONALAS KVALIFIKACIJAS EKSAMENA PRAKTISKAS
DALAS UZDEVUMU KOMPLEKTS KVALIFIKACIJAI
"MAZUMTIRDZNIECIBAS KOMERCDARBINIEKS"

1. komplekts

Eksamena praktiskaja dala izglitojamais veic piecus uzdevumus, kuriem ir dots kopigs
situacijas apraksts (skat. "Uzdevuma situacijas apraksts™):

1.uzdevums.

Veikt tirgus izpetes darbibas:

1.1. Noteikt iesp&jamos tirgus segmentus produkta realizacijai, no viena segmenta izvéleties un
nosaukt vienu mérkauditoriju, un aprakstit to — sastadit "pirc€ja portretu”, uz ko biis versti
preces virziSanas pasakumi, atbilstosi reklamas devEja izv€létam merkim un noteikt
sasniedzamas mérkauditorijas lielumu, skaidrojot aprékina gaitu (atbildém dota Tabula Nr. 3.).

2. uzdevums.

Veikt esosas situacijas finanSu analizi un izdarit secinajumus:

2.1. Izmantojot MS Excel, aprékinat finanSu sviru, novertet situacijas izmainas, izdarit
secinajumus (uzdevumu pildit MS Excel dokumenta)!

2.2. Izmantojot MS Excel, aprékinat paSu kapitala un bruto pelnas rentabilitates koeficientus,
novertet situacijas izmainas, izdarit secinajumus (uzdevumu pildit MS Excel dokumenta)!

2.3. Izmantojot MS Excel, aprékinat un izvertet uznémuma likviditati (vispargjas un precizas
likviditates koeficientus) un brivos apgrozamos Iidzeklus, novertét situacijas izmainas, izdarit
secinajumus (uzdevumu pildit MS Excel dokumenta)!

3. uzdevums.

Izstradat jauna produkta virziSanas pasakuma planu atbilstoS$i uzpémuma meérkiem,
izvelétai mérkauditorijai (-am) un speka esoSajiem normativajiem aktiem:

3.1. Noteikt izveletas potencialas mérkauditorijas lielumu, skaidrojot aprékina gaitu, izveéleties
un uzrakstit tris virziSanas pasakumus atbilsto§i uzp@émuma mérkiem un izvéletai
mérkauditorijai, nodefinét izvéleéto pasakumu mérki un raksturot izmantojamos lidzeklus un
mérkauditorijas sasniegSanas veidu/vietu (atbildém dota Tabula Nr. 4)!

4.uzdevums.

Kvalifikacijai '"Mazumtirdzniecibas komercdarbinieks'" atbilstos$s darba uzdevums:

4.1. Uzn€mums plano realizeét preci vietgja tirgii. Peéc uzdevuma tabula dotajiem datiem (skatit
Tabulu Nr. 1) izvéleties pamatinformacijai atbilstoSos aprakstus produkcijas pardosanas liguma
noslégSanai. Nosakiet pamatinformacijai atbilstoSo apraksta burtu un to ierakstiet kolonna
"Pareiza atbilde". Izsakiet secindgjumus par informacijas pietiekamibu darfjjuma likumigai
norisei (atbildém dota Tabula Nr. 5)!



FinanSu raditaji par pédéjiem diviem darbibas gadiem:

Tabula Nr. 1

Raditajs 1. gads 2. gads
Pamatlidzeklu sakotng&ja vertiba. 20 000 26 000
Pamatlidzeklu uzkratais nolietojums. 4 000 5200
Izejvielas/ izejmateriali. 7 000 9 000
Nepabeigta razoSana. 2 000 5700
Pabeigta razoSana. 8 000 12 000
Debitori. 6 000 7 500
Pamatkapitala neapmaksatas dalas. 1 000 2 000
Nauda. 10 000 3000
Pamatkapitals. 4000 5000
Ieprieksg€jo periodu nesadalita pelpa/ nesegtie zaud&jumi. 2 000 7000
Parskata perioda nesadalita pelna/ nesegtie zaud&jumi. 5000 1000
Ilgtermina aizn@mums no bankas. 30 000 28 000
Norekini ar piegadatajiem. 7 000 16 400
Norgkini par nodokliem un nodevam. 1500 2 000
Citi kreditori. 500 600
Neto apgrozijums. 100 000 120 000
RazoSanas izmaksas. 50 000 60 000
PardoSanas izmaksas. 3 000 4 000
Administracijas izmaksas. 42 000 55000

4.2. Izveidot un aprakstit savas produkcijas dokumentacijas aprites shému, ietverot taja gan
sagadi, gan tirdzniecibas vietu, gan pardoSanu. Izmantojama datorprogramma — MS Word, t.sk.
izmantot grafisko attélosanu (skatit 4.2. uzdevuma Darba lapa: "Produkcijas dokumentacijas
aprites sheéma").

4.3. lIzveidot detalizétu instrukciju ikdienas veicamajam darbibam tirdzniecibas zales
darbiniekiem darbam ar elektroniskajiem kases aparatiem. Izmantojama datorprogramma — MS
Word (skatit 4.3. uzdevuma Darba lapa: "Instrukcijas nosaukums").

5. uzdevums.

Sagatavot un prezentét zinojumu par izpilditiem uzdevumiem, izmantojot MS
PowerPoint.

5.1. Uzdevumu pildiSanai izmantot dotas darba lapas, ka ari izveidot vienu MS Excel
dokumentu, kuru saglabat ar nosaukumu: GADS VARDS UZVARDS, (pieméram,
2016_LAURIS ZIEDINS), katru no noraditajiem uzdevumiem pildit sava MS Excel
dokumenta darba lapa, nosaucot to ar uzdevuma numuru (pieméram, uzdevumam 1.2.darba
lapas nosaukums biis "1.2.").

Uzdevuma situacijas apraksts:

Uzpémums XYZ darbojas pilséta ABC kops 2001. gada un specializgjies biroja iekartu
razoSana, uzsak ergonomisku biroja kréslu razoSanu, kurus tirgos sava esosaja veikala.
Uznémums vélas ieklauties ar jauno produktu tirgi.



Finansu informacija

Tabula Nr. 2
Finan$u raditaji par pédéjiem diviem darbibas gadiem (nosacitas naudas vienibas — n.v.):
Raditajs 1. gads 2. gads
Pamatlidzeklu sakotng&ja vertiba. 20 000 26 000
Pamatlidzeklu uzkratais nolietojums. 4000 5200
Izejvielas/ izejmateriali. 7 000 9 000
Nepabeigta razoSana. 2 000 5700
Pabeigta razoSana. 8 000 12 000
Debitori. 6 000 7 500
Pamatkapitala neapmaksatas dalas. 1 000 2 000
Nauda. 10 000 3000
Pamatkapitals. 4 000 5000
Ieprieksg€jo periodu nesadalita pelna/ nesegtie zaud&jumi. 2 000 7 000
Parskata perioda nesadalita pelna/ nesegtie zaud€jumi. 5000 1000
Ilgtermina aizn@mums no bankas. 30000 28 000
Norekini ar piegadatajiem. 7000 16 400
Norékini par nodokliem un nodevam. 1500 2 000
Citi kreditori. 500 600
Neto apgrozijums. 100 000 120 000
Razosanas izmaksas. 50 000 60 000
PardoSanas izmaksas. 3 000 4 000
Administracijas izmaksas. 42 000 55000

Produkta apraksts:
Materials: adas aizvietotajs.
Krasas: melna, smilskrasas, bordo.

Konstrukcijas: matets vai nikel€ts metals, regul€jams augstums un atzveltnes lenkis, ritenisu
materials — kaucuks (saudzg&joss gridas virsmam), cenu diapazons no 150 — 300 naudas vienibas

(n.v.).

Vides raksturojums:

Pilséta ir 80000 iedzivotaju, no kuriem 72% ir ekonomiski aktivi (15 — 64 g.). Apm&ram 15
tukst. ir augstaka izglitiba. Pilséta ir apm&ram 31 tukst. majsaimniecibu, kuru vidgjais lielums ir
2.4 cilveki, 35% gimenu ir ar jaunakiem vai vecakiem b&rniem, kuri macas. Pilséta darbojas
apméram 2500 dazada lieluma uznémumu.

Konkurences situacijas raksturojums:

Dotaja tirgii darbojas septini uznémumi, kas specializ&jusies biroja iekartu tirdznieciba. Pieci
no tiem piedava biroja kréslus. Ieprieks€ja perioda uzn€mumu kréslu pardoSanas ieneémumi bija
sekojosi (naudas vienibas-n.v.):

Uzpémumam A — 20 tikst. n.v, B — 14 tikst. n.v., C — 17 tokst. n.v., D — 8 tikst. n.v., E — 10
tukst. n.v.

Uznémuma meérkis:
Iegtt 20 % tirgus dalu 1 ménesa laika.



Darba lapas

Tabula Nr. 3

Uzdevuma 1.1. atbilZu tabula

1. segments

2. segments

Tirgus segmenti (janosauc
divi). Noradit, no kura
segmenta tiks izveleta
mérkauditorija (apvilkt).

Nosaukta viena izveléta
mérka auditorija no
iepriek$ izveleta
segmenta.

Izveletas merkauditorijas
raksturojums, apraksts
—"vidgja statistiska pircgja
portrets"”.

Tabula Nr. 4.

Uzdevuma 3.1. atbilZzu tabula

Merkauditorija

Izveletas
potencialas mérka
auditorijas apjoms,
vienibas.

Skaidrojums.

Virzisanas
pasakums.

VirziSanas
pasakuma meérkis.

Virzisanas
pasakuma lidzekli.

Merkauditorijas
sasniegSanas
veids/vieta.

Tabula Nr. 5

Uzdevuma 4.1. atbilZu tabula

Pamatinformacija

Pareiza
atbilde

Apraksti

1. Norekinu kartiba.

A — Puses tiek atbrivotas no atbildibas par saistibu
dalgju vai pilnigu neizpildiSanu neparvaramas
varas dgl.

2. Liguma priekSmets.

B—-SIA"™ unSIA ™.

3. Pusu atbildiba.

C — Maksajums tiek uzskatits par veiktu, ja
maksataja banka ir pien€musi izpildei maksajuma
uzdevumu.

4. Force majeure.

D — ergonomiskie biroja krésli smilSkrasa

5. Liguma sledzgji.

E — Par saistibu izpildes termina kav&jumu vainiga
puse maksa otrai pusei ligumsodu 0,2% no
neizpilditas saistibas vertibas par katru kaveto
dienu.




Secinajums:

4.2. uzdevums: Produkcijas dokumentacijas aprites shema:

4.3.uzdevums: " "
/instrukcijas nosaukums/

Detalizéta instrukcija ikdienas veicamajam darbibam tirdzniecibas zales darbiniekiem
darbam ar elektroniskajiem kases aparatiem

Dienas sakuma;

Dienas beigas:
1)

2)

3)

4)

5)

6)

7)
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Profesionalas kvalifikacijas eksamena praktiskas dalas
PAREIZAS ATBILDES
kvalifikacijai ""Mazumtirdzniecibas komercdarbinieks"

Uzdevums 1.1.

1.komplekts

Uzdevuma 1.1. iespéjamas vairakas pareizas atbildes. Ja eksamingjamais spgj
argumentgt savu izvéli, tad atbilde ir pareiza. Verteé eksaminacijas komisija.

Tabula Nr. 3

Uzdevuma 1.1. atbilzu pieméri

1.segments

2.segments

Tirgus segmenti
(janosauc divi).
Noradit, no kura
segmenta tiks
izveleta
meérkauditorija
(apvilkt).

juridiskas personas

fiziskas personas

Nosaukta viena
izveleta
mérkauditorija no
ieprieks izveleta

Uzpémumi (visiem ir biroji)

Majsaimniecibas ar beérniem, kas
macas

segmenta.
Darbojas pilséta ABC vai tas rajona. Majsaimniecibas pilséta ABC.
Kuram ir biroji, kuru darbiniekiem Ir bérni, kas macas.
ilglaicigi jaatrodas s€édosa stavoklr. Ir stabili ienakumi.
Izveletas Kuras ir verstas uz attistibu. Ir augstaka izglitiba.
mérkauditorijas Kuras darbojas ar pelnu. Majas veic ilglaicigus s€dosus darbus
raksturojums, Kuras rap&jas par saviem — garigs darbs vai datorlietotajs.

apraksts - "vidgja
statistiska pirc&ja
portrets".

darbiniekiem un vinu darba
efektivitati.

Kuras veic racionalu izveli — péc
preces funkcionalitates, pec cenas.

Tiecas uzlabot savas dzives kvalitati
(velas uzlabot sadzives apstaklus).
Vecums 30-55 gadi.

Aktivs, sabiedrisks dzivesveids.
Preces izvel€ primara ir tas
funkcionalitate .




Uzdevums 2.1.

Uzdevuma 2.1. atbildes

MS Excel tabula

Finansu postenis 1. gads 2. gads
Kopgjie aktivi 50 000,00 60 000,00
Pasu kapitals 7 000,00 8 000,00
FinanSu svira 7,14 7,50

Secinajums:

Uznémuma finanSu svira ir palielinajusies, tas nozimé, ka uznémums palielina saistibu
Ipatsvaru bilancg, kas nakotn€ var izraisit griitibas piesaistit jaunus finansu Iidzeklus.
Papildinformacija (skaidrojums) komisijai:

kopéjie aktivi

Finansu svira = — —
pasu kapitals

FinanSu svira parada uznémumu ipasnieku iegulditas naudas Ipatsvaru uzp€muma
aktivos. Jo lielaks pasu kapitala Ipatsvars, jo stabilaka ir uzn@muma finansu struktiira, attiecigi
kreditori labpratak kredité uzn€émumu un paveras iesp€ja pieklit 1etakiem un lielakiem finansu
resursiem. Parak augsts raditajs norada, ka uzp€mumam ir jasamazina paradu apjoms. Zems
koeficients liecina par to, ka uzn€émumam nepiecieSami papildus Iidzekli, lai uzlabotu savu

ienesigumu.

Uzdevums 2.2.

Uzdevuma 2.2. atbildes

MS Excel tabula

Finan$u postenis 1. gads 2. gads
Pasu kapitals 11 000,00 13 000,00
Neto pelna 5 000,00 1 000,00
Bruto pelna 50 000,00 60 000,00
Neto apgrozijums 100 000,00 120 000,00
Pasu kapitala rentabilitate 45% 8%
Bruto pelnas rentabilitate 50% 50%

Secinajumi:

Kaut arT paSu kapitala rentabilitate ir krasi samazinajusies, bruto pelnas rentabilitate nav
mainijusies, tatad uzn€mums sp&j nodrosinat pamatdarbibas rentabilitati, kas nozimée, ka
uzpeémumam ir palielindjusies citi izdevumu veidi, pie ka samazinasanas ir papildus jastrada.

Papildinformacija (skaidrojums) komisijai:

Kapitala atdeve

_ Parskata perioda pelpa vai zaudéjumi péc nodokliem(neto pe/na)

Pasu kapitals
* 100 %

o Bruto pelna vai zaudéjumi
Bruto pelnas rentabilitate = — * 100 %
Neto apgrozijums




1. PasSu kapitala rentabilitate (kapitala atdeve) parada, cik efektivi tick izmantots tas kapitals, ko
ir invest§jusi uzn@muma Tpasnieki. No iegulditaja viedokla $is ir viens no svarigakajiem
raditajiem, jo parada cik potencialais investors nopelnis no katra sava ieguldita eiro. Sis raditajs
biezi vien tiek salidzinats ar banku depozitu ienesigumu.

2. Bruto pelnas robeza (apgrozijuma rentabilitate) parada uznémuma darbibas efektivitati, cik
razoto prec¢u vai sniegto pakalpojumu cenas ir atbilstoSas tirgus stavoklim, ka arT to vai
razoSanas izmaksas ir nozarei atbilstosa limeni. Bruto pelnas rentabilitates raditaji dod iesp€ju
aprékinat kada mera neto apgrozijuma parmainas ietekmé& bruto pelnas lielumu. Bruto pelnas
koeficients parada pardoSanas apjomu un tieSo izmaksu attiecibu, cik lielu pelnu dod katrs
produkciju realizéjot iegitais lats péc apgrozijuma izmaksu segsanas.

Uzdevums 2.3.
MS Excel tabula
Uzdevuma 2.3. atbildes

Finan$u postenis 1. gads 2. gads
Apgrozamie lidzekli 34 000,00 39 200,00
istermina paradi 9 000,00 19 000,00
Krajumi 17 000,00 26 700,00
Vispargjais likviditates koeficients 3,78 2,06
Prengls (stingrais) likviditates 1,89 0,66
koeficients
Brivie apgrozamie lidzekli 25 000,00 20 200,00
Secinajumi:

Uznémumam veérojams kopgjas likviditates samazinajums, tacu tas nenoslid zem 1,
tatad nepastav viena no maksatnesp&jas pazimém, uznémumam ir pietiekama apmeéra pieejami
brivie apgrozamie lidzekli, lai uzn@émuma darbiba nebiitu apdraudéta, tacu precizais likviditates
koeficients rada, ka uzn€mums parak daudz naudas iegulda krajumos.

Papildinformacija (skaidrojums) komisijai:
Apgrozamie lidzek]i

Visparejais likviditates koeficients = — - -
pare] f Istermina paradi

(Apgrozamie lidzek[i- Krajumi)

Precizais (stingrais) likviditates koeficients = = - —
Istermina paradi

Brivie apgrozamie lidzek]i = Apgrozamie lidzek]i - Istermina paradi

1. Likviditates analize apliko uznémuma istermina finansialos raditajus un likviditati. Pamata,
ta sniedz priekSstatu par to, vai uznémums ir sp&jigs tikt gala ar savam istermina saistibam, ka
arT ar Tstermina finansialajiem riskiem, ja tadi rodas.

2. Likviditate — ja koeficents ir virs viens, uznpémumam nevajadz€tu but problémam savu
stermina saistibu kartosana. Ja koeficients samazinas zem viens, paradas risks, ka uznémumam
varétu rasties problémas Tistermina saisttbu maksajumos. Finansisti uzskata, ka Sim
koeficientam vajadz&tu biit robezas no viens lidz tris. Parak augsts likviditates koeficients
liecina par neracionalu apgrozamo lidzeklu izmantoSanu. Vertgjot idealo Iimeni, nedrikst
nepemt véra nozares specifiku un konkréta raditaja dinamiku uzpémuma.

3. Ar preciza likviditates koeficienta palidzibu tiek veikts daudz stingraks Tstermina likviditates
tests, jo tas izslédz dazus no Apgrozamajiem lidzekliem (Krajumus), kurus ne vienmér var
viegli parverst naudas lidzek]os. Krajumi ir visnelikvidakais apgrozamo lidzeklu posteniem.
Zems koeficients liecina, ka parak daudz lidzeklu ir ieguldits krajumos




4. Janem veéra, ka brivie apgrozamie lidzekli parasti ir proporcionali realizacijas apjomiem. Ja,
tiek planots realizacijas apjomu pieaugums, bils nepiecieSams ar1 lielaki brivie apgrozamie
lidzekli, lai finansétu realizacijas izmaksas. Sim raditajam jabit sabalansétam, jo negativu
efektu var radit gan parmérigi liels brivo apgrozamo lidzeklu apjoms, gan to trukums. Parak
mazs brivo apgrozamo lidzeklu apjoms liecina par uznémuma nesp&ju kartot istermina
saistibas, bet parak liels par neefektivu resursu izmantosanu.

Uzdevums 3.1.

Uzdevuma 3.1. nav viennozimigas pareizas atbildes. Ja eksamingjamais sp&j argumentet savu
izveli, tad atbilde ir pareiza. Verteé eksaminacijas komisija.

Papildinformacija (skaidrojums) komisijai:

Virzisanas pasakumu veidi (no kuriem jaizvélas):
* Reklama (advertising).
* Precu realizacijas stimuléSana (sales promotion).

+ Sabiedriskas saskares (public relations).

» Personiska apkalposana (personal selling).
* TieSais marketings (direct marketing).

Uzdevuma 3.1. atbilZzu pieméri

Tabula Nr. 4

Meérkauditorija

Uznémumi

Majsaimniecibas, kuras ir bérni

Izveletas
potencialas
mérka
auditorijas
apjoms,
vienibas.

2500 uznémumi

31000 x 0.35 = 10850 gimenes

Skaidrojums.

Merkauditorijas apjoms ir 2500
uznémumi, (visiem ir biroji).

Tirgus segments ir 31000 gimenes
(majsaimniecibas), merkauditorija ir
gimenes ar bérniem, kas sastada 35%.

VirziSanas _ Precu realizacijas
~ Reklama. o u.tml.

pasakums. stimuléSana.
Vlrflsanas Informet par jauno preci | Mudinat izvel&ties jauno
pasakuma e . u.tml.

_ . un tas Ipasibam. preci.
mérkis.
Virzisanas
pasakuma
lidzekli, Internets. Pasts. u.tml.
izplatiSanas
veids.
Merkauditorijas | o Pasta kaste "Skrejlapas"
sasniegSanas Direct mail*. o ) u.tml.

L e ar atlaizu kuponiem.
veids/vieta.

Tabula Nr.5
Uzdevuma 4.1. atbildes

Pamatinformacija Pareiza atbilde Apraksti

1. Norekinu kartiba, C A - Rus?s tlek. atl?rl\_/f)tas no a‘EblldTbas_par salstﬂ_)u dal&ju
vai pilnigu neizpildiSanu neparvaramas varas dgl.

2. Liguma priekSmets. D B-SIA"™ unSIA"".




3. Putu atbildiba. E C- M.aks'ﬁjufns ti.ek u;skgﬁts par veiktu, ja maksataja
banka ir pien€musi izpildei maksajuma uzdevumu.

4. Force majeure. A D — ergonomiskie biroja krésli smilskrasa.
E — Par saistibu izpildes termina kav€jumu vainiga puse

5. Liguma sledzgji. B maksa otrai pusei ligumsodu 0,2% no neizpilditas
saistibas vertibas par katru kaveto dienu.

Secinajums:

Dota informacija nav pietickama starptautiska darfjuma likumigai norisei, jo nav miné&ta
tada Iiguma bitiska sastavdala ka liguma priekSmeta cena, ka arT nav sniegta informacija par
precu daudzumu un kvalitati, piegades terminiem, stridu risinaSanu un liguma darbibas laiku.

Uzdevuma 4.3. atbildes

Detalizeta instrukcija ikdienas veicamajam darbibam tirdzniecibas zales darbiniekiem
darbam ar elektroniskajiem kases aparatiem:

Dienas sakuma: ielikt mainas naudu

Dienas beigas:

1) X1 atskaite — jasalidzina ar fizisko kases atlikumu,

2) "iznemt" mainas naudu,

3) "iznemt" pargjo naudu,

4) X1 atskaite — pie dienas dokumentiem, kas tiks atdoti gramatvedibai,
5) Z1 atskaite — ielim&sanai EKA Zurnala,

6) Sagatavot inkasacijas maisinu ar naudu un dokumentiem,

7) Aizpildit kases zurnalu, ielimét taja Z1 atskaiti.

Uzdevums 5. Uzdevumu Nr. 5 vérté eksaminacijas komisija




Mazumtirdzniecibas vietas

Sagade no razoSanas nokomplektésana PardoSana
dalas

Telpu nomas un komunalo
pakalpojumu rekini

EKA dokumenti

Ieksgja pavadzime par sarazoto
produkciju

Pardevgju algu uzskaites
dokumentacija

Izrakstitie rékini

N\

Transporta izdevumu rékini

Pamatlidzeklu un mazvertiga
inventara iegades dokumenti

Inkasacijas dokumenti

R e a B
4.2. uzdevums Atbildigais par
Produkcijas dokumentacijas aprites shema: mazumtirdzniecibu
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PROFESIONALAS KVALIFIKACIJAS EKSAMENA PRAKTISKAS DALAS VERTESANAS KRITERIJI
KVALIFIKACIJAI "MAZUMTIRDZNIECIBAS KOMERCDARBINIEKS" 1.komplekts

Parbaudamas Pieskiramo
prasmesun | Nr.p.k. | Uzdevuma apraksts Izpildes kvalitates Kkriteriji punktu
spejas sadalijums
1. 1. Veikt sekojoSas tirgus izpétes darbibas:
Prasme pétit Noteikt iesp&jamos Pareizi noteikti divi iesp&jamie tirgus segmenti;
tirgu tirgus segmentus Pareizi izveleta un nosaukta viena mérkauditorija; 10
produkta realizacijai, Pareizi sastadits "pirc€ja portrets".
maksimalais izveleties vienu no Pareizi noteikti divi iesp&jamie tirgus segmenti;
punktu skaits nosauktiem segmentiem | Pareizi izvéléta un nosaukta viena mérkauditorija vai dal&ji pareizi sastadits 7
kopa: 10. un no ta izveleties un "pirc€ja portrets", bet viens no Siem uzdevumiem veikts pareizi.
aprakstit vienu Pareizi noteikti divi iespgjamie tirgus segmenti;
1.1 mérkauditoriju — Dalgji pareizi izvéleta un nosaukta viena mérkauditorija un dalgji pareizi 4
sastadit "pirceja sastadits "pircéja portrets".
portretu”, uz ko bus Pareizi noteikti segmenti, dal&ji pareizi izvél&ta un nosaukta viena 9
versti preces virzisanas | merkauditorija, bet nepareizi sastadits "pircgja portrets”.
pasakumi, atbilstosi P&c biitibas pareizi noteikti divi iesp&jamie tirgus segmenti. 1
reklamas devéja
izveletam merkim.
(Maksimalais punktu
skaits — 10)
2.Spéja 21 Izmantojot MS Excel , Ir pareizi aprékinata finansu svira, detalizéti novertetas situacijas izmainas,
dokumentét o aprekinat finansu sviru, | izdariti pamatoti secinajumi, MS Excel lietotas formulas. 12

un analizet

novertet situacijas
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1

saimniecisko izmainas, izdarit Ir pareizi aprékinata finansu svira, virspusg€ji novertetas situacijas izmainas, 10
darbibu. secinajumus. izdarTti visparigi secinajumi, MS Excel lietotas formulas.
(Maksimalais punktu Ir pareizi aprékinata finansu svira, virspus€ji novertétas situacijas izmainas, 5
maksimalais skaits — 12) nav izdarfti attiecigi secinajumi, MS Excel dalgji lietotas formulas.
punktu skaits Izmantojot MS Excel, Ir pareizi aprékinati paSu kapitala un bruto pelnas rentabilitates koeficienti,
kopa: 50. aprékinat pasu kapitala | detaliz&ti novertétas situacijas izmainas, izdariti pamatoti secinajumi, MS 13
un bruto pelnas Excel lietotas formulas.
rentabilitates Ir pareizi aprékinats vismaz viens no pasu kapitala un bruto pelnas
2.2. . - e o . S R
koeficientus, novertet rentabilitates koeficientiem, virspusgji novertétas situacijas izmainas, 7
situacijas izmainas, izdariti visparigi secinajumi, MS Excel lietotas formulas.
izdarit secinajumus. Ir pareizi aprékinats vismaz viens no pasu kapitala un bruto pelpas
(Maksimalais punktu | rentabilitates koeficientiem, virspus&ji novértétas situacijas izmainas, nav 4
skaits — 13) izdariti attiecigi secinajumi, MS Excel dalgji lietotas formulas.
Izmantojot MS Excel, Ir pareizi aprékinati visi tris NO prasitajiem raditajiem, detaliz€ti novertetas
aprékinat un izvertét situacijas izmainas, izdariti pamatoti secinajumi, MS Excel lietotas 25
uznémuma likviditati formulas.
(vispargjas un precizas | Ir pareizi aprékinati visi tris N0 prasitajiem raditajiem, virspusé&ji noveértétas
93 likviditates situacijas izmainas, izdariti visparigi secinajumi, MS Excel lietotas 20
~ koeficientus) un brivos | formulas.
apgrozamos lidzeklus, | Ir pareizi aprékinati vismaz divi no prasitajiem raditajiem, virspuséji
novertet situacijas novertétas situacijas izmainas, izdariti visparigi secinajumi, MS Excel 15
izmainas, izdarit lietotas formulas.
secinajumus. Ir pareizi aprekinats vismaz viens no prasitajiem raditajiem, virspusgji
(Maksimalais punktu | novertgtas situacijas izmainas, nav izdariti attiecigi secinajumi, MS Excel 8
skaits —25) dalgji lietotas formulas.
3.Spéja 31 Noteikt izveletas Noteikts izveéletas potencialas mérka auditorijas lielums, dots aprékina
pardot preci. - potencialas mérka gaitas skaidrojums, izveleti tris virziSanas pasakumi, kas atbilst uzn€muma 10

auditorijas lielumu,

mérkiem un izveletai mérkauditorijai, definéts izveleta pasakuma merkis un
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maksimalais skaidrojot aprékina raksturoti izmantojamie lidzekli un mérkauditorijas sasniegSanas
punktu skaits gaitu, izveleties un veidi/vietas.
kopa: 10. uzrakstit trTs virziSanas | lzveéléti tris virziSanas pasakumi, kas atbilst uznémuma mérkiem, izvélétai
pasakumus atbilstosi mérkauditorijai un produktam, definéts izveleta pasakuma mérkis. Nosaukti 8
uzp@muma mérkiem un | atbilsto$i virziSanas pasakuma lidzekli, izskatiSanas veidi un
izveletai mérkauditorijas sasniegSanas veids/ vieta.
meérkauditorijai, Izvéléti tris virziSanas pasakumi, kas atbilst uznémuma mérkiem, izvél&tai 4
nodefingt izveleto mérkauditorijai un produktam, definéts izvel&ta pasakuma merkis.
pasakumu merki un Izvel&ti tris virziSanas pasakumi, kas atbilst uznp€émuma mérkiem, izv€l&tai
raksturot izmantojamos | mérkauditorijai un produktam.
lidzeklus un
mérkauditorijas 5
sasniegSanas
veidu/vietu.
(Maksimalais punktu
skaits — 10)
4. Nosakiet Izveletas visas pareizas atbildes, izdarfti logiski pamatoti un pareizi 20
Kvalifikacijai pamatinformacijai secinajumi.
atbilstoSs atbilstoSo apraksta Izveletas Cetras NO piecam pareizajam atbildém, izdariti pareizi secinajumi. 15
darba burtu un to ierakstiet Izvél&tas tris N0 piecam pareizajam atbildém, secinajumi izdariti dal&ji 10
uzdevums. kolonna "Pareiza pareizi.
4.1. atbilde". 1zsakiet Izvél&tas divas no piecam pareizajam atbildém, secinajumi izdariti dalgji
maksimalais secinajumu par pareizi.
punktu skaits informacijas
kopa: 100. pietiekamibu darfjjuma 5

likumigai norisei.
(Maksimalais punktu
skaits — 20)
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Izveidot produkcijas Pareizi izveidota produkcijas dokumentacijas aprites shéma, ietverot taja
dokumentacijas aprites | gan sagadi, gan mazumtirdzniecibas vietas komplektéSanu, gan pardosanu,
shému. ietverot katra sadala vismaz divus pareizi definétus dokumentacijas veidus.
(Maksimalais punktu Izmantota MS Word funkcionalitate, katra sadala un katrs dokumentacijas
skaits — 60) veids att€lots grafiski, izvietots logiska seciba ar savstarp&ji saistitam
noradém.

60

Pareizi izveidota produkcijas dokumentacijas aprites shéma, ietverot taja
gan sagadi, gan mazumtirdzniecibas vietas komplekteSanu, gan pardoSanu,
ietverot katra sadala vismaz divus pareizi definétus dokumentacijas veidus.
Izmantota nepilniga MS Word funkcionalitate, katra sadala un katrs
dokumentacijas veids att€lots grafiski, tacu izvietotas dal&ji logiska seciba
ar savstarpgji saistitam noradeém.

50

Pareizi izveidota produkcijas dokumentacijas aprites shéma, ietverot taja
4.2. gan sagadi, gan mazumtirdzniecibas vietas komplekteéSanu, gan pardosanu,
ietverot katra sadala vismaz vienu pareizi definétu dokumentacijas veidu.
Izmantota nepilniga MS Word funkcionalitate, katra sadala un katrs
dokumentacijas veids att€lots grafiski, tacu izvietotas dal&ji logiska seciba
ar savstarpgji saistitam noradém.

40

Dalgji pareizi izveidota produkcijas dokumentacijas aprites shéma, ietverot
taja gan sagadi, gan mazumtirdzniecibas vietas komplekteSanu, gan
pardosanu, ietverot katra sadala vismaz vienu pareizi definétu
dokumentacijas veidu. 30
Izmantota nepilniga MS Word funkcionalitate, katra sadala un katrs
dokumentacijas veids nav attélots grafiski, tacu izvietoti dal&ji logiska
seciba ar savstarpgji saistitam noradém.

Dalgji pareizi izveidota produkcijas dokumentacijas aprites shéma, ietverot
taja gan sagadi, gan mazumtirdzniecibas vietas komplektéSanu, gan 20
pardosanu, vismaz divas sadalas nav neviena pareizi definéta
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dokumentacijas veida.

Izmantota nepilniga MS Word funkcionalitate, katra sadala un katrs
dokumentacijas veids attélots grafiski, tacu nav izvietots logiska seciba ar
savstarpgji saistitam noradém.

Dalgji pareizi izveidota produkcijas dokumentacijas aprites shéma, ietverot
taja tikai divas no prasitajam tris sadalam, vismaz viena sadala nav neviena
pareizi definéta dokumentacijas veida.

Izmantota nepilniga MS Word funkcionalitate, katra sadala un katrs 10
dokumentacijas veids att€lots grafiski, tacu nav izvietots logiska seciba ar
savstarpgji saistitam noradém.
Dalgji pareizi izveidota produkcijas dokumentacijas aprites shéma, ietverot
taja tikai divas no prasitajam tris sadalam, vismaz viena sadala nav neviena 5
pareizi definéta dokumentacijas veida.
MS Word funkcionalitaté nav izmantota grafiska attéloSana.
Izveidot detalizétu Sagatavotas visas paredzetas darbibas. 20
instrukciju ikdienas Sagatavotas sesas no prasitajam astonam paredz&tajam darbibam. 14
veicamajam darbibam Sagatavotas Cetras no prasitajam astonam paredz&tajam darbibam.
43 tirdz_ni_eci!)as zales
" | darbiniekiem darbam ar
elektroniskajiem kases 6
aparatiem.
(Maksimalais punktu
skaits — 20)
5. Eksamena Sagatavot un prezentét | Pardomats un mérktiecigs faktu materials, ievérota izklasta logika, teicami 10
darba 51 zinojumu par orientgjas komercdarbibas procesos.
prezentacija. o izpilditiem Pardomats un mérktiecigs faktu materials, izklasta logika ievérota dalg&ji, 8
(noformgjums, uzdevumiem, labi orient€jas komercdarbibas procesos.
runasana, izmantojot MS Faktu materials dalgji pardomats, logika ievérota dalgji, argumenti 6
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saturs, atbildes PowerPoint. apliecina sp&ju orient&ties komercdarbibas procesos.
uz (Maksimalais punktu Fakti dal&ji parliecinosi, trikkst mérktiecibas galveno faktu atklasme, 4
jautajumiem) skaits — 10) argumenti apliecina sp&ju orientéties komercdarbibas procesos.
Fakti nav parliecino$i, vaja izklasta logika, novirzas no butiskaka, 9
komercdarbibas procesos orient&jas virspuséji.
maksimalais Zinojuma sagatavoSana | Pardomata, ripigi sagatavota prezentacija, prasmigi izmantojot modernas 10
punktu skaits ievérot uzskatamibu un | tehnologijas
kopa: 30. izmantot Pardomata prezentacija, ir dazas nepilnibas prezentacijas tehniskaja
lietojumprogrammas. izpildijuma, izmantojot modernas tehnologijas (nekvalitativi attéli, tabulas, 8
(Maksimalais punktu drukas kludas, daudz sika teksta, krasu salikums u.c.).
skaits — 10) Pardomata prezentacija, ir vairakas nepilnibas prezentacijas tehniskaja
izpildijuma, izmantojot modernas tehnologijas (nekvalitativi attéli, tabulas, 6
5.2. drukas kludas, daudz sika teksta, krasu salikums u.c.).
Prezentacijas tehniskais izpildijums dalgji pardomats, ir daudz nepilnibu
prezentacijas tehniskaja izpildijuma, izmantojot modernas tehnologijas 4
(nekvalitativi atteli, tabulas, drukas kltidas, daudz sika teksta, krasu
salikums u.c.).
Prezentacijas tehniskais izpildijums vaji pardomats, ir daudz nepilnibu
prezentacijas tehniskaja izpildijuma, izmantojot modernas tehnologijas 2
(nekvalitativi atteli, tabulas, drukas kltidas, daudz sika teksta, krasu
salikums u.c.), un tas trauc€ uztvert saturu.
Prezentét sagatavoto Apgerbs, staja, uzvediba pilniba atbilst komercdarbinieka etiketei. 5
zinojumu atbilstosi Izteiksmiga, skaidra, parliecinoSa valoda.
53 komercdarbinieka Apgerbs, staja un uzvediba dal&ji atbilst komercdarbinieka etiketei. Runa 3
e etiketei un tiesas trukst parliecibas.
pardoSanas prasmém. Apgerba, staja un uzvediba nav ievérota komercdarbinieka etikete. Klusa
(Maksimalais punktu neparliecinoSa uzstaSanas. 1
skaits — 5)
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Atbildét uz komisijas Demonstré erudiciju komercdarbibas joma, sp€j koncentréties, logiski 5
uzdotajiem atbild uz jautajumiem, argument€ savu viedokli, elastigi reage situacija.
54 jautajumiem, kas saistiti | Demonstré pamatzinasanas komercdarbibas joma, sp&j koncentréties, savu 3
o ar eksamingjama viedokli argumentg dalgji.
prezentaciju. Demonstré vajas zinasanas komercdarbibas joma, atbildes sniedz, nav sava
(Maksimalais punktu viedokl]a. 1
skaits — 5)
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Profesionalo kvalifikaciju ""Komercdarbinieks", ""Mazumtirdzniecibas
komercdarbinieks'', Reklamas pakalpojumu komercdarbinieks"’,
"Riupniecibas komercdarbinieks' profesionalas kvalifikacijas eksamenu
teorétiskas dalas uzdevumos izmantoto uzzinu avotu saraksts
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